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RESUMEN

La presente investigacion tiene como objetivo principal: Determinar la influencia
de las exportaciones en la Rentabilidad de la empresa Yura S.A., periodos 2006-
2019. Paraello, se realizé una investigacion de tipo basica, el disefio es descriptivo,
no experimental, de corte longitudinal y nivel correlacional; la poblacion estuvo
conformada por: las exportaciones al valor FOB US$, Estados de Situacion
Financiera y Estados de Resultados Integrales de la empresa Yura S.A., durante los
periodos 2006-2019; el instrumento aplicado fue la hoja de codificacién. Entre los
resultados principales resalta que las exportaciones se incrementaron de manera
continua desde el periodo 2006 hasta el periodo 2016 y luego se han reducido hasta
el periodo 2019; los principales importadores de los productos de Yura S.A., en los
periodos evaluados fueron: Bolivia, Chile y Brasil.

La rentabilidad mas alta fue el Margen Bruto con una media de 49.49 % y la méas
baja fue la Rentabilidad sobre Activos con una media de 11.11 %. Se hallé que
existe relacion lineal del Margen Bruto, el Margen de ganancia Neto, Rentabilidad
sobre Activos, Utilidad neta sobre Activo Fijo, con las Exportaciones. Ante esto, se
concluye que: Las Exportaciones influyen en la Rentabilidad de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019. La rentabilidad de Margen Operativo, Rentabilidad

sobre Patrimonio, no se relacionan con las Exportaciones.

Palabras claves: Exportaciones, Rentabilidad.
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ABSTRACT
The main objective of this research is to determine the influence of exports on the
profitability of the company Yura S.A., periods 2006-2019. For this, a basic type of
research was carried out, the design is descriptive, not experimental, of longitudinal
cut and correlational level; the population was made up of: exports at FOB US$
value, Statement of Financial Situation and Statement of Comprehensive Results of
the company Yura S.A. during the periods 2006-2019; The instrument applied was
the coding sheet. Among the main results, it stands out that exports increased
continuously from the 2006 period to the 2016 period and then decreased until the
2019 period; The main importers of Yura S.A. products in the periods evaluated
were: Bolivia, Chile and Brazil. The highest return was the Gross Margin with an
average of 49.49 % and the lowest was the Return on Assets with an average of
11.11 %. It was found that there is a linear relationship between the Gross Margin,
the Net Profit Margin, Return on Assets, Net Income on Fixed Assets, with Exports.
Given this, it is concluded that: Exports influence the Profitability of the company
Yura S.A., periods 2006-2019. The profitability of Operating Margin, Return on

Equity, are not related to Exports.

Keywords: Exports, Profitability.
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INTRODUCCION
Las exportaciones desempefian un papel crucial en el crecimiento econdmico de los
paises y en el desarrollo de las empresas. La capacidad de una empresa para
expandir su mercado mas alld de las fronteras nacionales puede generar
oportunidades de crecimiento y aumento de la rentabilidad. En particular, el sector
del cemento ha experimentado un crecimiento significativo en los ultimos afios,
tomando como impulso a las exportaciones; siendo esta una oportunidad que no se
puede desaprovechar, porque con ello las empresas se vuelven mas competitivas

ante un mercado global y desarrollan nuevas habilidades que les da mas ventajas.

En el Peru, la empresa Yura S.A., es una de las mas grandes en el rubro de la
construccién, la cual, es parte de las 260 empresas que cotizan en la Bolsa de
Valores de Lima. Por otra parte, al finalizar el periodo 2013 la empresa export6 a
Chile entre 50,000 y 60,000 TM al afio, ademas tienen la mira en llegar a las

100,000 TM, en el periodo 2014 (Pert Construye, 2014).

En el afio 2016, Yura S.A., incrementd su produccion en 6 %, adquirio 16.5 % mas
de acciones de la Union Cementera Nacional (UCEM) en Ecuador y obtuvo la
totalidad de acciones de la cementera Sociedad Boliviana de Cemento (SOBOCE);
a la vez exporté 400000 TM de cemento a Chile y Bolivia en el 2016, lo cual

muestra su crecimiento (Diario Sin Fronteras, 2017).



Ante el contexto descrito, a través de un analisis riguroso y detallado, se buscara
proporcionar una comprension mas profunda de esta relacion y ofrecer
recomendaciones practicas para la empresa y los responsables de la toma de
decisiones en el ambito econdmico y empresarial. Se desarrolld la presente
investigacion, donde el objetivo de la investigacion fue determinar la influencia de
las exportaciones en la Rentabilidad de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.
En el capitulo I, se procede a desarrollar el planteamiento del problema y su
descripcion, la formulacion del problema y su justificacion, la redaccion de los
objetivos e hipotesis de la investigacion.

En el capitulo I, se redacta el marco teorico, dando a conocer los antecedentes de
investigacion respecto a las variables del estudio, las bases tedricas y la definicion
de los conceptos basicos.

En el capitulo 111, se presenta la metodologia de la investigacion del estudio como:
el tipo, nivel, disefio de la investigacion, operacionalizacion de las variables,
indicadores y escala de medicion, la poblacion y muestra, técnicas e instrumentos
de recoleccion de datos.

En el capitulo 1V, se interpreta los resultados alcanzados a través de la aplicacion
de los instrumentos, seguidamente se elabord las tablas y figuras. Luego, se realiza
el contraste de la hipotesis general y las especificas; mediante el estadistico no
paramétrico Rho de Spearman. En ultima instancia, se redacta la discusion de

resultados, conclusiones y recomendaciones, teniendo como referencia los



resultados hallados en la empresa YURA S.A., durante los periodos entre 2006 y
2019, finalizando con los apéndices necesarios para comprender de mejor manera

la investigacion.



CAPITULO |

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. DESCRIPCION DEL PROBLEMA

En alguna época, los bienes extranjeros eran poco comunes e incluso,
exoticos para la gran parte de las personas; sin embargo, a partir de la pronunciacion
de David Ricardo (1817) en su obra titulada “Principles of Political Economy and
Taxation”, explica que “La especializacion y el libre comercio benefician a todos
socios comerciales (los salarios reales aumentan), incluso a aquellos que podrian
ser productores menos eficientes en términos absolutos” (Case & Fair, 2012, p.397).

Ante ello, se ha generado diversos cambios en el pensamiento econémico,
al punto que, la economia de un pais depende en gran medida del nivel de
exportaciones que realice, en comparacion con los demas paises. En este sentido,
las exportaciones juegan un papel relevante al momento de evaluar una ventaja
comparativa; la cual permitira la especializacion del pais y una mejora en su
economia haciendo lo que mejor puede hacer. Es por ello, que el gobierno peruano,
busca que las empresas logren exportar sus productos; para ello genera pactos
comerciales, alianzas estratégicas, y diversas politicas para impulsar las
exportaciones, capacita, brinda diversos incentivos tributarios, entre otras acciones

(Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, 2015).



Para poder evaluar si las exportaciones de la empresa Yura S.A., es
necesario realizar un analisis financiero, con respecto a la rentabilidad, a través de
las razones financieras. Pues, esta empresa, estd conformada por accionistas que a
cambio de la compra de acciones buscan recibir las utilidades que generen las
empresas. Lo que ha generado un crecimiento en la rentabilidad de la empresa, esta
se debe a una buena gestion de acuerdo a alguna estrategia que merece ser estudiada
y replicada por otras empresas. Es por ello que, se debe analizar y comprobar dicha
estrategia, la cual estuvo llena de acciones visibles a través del analisis de la
contabilidad de la empresa.

En la presente investigacion se realizara un analisis de los estados
financieros de la empresa Yura S.A.; con la finalidad de comprobar si las
exportaciones han influido en la rentabilidad de la empresa. Ante esto, se formula

el problema descrito en los siguientes parrafos.

1.2. FORMULACION DEL PROBLEMA
1.2.1. Problema principal
¢Cudl es la influencia de las Exportaciones en la Rentabilidad de la empresa Yura

S.A., periodos 2006-2019?



1.2.2. Problemas secundarios

- ¢Cual es la relacién entre las exportaciones y el Margen Bruto de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019?

- ¢Como se relacionan las exportaciones y el Margen Operativo de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019?

- ¢De qué manera se da la relacion entre las exportaciones y el Margen de
Ganancia Neto de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019?

- ¢Cual es la relacion entre las exportaciones y la Rentabilidad sobre Activos de
la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019?

- ¢Como es la relacion entre las exportaciones y la Utilidad neta sobre Activo fijo
de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019?

- ¢Existe relacion entre las exportaciones y la Rentabilidad sobre Patrimonio de la

empresa Yura S.A., periodos 2006-2019?

1.3. JUSTIFICACION DE LA INVESTIGACION
Las razones que justificaron el desarrollo del estudio tuvieron un enfoque

practico, tedrico y metodologico, como se describe a continuacion:

1.3.1. Justificacion teorica
Con respecto a la teoria, se cont6é con una vasta informacion acerca de las

exportaciones y con respecto a la rentabilidad, existen normas contables



estandarizadas a nivel internacional. Por lo tanto, el estudio se limitd a generar

conocimiento que aporté un mayor fundamento a las teorias ya conocidas.

1.3.2. Justificacion metodoldgica

La investigacion hizo uso del método cientifico para poder realizar el
estudio; para ello, se aplico diversas técnicas de analisis, tanto del tipo descriptivo
como inferencial. Fundamentado en una metodologia de la investigacion vigente.
Cabe resaltar que, en la Regién de Tacna, los estudios en el area de finanzas son

escasos; por ello, se considera que se hizo un aporte.

1.3.3. Justificacion practica

Con el desarrollo de la investigacion, se aporto a la sociedad empresarial
que, al dia de hoy, no se han trazado como meta realizar exportaciones. Por ello, el
analisis que se realizo, permitié conocer la gestion estratégica de la empresa Yura
S. A. Por lo que, es imprescindible que las organizaciones del estado dedicadas a
capacitar y facilitar las exportaciones, sepan cudl fue el impacto en la rentabilidad,
de las empresas que deciden exportar.

De manera paralela, la informacion que se recabd, permitié tomar decisiones
adecuadas para las empresas similares del rubro de la construccion y las que no lo

son. Ademas, se redacto recomendaciones, para optimizar la rentabilidad.



Cabe resaltar que, en la Region de Tacna, pocas son las empresas que
realizan exportaciones y, ademas, conocen acerca de la rentabilidad de dicha

actividad; perdiendo la oportunidad de mejorar su situacion.

1.4. OBJETIVOS
1.4.1. Objetivo General
Determinar la influencia de las Exportaciones en la Rentabilidad de la empresa Yura

S.A., periodos 2006-2019.

1.4.2. Objetivos especificos

Determinar la relacién entre las exportaciones y el Margen Bruto de la empresa

Yura S.A., periodos 2006-2019.

- Establecer la relacion entre las exportaciones y el Margen Operativo de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

- Obtener la relacion entre las exportaciones y el Margen de Ganancia neto de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

- Determinar la relacion entre las exportaciones y la Rentabilidad sobre Activos
de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

- ldentificar la relacion entre las exportaciones y la Utilidad neta sobre Activo fijo

de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.



- Analizar la relacion entre las exportaciones y la Rentabilidad sobre Patrimonio

de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

1.5. HIPOTESIS

1.5.1. Hipdtesis general

Las Exportaciones influyen en la Rentabilidad de la empresa Yura S.A., periodos

2006-2019.

1.5.2. Hipdtesis especificas

Las exportaciones se relacionan con el Margen Bruto de la empresa Yura S.A.,
periodos 2006-2019.

Las exportaciones se relacionan con el Margen Operativo de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019.

Las exportaciones se relacionan con el Margen de Ganancia neto de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019.

Las exportaciones se relacionan con la Rentabilidad sobre Activos de laempresa
Yura S.A., periodos 2006-2019.

Las exportaciones se relacionan con la Utilidad neta sobre Activo fijo de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

Las exportaciones se relacionan con la Rentabilidad sobre Patrimonio de la

empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.



1.6. LIMITACIONES
Durante el desarrollo de la investigacion se han hallado limitaciones de

tiempo, de acceso a la informacion, metodoldgicas.

1.6.1. Limitaciones en el tiempo

Con respecto al tiempo, se han observado dos limitaciones relevantes sobre
el tiempo evaluado (periodos 2006-2019); la primera, es que durante este periodo
se han dado diversos cambios significativos en el entorno econémico, politico y
tecnoldgico en el Perd, lo cual afecta el poder comparar los resultados en ese
periodo con periodos futuros.

Por otra parte, el objetivo de la investigacion no fue realizar un prondstico;
es decir, los resultados son representativos solo del periodo evaluado. Es importante
tener en cuenta estas limitaciones temporales al interpretar los resultados de la
investigacion y considerar la necesidad de complementar el analisis con datos mas
recientes y actualizados para obtener una imagen méas completa de la rentabilidad

de la empresa cementera.

1.6.2. Limitaciones en el acceso a la informacion
La principal barrera durante el recojo de la informacion, fue el no poder
conocer a mayor profundidad, los conceptos que generaron el incremento o

disminucion de algunas partidas contables como: Costo de Ventas, Gastos de
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Ventas y Distribucién. No se cuenta con informacion tan detallada sobre este

aspecto.

1.6.3. Limitaciones en la metodologia

Con respecto a la metodologia, dado que la informacion es obtenida de
fuentes secundarias y que no se tenia injerencia alguna sobre las decisiones de la
empresa, el disefio esta limitado a ser Unicamente no experimental. Esto implica
gue no sea posible manipular una 0 méas condiciones para observar su efecto en las
variables dependientes, consecuentemente, tampoco es posible establecer una
relacién de causa y efecto entre las variables.

Esta particularidad, limita una comprension profunda sobre la variable en

estudio, al no poder explicar el comportamiento de las variables.
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CAPITULO 11

MARCO TEORICO

2.1. ANTECEDENTES
Los antecedentes son referidos a cada variable han sido descritos de acuerdo
al orden geografico; es decir, estan ordenados como antecedentes internacionales,

nacionales y locales.

2.1.1. Antecedentes internacionales

- Brito y Andrés (2020) desarrollan su tesis titulada “El apalancamiento y la
rentabilidad financiera en las empresas manufactureras de Tungurahua”, el
objetivo de la investigacion fue determinar el impacto que existe entre el
apalancamiento financiero y la rentabilidad en las empresas manufactureras de
la provincia de Tungurahua en el periodo 2010-2018. La tesis fue presentada con
el proposito de obtener el “Titulo de Ingeniero Financiero”, en la Universidad
Técnica de Ambato. Dentro de la metodologia utilizada, se realizé un analisis
descriptivo y correlacional-causal. La ficha de observacion es el instrumento
utilizado para la recoleccion y registro de datos. La muestra estuvo conformada
por la informacidn financiera historica de las empresas entre los periodos 2010

y 2018. Entre las principales conclusiones de los investigadores, se obtuvo que



existe una correlacion positiva entre la rentabilidad de la empresa y el
apalancamiento financiero a corto plazo y largo plazo.

Las empresas manufactureras al tener un limitado financiamiento de
parte de las instituciones financieras eligen buscar inversion de terceros para

incrementar su rendimiento y beneficios que impulsen el desarrollo del sector.

Placida (2015) desarrollo la tesis titulada: “Estrategia de marketing para mejorar
los niveles de rentabilidad en la empresa “Gran Constructor” de la ciudad de
Babahoyo”, para la ciudad de Babahoyo, Ecuador. El objetivo de la
investigacion fue, “un analisis a nivel de marketing, con el fin de obtener
informacién real y actualizada para conocer la relacion y el nivel de satisfaccion
actual de los clientes, logrando incrementar la rentabilidad de la empresa”. La
tesis fue presentada con el propdsito de obtener el “Titulo de Magister en
Administracion de Empresas”, en la Universidad Técnica de Babahoyo.

Las conclusiones de la investigacion dieron a conocer que establecer un
plan de marketing es fundamental, de esa forma tener un filtro de las falencias o
dificultades que presenta en ese momento la empresa o0 inconvenientes que se
puedan presentar en un futuro. El estudio muestra también, una falta de

capacitacion a sus trabajadores, basada en la gestion de marketing.
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- Garcia y Martinez (2017) desarrollaron la tesis titulada: “La cadena de
suministro como un factor determinante de la rentabilidad en la fabrica el Troje
de la Ciudad de Ambato”, para la ciudad de Ambato, Ecuador. El objetivo de la
investigacion fue, “establecer un modelo que ayude a optimizar la cadena de
suministros por ende que aumente la rentabilidad de la empresa”. La tesis fue
presentada con el proposito de obtener el titulo de “Magister en Gestion
Financiera y Comercio Internacional”, en la Universidad Técnica de Ambato.
Las conclusiones de la investigacion mostraron que la empresa estudiada tenia
dificultades en cuanto a la cadena de suministros, debido que el manejo de este
no era el adecuado, mostrando que el disefio y control de este proceso, como de
otros, deben tener un control constante para el buen funcionamiento de la
empresa. Otra conclusion que muestra el estudio es que, realizar un analisis de
la situacion actual del proceso de compra y venta, hara que se pueda verificar
coémo estan las funciones en cada proceso para analizar los puntos negativos y

poder corregirlos a tiempo.

2.1.2. Antecedentes nacionales

- Cabanillas y Sanchez (2016) desarrollaron la tesis titulada: “Impacto de la
cadena productiva de exportacion en la rentabilidad de la asociacion andina de
cultivos y crianzas San Pablo, como productor de Aguaymanto en el periodo

2016-2018”, para la ciudad de Cajamarca, PerQ. El objetivo de la investigacion
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fue, “Determinar el impacto de la cadena productiva de exportaciéon en la
rentabilidad de la Asociacion Andina de Cultivos y crianzas San Pablo, como
productor de aguaymanto en el periodo 2016-2018”. La tesis fue presentada con
el proposito de obtener el “Titulo de Licenciado en Administracién y Negocios
Internacionales”, en la Universidad Privada Antonio Guillermo Urrelo.

Las conclusiones de la investigacion dieron a conocer la diferencia que existe
entre las exportaciones sin cadena de suministros y con cadena de suministros,
demostrando un aumento en el TIR y el VAN de la empresa, logrando de esa

manera una mejor rentabilidad.

Capac y Garay (2018) desarrollaron la tesis titulada: “Exportacion de macerados
de pisco para incrementar la rentabilidad de la empresa ADJ GROUP SAC”,
para la ciudad de Lima, Pert. El objetivo de la investigacion fue, “determinar de
qué manera la exportacion de macerados de pisco incrementara la rentabilidad
de la empresa ADJ GROUP SAC”. La tesis fue presentada con el proposito de
obtener el titulo de “Bachiller en Administraciéon y Negocios Internacionales”,
en la Universidad Privada del Norte.

Las conclusiones de la investigacion dieron a conocer que para poder
lograr un aumento de la rentabilidad en las exportaciones debe existir la
diversificacion de productos en los cuales impacte el valor agregado que se les

dé a dichos productos. Otra conclusion que muestra el estudio de investigacién
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es que teniendo en cuenta el mercado de destino, se debe incorporar una correcta
elaboracion de estudio de mercadotecnia, dicha elaboracion debe estar

implementada por expertos en la materia.

- Tiza (2017) desarrollaron la tesis titulada: “Exportacion de prendas de vestir para
damas a Bolivia para incrementar la rentabilidad de una empresa textil ubicada
en Gamarra, 2016”, para la ciudad de Lima, Peru.

El objetivo de la investigacion fue, “proponer la exportacion de prendas de vestir
para damas a la ciudad de Santa Cruz de la Sierra que permita incrementar la
rentabilidad de una empresa textil ubicada en el emporio comercial de Gamarra.”
La tesis fue presentada con el proposito de obtener el titulo de “Licenciada en
Administracion y Negocios Internacionales”, en la Universidad Privada Norbert
Wiener.

La investigacion concluye con el perfil del consumidor de las mujeres de la
ciudad de Santa cruz de la Sierra, el tipo de prenda, el plan de actividades para
el equipo colaborador de la empresa, las tareas a realizar desde la captacion de

clientes hasta el envio de prendas solicitadas, se crea un catalogo virtual.

2.1.3. Antecedentes locales

- Ramirez y Ramos (2017) desarrollaron la tesis titulada: “Influencia de la oferta

exportable, en las exportaciones de cebolla de los productores del centro poblado
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menor la Yarada, 2017”, para la ciudad de Tacna, Peru. El objetivo de la
investigacion fue, “Determinar la influencia de la oferta exportable en las
exportaciones de cebolla, de los productores del Centro Poblado Menor La
Yarada”. La tesis fue presentada con el proposito de obtener el titulo de
“Licenciado en Administracion de Negocios Internacionales” en la Universidad
Privada de Tacna.

Las conclusiones de la investigacion dieron a conocer que para el rubro en el que
se va a dar la exportacion algo que influye directamente en la rentabilidad de la
empresa es la capacidad de gestion, que se refiere a la cultura exportadora, con
la que cuente la empresa. Otra conclusién a la que llego el estudio es la
importancia de realizar una capacitacion constante, tomando la premisa antes
vista sobre la cultura exportadora, se debe implementar en las capacitaciones
temas como marketing internacional, informacion de nuevas TIC’s, uso de

aplicativos comerciales de exportacion, entre otros.

Quispe (2017) desarrolld la tesis titulada: “Nivel de ventas y su incidencia en la
rentabilidad de la empresa agroindustrias del sur S.A. del ejercicio econémico
2014 al 2016, para la ciudad de Tacna, Pert. El objetivo de la investigacion fue,
“Determinar la incidencia del nivel de ventas en la rentabilidad de la empresa

Agroindustrias del Sur S.A.” La tesis fue presentada con el proposito de obtener
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el titulo de “Contador Publico con Mencion en Auditoria”, en la Universidad
Privada de Tacna.

Las conclusiones de la investigacion dieron a conocer que el nivel de ventas
junto a la variacion de la utilidad neta influye directa y significativamente en la
rentabilidad de la empresa, por lo tanto, es fundamental estructurar el area de
venta por personal y que esté correctamente capacitado, para que pueda
incorporar planes de marketing y publicidad. Dichos planes de mercadotecnia
incluyen diferentes técnicas de publicidad y merchandising, esto con el

propdsito de incrementar la rentabilidad de la empresa.

Canahuire (2017) desarrolld la tesis titulada: “Costo de Produccion y su Efecto
en la Rentabilidad de la Empresa Exportadora Agroindustrial Aromatico
Inversiones SAC del Distrito Alto de la Alianza-Tacna del Periodo 2015-2016”,
para la ciudad de Tacna, Peru. El objetivo de la investigacion fue, “Determinar
el grado de influencia que tiene el costo de produccién en el nivel de
rentabilidad”. La tesis fue presentada con el proposito de obtener el titulo de
“Contador Publico con Mencién en Auditoria”, en la Universidad Privada de
Tacna.

El estudio de investigacion arrojo como conclusion que la rentabilidad de la
empresa esta asociada al retraso de la produccion, lo que indica que la

rentabilidad de la empresa depende del desempefio en los periodos futuros. Otra
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conclusién que mostro el estudio fue que se deber implementar una evaluacion
del nivel de produccién y ventas junto con los precios ofrecidos, el margen de
ganancia entre otros aspectos internos y externos de la empresa para lograr

mitigar falencias en la empresa.

2.2. BASES TEORICAS
2.2.1. Exportaciones

Lerma y Méarquez (2010) definen la exportacién como aquella transaccién
donde un producto es enviado desde un pais de origen a un pais de destino. La
exportacion es la principal actividad dentro de una empresa de negocios
internacionales, debido a que esta se basa en la comercializacion fuera del territorio

del pais origen del producto.

Por su parte SUNAT (2019) sefiala que la exportacion es aquel régimen
aduanero que hace posible la salida de mercancias nacionales del territorio aduanero
hacia el pais destino, para el manejo de dichos productos. Para Castro (2008) la
exportaciéon implica una accion de compra-venta internacional, donde el producto
0 conjunto de productos se despachan de un pais a otro para permanecer de manera
definitiva o temporal. La exportacion junto a la importacion es uno de los

mecanismos de contabilidad econémica nacional.

19



Daniels (2016) expresa que la exportacion es sacar legalmente una
mercancia de un pais a otro. Toda exportacion realizada en el pais origen pasa por
un ente regulador que suele ser aduana, este se ocupa tanto de la entrada como la
salida de mercaderia. Dentro de cada territorio en el cual llega la mercaderia existen

ciertas regulaciones o normas impuestas por cada pais.

Valor. Case y Fair (2008) definen al valor como la cualidad, precio o
importancia que adquiere uno 0 mas bienes que hacen que sean llamativos ante los
ojos de los individuos, que se puedan llevar a cabo para fines comerciales y, que
puedan satisfacer sus necesidades. Asi mismo, el valor puede ser relacionado con
el trabajo y el tiempo que uno invierte para poder obtenerlo, adquiriendo un costo
significativo.

El valor es el cambio al precio pagado que se encuentra en el mercado para
poder adquirir un bien o servicio y los beneficios que la persona pueda lograr
adquiriéndolo, para obtener un precio justo se debe tomar en cuenta la utilidad del
producto y como este podré satisfacer las necesidades del usuario en base a la oferta

y la demanda. (Ledn y Marconi, 1999)
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FOB - Free on Board (Libre a bordo, puerto de carga convenido)

Las siglas que componen el FOB, segun la terminologia manejada dentro de
Camara de Comercio Internacional, hace referencia a la expresion libre a bordo en
(traduccion al espafiol de Free on Board), lo que se maneja dentro del comercio

exterior como el puerto de carga convenido.

El manejo de dicho término se limita al transporte de mercancias a través de
transporte marino por barco, sin embargo, también abarca el manejo a través de vias
fluviales de navegacion interior. La utilizacion del Incoterm FOB implica una serie
de obligaciones para el vendedor, quien sera responsable de entregar toda aquella
mercancia que llegue a bordo del buque en un puerto previamente determinado por
acuerdo entre las partes. Asimismo, ha de realizar el despacho de toda mercancia

de exportacién (Ramén, 2022).

2.2.2. Rentabilidad
- Conceptos de la Rentabilidad. Berk (2011) define la rentabilidad como el
aprovechamiento generado por una empresa a partir de un conjunto de
inversiones efectuadas. La medicion de esta representa uno de los
principales indices de referencia para un inversionista dentro del manejo del
capital. El que una empresa se categorice como eficiente y rentable se basa

en el adecuado aprovechamiento de sus recursos.
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Es importante entender que una alta rentabilidad no se basa en la
obtencion de altos beneficios a través de la utilizacion de grandes
cantidades de recursos, sino que se gesta cuando se hace uso de pocos
recursos y se obtienen beneficios mayores (Morales, Morales y Alcocer,

2014).

La definicion dada por Faga (2006) precisa que la rentabilidad es la
utilidad, provecho o beneficio obtenido por la empresa. Estos resultados
positivos son la representacion de la eficacia y el aprovechamiento de la
empresa, los mismos que sientan solidas bases para la supervivencia de la
organizacion en el tiempo; siendo que una empresa gque cuente con una

rentabilidad positiva representa una empresa con desarrollo sostenible.

La rentabilidad, segin Nevado (2007), es una expresion de la
productividad a partir del analisis de los costos y los ingresos, también
entendido como el rendimiento del capital invertido. A su vez, la
rentabilidad representa un método econdémico dentro del alcance de logros
favorables para un periodo de tiempo, en los cuales se contempla la
administracién de recursos tangibles, personal y financiamiento. Para Amat

(2007) la rentabilidad refiere al alcance del aprovechamiento econdémico
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para la obtencion de beneficio financiero, el cual contribuira al soporte de la

empresa, asi como al crecimiento de la misma.

Riesgo y Rendimiento. Para Gitman y Zutter (2012) el riesgo es resultante
de la medicion de la incertidumbre asociada a rendimiento de una
determinada inversion, especificamente, al rendimiento esperado para esta;
de manera similar Van y Wachowicz (2010) indica que es la variabilidad de
los rendimientos con respecto a los esperados por los inversionistas.
También podria verse como la probabilidad de perjudicarse
econdémicamente, debido a la incertidumbre del comportamiento futuro de
variables econémicas, porque pueden ocurrir acontecimientos no favorables
los mismos que contribuyan a que el retorno esperado sea distinto a las
estimaciones proyectadas para la inversion hecha.

Conocer este concepto es importante, porque acciones como la
exportacién de un producto, trae consigo ciertos riesgos que la empresa debe
asumir como se analizara en el desarrollo de la investigacion.

Un ejemplo muy claro se da en los activos financieros que se transan
en el mercado bursatil, estos van de una rentabilidad fija (menor riesgo) a
una rentabilidad variable (mayor riesgo). Esto se puede observar en la

Figura 1.

23



Figura 1l

Relacion entre Riesgo y Rentabilidad

g

» Rentabilidad
esperada (%)

Acciones comunes especulativas

Acciones comunes alta calidad
Bonos (Titulos) empresariales de baja calidad
Acciones preferentes alta calidad

Bonos (Titulos) empresariales de alta calidad

Bonos del gobierno Estados Unidos a largo plazoe

Titulos libres de

riesgo - Certificados del tesoro Estados Unidos

Riesgo

Nota. Obtenido de Google (2021)

Ratios de Rentabilidad. Berk (2011) expresa que las ratios de rentabilidad
son utilizadas para comparar los resultados de una empresa obtenidos de sus
balances o estado de pérdidas de ganancias. Estas ratios miden la eficiencia
con que la empresa ha utilizado sus activos fijos con respecto a la inversion
que se dio en un inicio y de sus gastos y costos incurridos.

Dado que una empresa tiene diferentes obligaciones que asumir, para
que esta siga funcionando correctamente existen estas ratios que tienen la
funcién de determinar cuan factible y productiva ha sido una empresa en un
periodo determinado, de esa manera tomar la decisién de seguir o no con el

negocio (Eslava, 2003).
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Estas ratios son de gran provecho dentro de la medicion de la
generacion de utilidades de una empresa. De este modo, los valores de
rentabilidad alcanzados constituyen elementos de referencia de la eficiencia
en el empleo de activos. A su vez, desde la perspectiva del analisis
patrimonial, la medicién de la generacién de utilidades puede ser
contrastado con el patrimonio total de la empresa. Si bien estas ratios sirven
como puntos de referencia, estos deben de ser usados bajo ciertas
consideraciones, pudiendo ser engafiosos si N0 se toman en cuenta otra
informacién complementaria. Por ejemplo, una empresa puede gozar de
altos beneficios, los cuales son alcanzados a partir de altos margenes de
ganancia alcanzados o por su posicionamiento dentro del mercado en un
determinado periodo, sin embargo, estos datos por si solos no son una real

garantia de su seguridad (Franco, 2013).

Margen Bruto
Este margen usualmente es expresado como un porcentaje y
representa cada unidad monetaria de ventas que la empresa logra conservar
como utilidad bruta, entendiendo a esta ultima como la diferencia entre las
ventas (ingresos) y los productos o servicios (gastos directos). En general,

el alcanzar un alto margen bruto implica que la empresa es rentable; sin
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embargo, es importante reconocer que cada mercado cuenta con puntos de

referencia propios, asi como margenes brutos diferenciados (Apaza, 2017).

Margen Bruto = (Utilidad Bruta / Ventas)

Margen Operativo

Este margen representa un indicador basado en unidades monetarias
de beneficio o pérdida a partir de lo generado por ventas de un negocio
principal. Dentro de los costos de venta contempla, ademas, como la
comercializacion y gastos generales (sueldos, materias primas y variables),
por lo cual es considerado un indicador mas completo y de mayor precision
a la hora de analizar la capacidad de generaciéon de utilidades de una

empresa, por encima del margen bruto (Apaza, 2017).

[ Margen Operativo = (Ganancia o pérdida operativa) / Ventas ]

Margen de Ganancia Neto

Este margen es utilizado dentro de la medicion porcentual de
ingresos de una empresa y contempla todos aquellos ingresos y gastos
registrados dentro de las actividades productivo-comerciales. Es una

métrica esencial para la evaluacién de la rentabilidad de la empresa, 0 tan
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solo de un producto o servicio, tomando en consideraciéon informacion

central y complementaria de la empresa (Apaza, 2017).

[ Margen neto = (Utilidad /Pérdida neta) / Ventas ]

Rentabilidad sobre Activos

Evidencia el grado de eficiencia que tiene una administracion para
el alcance de resultados positivos haciendo uso de los activos disponibles,
sin tomar en cuenta la forma de financiamiento (préstamo o patrimonio).

Foérmula

Utilidad neta

Rentabilidad sobre activos = X 100
Activo total

Interpretacion
Muestra el porcentaje de utilidad neta alcanzado en base a la
inversion total de la produccién, también entendido como la utilidad
generada por cada 100 unidades monetarias (en este caso soles) invertidos

en forma de activos (Apaza, 2017).

Ratio de Utilidad neta sobre Activo fijo
Se obtiene a través de la division de la utilidad neta y el activo fijo.

El resultado obtenido puede ser interpretado por la empresa como la
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productividad alcanzada en relacion con su activo, también entendido como
la utilidad neta obtenida por cada unidad monetaria que se invierte en
formato de activo fijo (Franco, 2013).

Utilidad neta

Activo Fijo

Rentabilidad sobre patrimonio
Esta rentabilidad se obtiene a través de la division de la utilidad entre
el patrimonio de la empresa para un espacio de tiempo determinado.

Foérmula

Utilidad neta
Rentabilidad sobre Patrimonio= — X 100
Patrimonio

Interpretacion
- Expresa la utilidad obtenida por cada cien unidades monetarias (soles) que
se invierte en el patrimonio.
- Su célculo y manejo es de suma importancia dentro de la contrastacién con

la rentabilidad sobre la inversion (Apaza, 2017).

2.2.3. Analisis e interpretacion de los Estados Financieros
Analisis Vertical
Tiene como principal proposito el determinar el porcentaje ocupado por

cada cuenta sobre el total en los Estados Financieros y analizar el comportamiento
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de los mismos durante todo el tiempo en que la empresa esté en funcionamiento. La
participacion de cada cuenta entre los subtotales ha de ser evaluado en base a las
condiciones del sector en que se desarrolla la actividad econdmica de la empresa,
los estandares de la industria y las politicas establecidas por la administracion
competente. El adecuado uso de estos porcentajes han de estar unidos a la periodica
comparacion de estos con diferentes indices de referencia, con la finalidad de
identificar variaciones significativas y el establecimiento de medidas de control

(Apaza, 2017).

Anélisis Horizontal

Este analisis representa un recurso para la evaluacion financiera en la cual
intervienen dos 0 mas periodos contables consecutivos, asi como las proyecciones
de cada cuenta incluida dentro de los Estados Financieros. Su relevancia esta
asociada a la apertura de oportunidades de control dirigidas a cada una de las
partidas de la empresa. Las tendencias han de estar expresadas como valores
absolutos (unidad monetaria, para este caso soles y céntimos) y como valores

relativos (porcentajes) (Apaza, 2017).
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2.3. DEFINICION DE CONCEPTOS BASICOS

A. Activo. Es un bien o recurso econémico que posee un negocio 0 una empresa
que debe convertirse en un beneficio a futuro para los mismos, estos activos
estan controlados por acciones o recursos pasados (Horngre, 2004).

B. Balance general. Es un estado de situacién o informe financiero que manifiesta
la situacién financiera de una empresa en una fecha o0 momento determinado
(Instituto Interamericano de Cooperacion para la Agricultura, 1986).

C. Deuda. Es la obligacion o compromiso gue tiene una entidad ya sea natural o
juridica para cumplir sus compromisos de pago mediante el ejercicio de su
actividad econémica (Rubi, 2003).

D. Empresa. Es una organizacion integrada por elementos humanos, técnicos y
materiales que obtiene beneficios a través de los servicios que brinda (Pampillén
y De la Cuesta, 2017).

E. Estado de resultados. Es un reporte financiero documentado que muestra de
manera detallada las pérdidas y ganancias que ha tenido la empresa o negocio en
un periodo de tiempo determinado (Horngre, 2004).

F. Exportacion. Envio o venta de un producto o servicio de un pais al extranjero
para su uso, se encuentran regulados por disposiciones legales y controles que
comprenden el marco contextual entre los paises (Zambrana, 1995).

G. Liquidez. Es la capacidad que tiene una empresa en convertir un activo en dinero

a corto plazo para poder solventar sus obligaciones (Rubi, 2003).
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H. Patrimonio. Conjunto de bienes, servicios u obligaciones que pertenecen a una
persona y los emplea para lograr sus objetivos (Instituto Interamericano de
Cooperacion para la Agricultura, 1986).

I. Pasivo. Representa las deudas y obligaciones que se encuentran dentro del
balance de la situacién financiera de una empresa en base a la actividad
financiera que se realiza (Horngre, 2004).

J. Ratios. Son indicadores que muestran informacion de la contabilidad de la
empresa que facilitan los factores de mercado para que sea mas facil la
comprension de su evolucion (Pampillon y De la Cuesta, 2017).

K. Rentabilidad. Son los beneficios o resultados que se perciben de la inversion
realizada. Es la capacidad de generar una ganancia tras la financiacion de
recursos (Rubi, 2003).

L. Solvencia. Es la capacidad de pago que tiene un individuo o entidad ante un
compromiso u obligacion. La solvencia es generar los recursos suficientes para

respaldar los compromisos contraidos a corto y largo plazo (Zambrana, 1995).
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CAPITULO 111

METODOLOGIA

3.1. TIPO DE INVESTIGACION
El tipo de investigacion planteado es basico o fundamental, porque no se
manipularan las variables en estudio, solo se limito a realizar una descripcion de

ellas (Hernandez y Mendoza, 2018).

3.2. DISENO DE LA INVESTIGACION

El disefio de la presente investigacion, responde a los siguientes criterios:

— Interferencia del investigador con el estudio: Es observacional, porque el
investigador solo se limito a realizar una descripcion del fenémeno estudiado.

— Periodo en el que se capta la informacion: Retrospectivo, porque se utilizé la
informacidn archivada por la empresa Yura S.A.

— Evolucion del fendmeno estudiado: Longitudinal, porque se quiere medir las
variables a través de tiempo, del 2006 al 2019.

— Correlacional: conocer el nivel de influencia de la variable independiente sobre
la dependiente.

— Numero de poblaciones estudiadas: Descriptivo, porque solo se tuvo una

poblacion.



3.3. VARIABLES E INDICADORES

3.3.1. ldentificacion de variable

- Variable independiente.

Exportaciones

- Variable dependiente.

Rentabilidad

3.3.2. Operacionalizacion de la variable

Operacionalizacién de la variable Exportaciones

Tabla 1

Operacionalizacion de la variable Exportaciones

Variable Definicion Definicion Dimension Indicadores Items Escala de
Conceptual Operacional Medicién
“Bienes y
servicios
producidos Volumen de
fleniro del mercancia
territorio
nacional, pero puesta a
) . bordo de un
Vi . consumldgs , transporte Valor de Exportaciones ,
Exportacio- fuera de éste P L 1 Razon
. maritimo, exportacion (FOB US$)
nes (Mankiw,

2012); estas
exportaciones
puedes ser
medidas por el
valor FOB de
exportacion.

destinado a la
exportacion y
medido en
dolares.

Nota. Obtenido de Mankiw (2012) en su libro “Principios de economia”.
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Operacionalizacion de la variable Rentabilidad

Tabla 2

Operacionalizacion de la variable Rentabilidad

Variable Definicion Definicion Dimension Indicadores  Items Escala de
Conceptual Operacional Medicion
Larentabilidades Beneficio | Margen Bruto
la relacion entre obtenido de la | Margen
los ingresos y los  inversién Operativo
costos generados realizada en | Margen de
por el uso de los los activos y el Ganancia
activos de la financiamiento Neto
V1. compafia (tanto de los Ratios de | Rentabilidad
Rentabili- corrientes como accionistas, rentabilidad  sobre Activos 6  Intervalo
dad fijos) en medidoa | Ratio de
actividades través de las Utilidad Neta
productivas. ratios de sobre Activo
(Gitman y Zutter, rentabilidad Fijo
2012). | Rentabilidad
sobre
Patrimonio

Nota. Obtenido de Gitman y Zutter, 2012 en su libro “Principios de Administracion Financiera”.

3.4. POBLACION Y MUESTRA

Estuvo conformado por las exportaciones, documentos historicos de los

Estados de Situacion Financiera y Estados de Resultados Integrales de la empresa

Yura S.A., durante los periodos 2006-2019.

3.5. TECNICAS E INTRUMENTOS DE RECOLECCION DE DATOS
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3.5.1. Técnicas
Para la recoleccién de datos se recurri6 a la técnica conocida como analisis
de contenido. Dicha técnica hace uso de los documentos fisicos o digitales para

obtener los datos requeridos (Naupas et al., 2019).

3.5.2. Instrumentos
El instrumento aplicado fue la hoja de codificacién, para ambas variables.
Este instrumento permitid recoger la informacion de los indicadores hallados en los

Estados de Situacion Financiera y de los Estados de Resultados Integrales entre los

afnos 2006 y 2019.

Tabla 3

Relacion entre Variable, Dimension e items
VARIABLE DIMENSION ITEMS
Exportaciones Valor de Exportacion 1
Rentabilidad Ratios de Rentabilidad 6

Nota. Elaboracién propia.
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CAPITULO IV

RESULTADOS

4.1. TECNICA DE PROCESAMIENTO Y ANALISIS DE DATOS

Los datos fueron recogidos mediante el analisis de contenido, se procesaron
a través de la técnica estadistica descriptiva y se tomo en cuenta lo siguiente, a fin
de que permita una mejor visualizacion de la informacién se crearon tablas con
informacidn estadistica, graficos de cajas, histogramas, graficos lineales. Luego se
hizo uso de la estadistica inferencial para realizar las pruebas de significancia
estadistica necesarias, que ayudaron a comprobar las hipdtesis y conseguir los
objetivos planteados. Por cuanto se empled las pruebas de normalidad
correspondientes; de acuerdo a estos resultados y respetando los supuestos, se
utilizo la prueba R de Pearson para las variables con normalidad dentro de sus datos
y la prueba Rho de Spearman para las variables con normalidad dentro de sus datos.

Para el andlisis de datos obtenidos, se procedio a la lectura de los datos y a
partir de ello a la interpretacion de los mismos. Es importante mencionar que la
evaluacion de los datos se realiz6 en tres etapas; la primera, consta del analisis
exploratorio de los datos con la finalidad de reconocer las propiedades esenciales
de una distribucién como el centro, la dispersion y la forma; la segunda etapa,

consta de la descripcién de los datos que permitiran reconocer el comportamiento



de la variable, ante la premisa que los datos recopilados se encuentran en los
mismos periodos de tiempo; la tercera etapa, es referida a la contrastacion de las
hipétesis.

El manejo de la informacion fue soportado por los softwares: Excel 2010,
IBM SPSS Statistics Version 24. Los datos recopilados corresponden a los periodos
comprendidos entre los afios 2006 y 2019.

La técnica de recoleccion de datos fue el andlisis de contenido, ya que la
informacién de las variables de estudio, es histérica, documental y de acceso
publico; como las exportaciones, en el portal de Superintendencia Nacional de
Aduanas y de Administracion Tributaria — SUNAT, y los estados financieros, en la

Superintendencia del Mercado de Valores — SMV.

4.2. TRATAMIENTO ESTADISTICO
4.2.1. Andlisis Economico y Financiero - Vertical de la Empresa Yura S.A.
Analisis Vertical del Estado de Resultados Integrales.

A. Costo de ventas: se muestra porcentajes variables que van desde el 46.5 % en
el periodo 2006 al 52.6 % en el periodo 2019. Sin embargo, se muestra una
reduccion del costo de ventas al 51.2 % en el periodo 2012 hasta el 45 % en el
periodo 2016.

B. Gastos de ventas y distribucion: se muestra un crecimiento importante en los

periodos 2013 al 2017, donde crecid al 6 % hasta el 8.4 % respectivamente.
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C. Los ingresos financieros: se muestra una reduccion desde el periodo 2006 de
2.3 % a 0.8 % en el periodo 2019; obteniendo mayores ingresos financieros en
los periodos 2008 y 2011 de 10.7 % y 11.5 % respectivamente.

D. Los gastos financieros: se inicia con un 2.1 % en el periodo 2006 y se mantiene
con una pequefia variacion hasta el periodo 2010 donde alcanza los 1.3 %, se
incrementa en los siguientes periodos alcanzando sus mayores porcentajes en los
periodos 2015 y 2016 de 12.7 % y 13.6 % respectivamente; finalizando en el
periodo 2019 con un 9.8 %.

E. Participacion de los trabajadores: de acuerdo a decision de la empresa la
Participacion de los trabajadores han sido distribuidos entre los costos, gastos de
ventas y de administracion en la presentacion del Estado de Resultados

Integrales, desde el periodo 2010.

Anélisis vertical del Estado de Situacion Financiera.

A. Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas (corriente): se inicia con un
porcentaje de 19 % en el periodo 2006, para reducirse continuamente en los
siguientes periodos, finalizando el periodo 2019 con un porcentaje de 2 %.

B. Inventarios: se inicia con un porcentaje del 11.3 % en el periodo 2006, para
alcanzar un 17 %y 16 % en los periodos 2007 y 2008; en los siguientes periodos
se reduce el porcentaje de los inventarios en comparacion con el total de activos,

finalizando en el periodo 2019 con un porcentaje de 4.9 %.
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C. Inversiones en subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas: se inicia con un
porcentaje de 23.3 % en el periodo 2006, para reducirse en los siguientes
periodos alcanzando el 11.7 % en el 2013; en los siguientes periodos tiene un
alza considerable de 39.7 % en el periodo 2014 y 48.2 % en el 2015,
manteniéndose con una ligera variacion hasta el 2019, donde alcanza el 46.9 %.

D. Propiedades, Planta y Equipo (neto): se muestra un crecimiento continuo
desde los periodos 2006 de 37 % al 50 % en el periodo 2009, 58.3 % en el periodo
2010, 60.1 % en el 2011, 63.3 % en el 2012 y 65.8 % el mayor porcentaje en el
periodo 2013. En los periodos siguientes mantiene una pequefia reduccion;
finalizando en el periodo 2019 con un porcentaje de 35.8 %.

E. Otros pasivos financieros (no corriente): se muestra un incremento continuo
desde el periodo 2006 de 2.9 % hasta el periodo 2011 donde alcanza un 24.9 %.
En el periodo 2014 crece a 35.9 % y 48.8 % en el 2015, para luego caer
ligeramente en los periodos siguientes alcanzando los 36.2 % en el periodo 2019.

F. Capital emitido: se inicia con el mayor porcentaje en los periodos de estudio
con un 39.1 % en el periodo 2006, para luego reducirse en los periodos siguientes
hasta al 14.5 % en el periodo 2013. En el periodo 2014 tiene un porcentaje de
9.4 % y se mantiene con una ligera variacion en los periodos siguientes,
finalizando en el periodo 2019 con un porcentaje de 9.3 %.

G. Otras reservas de capital: se muestra una continua reduccion desde el periodo

2006 de 7.8 % hasta el periodo 2019, donde finaliza con un porcentaje de 1.9 %.
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4.2.2. Analisis Econdémico y Financiero - Horizontal de la Empresa Yura S.A.

Analisis horizontal del Estado de Resultados Integrales.

A. Ingreso de actividades ordinarias: se muestra crecimientos importantes desde

los periodos comparativos 2006-2007 de 26.9 %, hasta el periodo comparativo

2012-2013 de 18.2 %; en los periodos comparativos siguientes, se muestra

pequefios crecimientos, incluso reducciones.

B. Costo de Ventas: se muestra una conducta similar a los Ingresos de actividades

ordinarias, con crecimientos importantes que van de 44.5 % en el periodo

comparativo 2006-2007 a 11.6 % en el periodo comparativo 2012-2013. Desde

los periodos comparativos siguientes, se muestra un pequefio crecimiento, a

excepcion del periodo comparativo 2017-2018 con un porcentaje de 15.2 %.

C. Gastos de Ventas y Distribucion: se muestra aumentos en la mayoria de

periodos comparativos, con crecimientos importantes de 76.1 % en el 2007-

2008; 856.2 % en el 2009-2010; 112.3 % en el 2011-2012; 92.8 % en el 2012-

2013. En algunos periodos comparativos se muestran reducciones de -50.2 %

como en 2010-2011; -16.5 % en el 2014-2015; -52.9 % en el 2017-2018; -16.4

% en el 2018-2019.

D. Ingresos financieros: se muestra incrementos importantes en los periodos

comparativos 2006-2007 de 152.1 %, 185.3 % en el 2007-2008; 561.7 % en el

2010-2011.
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. Gastos Financieros: Tiene crecimientos importantes sucesivos desde los
periodos comparativos 2006-2007 de 20.3 %, 208 % en el 2010-2011, y 173.1

% en el 2014-2015, con reducciones en los tltimos periodos.

Andlisis horizontal del Estado de Situacion financiera.

. Inversiones en subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas: se muestra
incrementos importantes en los periodos comparativos 2010-2011 de 51.4 %,
2013-2014 de 424.3 %, y de 46.5 % en el periodo comparativo 2014-2015.

. Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas (no corriente): se muestra

crecimientos importantes de 122.5 % en el periodo comparativo 2008-2009, 698

% en el periodo comparativo 2010-2011, y 407.3 % en el periodo comparativo

2017-2018.

. Otros Pasivos Financieros (corriente): se muestra incrementos considerables
de 363.3 % en el periodo comparativo 2007-2008 y 242.7 % en el periodo
comparativo 2013-2014.

. Pasivos por Impuestos a las Ganancias: se muestra incrementos importantes
de 987.5 % en el periodo comparativo 2011-2012, de 332 % en el periodo 2015-
2016 y 366.5 % en el periodo comparativo 2016-2017.

. Otros Pasivos Financieros (no corriente): desde los periodos comparativos

2006-2007 al 2014-2015 se muestra incrementos continuos de 93.1% (2006-

2007), 95.1 % (2007-2008), 128.1 % (2009-2010), 117.3 % (2010-2011),
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161.4% (2013-2014), 64.0 % (2014-2015). Desde los periodos comparativos
2015-2016, se muestra reducciones y un pequefio incremento de 2.8 % en el

periodo 2019.

4.2.3. Analisis de las exportaciones (FOB US$)

Figura 2
Grafico de Caja de las Exportaciones (FOB US$) periodos 2006-2019

40000000.00-

30000000.00-

20000000.00-

Exportaciones

10000000.00-

.00

Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.
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Figura 3
Histograma de las Exportaciones (FOB US$) periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

De acuerdo a la figura 2 y 3, se observa que la media es similar a la mediana; existe
una dispersion positiva y pequefia de los datos porque la longitud del bigote es
menor que el tamafio de la caja; la asimetria en la distribucién muestra un sesgo
positivo al existir un solo bigote, sin embargo, no se observan valores atipicos.

Visualmente, no se observa una distribucion normal de los datos.
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Figura 4
Grafico de Linea de las Exportaciones (FOB US$) periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 4, se muestra la evolucion de las exportaciones (FOB US$), inicialmente
se observan exportaciones cercanas a cero, que se eleva en el periodo 2011y 2012;
luego se mantiene hasta el 2013 y se vuelve a elevar llegando hasta los US$
36,043,677.29, en el periodo 2016; finalmente se observa que se reduce hasta el
2019, a un valor de US$ 14,112,014.33. En general, se observan cambios graduales

y rapidos.
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Figura 5
Exportaciones (FOB US$) por Paises
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En la figura 5, se muestra el resultado acumulado de las exportaciones (FOB US$)
por paises del 2006 al 2019, se observa que los paises donde hubo las mayores
exportaciones fueron Bolivia con un valor FOB acumulado de US$ 173,251,004.81

y Chile con US$ 34,769,394.94.
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Tabla 4
Estadisticos Descriptivos de las Exportaciones (FOB US$) periodos 2006-2019

Estadistico Exportaciones

N 14

Media 15222992.23

Desv. Est. 14324598.75

Minimo 67.00

Maximo 36043677.29

Mediana 16591238.43

Rango intercuartil 29485991.48

Asimetria 0.228

Curtosis -1.647

Nota. Obtenido del SPSS 24.

Se aprecian los estadisticos descriptivos del Valor de la Exportacién de la empresa
Yura S.A. Se ha registrado un valor minimo de US$ 67 y un valor maximo de US$
36,043,677.29. El promedio de exportacion fue de US$ 15,222,992.23. La asimetria
de los datos es de 0.228; quiere decir, que los datos mencionados estan situados al
lado derecho de la media, lo que refleja una asimetria positiva. En el caso de la
Curtosis, tiene un valor de -1.647 y, por lo tanto, la forma de distribucion de datos

es platicurtica.
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4.2.4. Andlisis del Margen Bruto

Figura 6
Gréfico de caja del Margen Bruto periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.
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Figura7
Histograma del Margen Bruto periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

De acuerdo a la figura 6 y 7, se observa que la media es similar a la mediana; existe
mas dispersion en los datos inferiores de la mediana; la asimetria en la distribucion
muestra un sesgo negativo porque el bigote superior es menor al bigote inferior, sin
embargo, no se observan valores atipicos. Visualmente, las barras no muestran una

distribucién normal de los datos.
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Figura 8
Gréfico de linea del margen bruto periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 8, muestra el Margen Bruto durante los periodos 2006-2019, se observa
que durante el afio 2006 al 2019 hubo una oscilacion entre subidas y bajadas. Inicia
con valores cercanos a 54 % y finaliza cerca de 48 %. En general, se observa un

patron de oscilacion y cambios graduales, sin alguna tendencia clara.

Tabla 5
Estadisticos Descriptivos del Margen Bruto periodos 2006-2019
Estadistico Margen Bruto
N 14
Media 49.4921
Desv, Est, 3.71818
Minimo 41.70
Maximo 54.95
Mediana 48.9800
Rango intercuartil 5.65
Asimetria -0.453
Curtosis -0.194

Nota. Obtenido del SPSS 24.
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En la Tabla 5, el minimo valor del Margen Bruto es de 41.70 y un valor méximo de
54.95. Entre los afios 2006 y 2019 el promedio fue de 49.4921 y la mediana de
48.9800. La asimetria de los datos equivale a -0.453 lo cual indica que, los datos
mencionados estan situados al lado izquierdo de la media, lo que refleja una
asimetria negativa. En el caso de la curtosis, esta valorada con un valor de -0.194

lo que indicaria que la distribucion de los datos es platicurtica.

4.2.5. Andlisis del Margen Operativo

Figura 9
Grafico de Caja del Margen Operativo periodos 2006-2019

42.50

40.00

37.507

Margen operativo

35.009

32.509 S I

Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.
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Figura 10
Histograma del Margen Operativo periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

De acuerdo a la figura 9 y 10, se observa que la media es similar a la mediana; existe
mas dispersion en los datos inferiores a la mediana; la asimetria en la distribucion
muestra un sesgo negativo porque el bigote inferior es mayor al superior, sin
embargo, no se observan valores atipicos. Visualmente, no se observa una

distribucién anormal de los datos.
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Figura 11
Gréfico de Linea del Margen Operativo periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 11, muestra el desarrollo del Margen Operativo, inicialmente se observa
un valor elevado y luego disminuye hasta el periodo 2011; luego se eleva hasta el
2013 y muestra una caida menor en el 2014; crece en el periodo 2015 para luego
bajar hasta el 2017; finalmente sube en el 2018 y baja en el 2019. La mayor caida
del Margen Operativo fue en el periodo 2011. En general, se observan cambios

graduales y una oscilacion visible, entre los picos y crestas.
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Tabla 6
Estadisticos Descriptivos del Margen Operativo Periodos 2006-2019

Estadistico Margen Operativo
N 14
Media 38.8371
Desv. Est. 2.82983
Minimo 32.33
Méaximo 43.39
Mediana 39.1450
Rango intercuartil 3.86
Asimetria -0.680
Curtosis 0.957

Nota. Obtenido del SPSS 24.

En la Tabla 6, el valor minimo del Margen Operativo es de 32.33 y un valor maximo
de 43.39. Entre los afios 2006 y 2019 el promedio fue de 38.8371 y la mediana de
39.1450. La asimetria de los datos equivale a -0.680 lo cual indica que, los datos
mencionados estan situados al lado izquierdo de la media, lo que refleja una
asimetria negativa. En el caso de la curtosis, esta valorada con un valor de 0.957 lo

que indicaria que la distribucién de los datos es leptocurtica.
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4.2.6. Andlisis del Margen de Ganancia Neto

Figura 1

2

Gréfico de Caja del Margen de Ganancia Neto periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Versién 24.

Figura 1l

3

Histograma del Margen de Ganancia Neto periodos 2006-2019
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De acuerdo a la figura 12 y 13, se observa que la media es similar a la mediana;
existe mas dispersion en los datos superiores de la mediana; la asimetria en la
distribucion muestra un sesgo positivo porque el bigote superior es mayor al bigote
inferior, no se observan valores atipicos ni extremos. Visualmente, las barras no
muestran una distribucion normal de los datos.

Figura 14
Gréfico de Linea del Margen de Ganancia Neto periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 14, muestra que Margen de Ganancia Neto durante el afio 2006 al 2019
mostré una oscilacion entre subidas y bajadas. Inicia con valores cercanos a 27 %
y finalmente cerca de 22 %. Donde el valor mas alto fue 32.84 % en el periodo 2011
y el valor mas bajo fue de 19.17 % en el periodo 2017. En general, se observa un

patrén de oscilacion y cambios graduales, una tendencia a la baja.
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Tabla 7
Estadisticos Descriptivos del Margen de Ganancia Neto periodos 2006-2019

Estadistico Margen de Ganancia Neto
N 14
Media 24.6143
Desv, Est, 3.94192
Minimo 19.17
Méaximo 32.84
Mediana 24.9600
Rango intercuartil 5.64
Asimetria 0.481
Curtosis 0.207

Nota. Obtenido del SPSS 24.

En la Tabla 7, el valor minimo del Margen Neto es de 19.17 y un valor maximo de
32.84. Entre los afios 2006 y 2019 el promedio fue de 24.6143 y la mediana de
24.9600. La asimetria de los datos equivale a 0.481 lo cual indica que, los datos
mencionados estan situados al lado derecho de la media, lo que refleja una asimetria
positiva. En el caso de la curtosis, muestra un valor de 0.207 lo que indicaria que la

distribucion de los datos es leptocurtica.
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4.2.7. Analisis de la Rentabilidad sobre Activos

Figura 15
Gréfico de Caja de la Rentabilidad sobre Activos periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

Figura 16
Histograma de la Rentabilidad sobre Activos periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.
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De acuerdo a la figura 15 y 16, se observa que la media es diferente a la mediana;
existe mas dispersion en los datos inferiores a la mediana; la asimetria en la
distribucion muestra un sesgo negativo por la cantidad de datos situados debajo de
la mediana, sin embargo, no se observan valores atipicos. Visualmente, no se

observa una distribucion normal de los datos.

Figura 17
Gréfico de Linea de la Rentabilidad sobre Activos periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 17, muestra que la Rentabilidad sobre Activos, se ha reducido desde el
afo 2006 al 2019, iniciando con valores cercanos a 14 % vy finalizando cerca de 7
%. La rentabilidad sube hasta el 2008 a 17.49 % y luego baja a 12.94 % en el 2010;
sin embargo, luego disminuye a 5.52 % hasta el periodo 2015 y se mantiene hasta

el 2019. En general, se observan cambios rapidos y una tendencia global a la baja.
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Tabla 8
Estadisticos Descriptivos de la Rentabilidad sobre Activos periodos 2006-2019

. Rentabilidad
Estadistico Sobre Activos
N 14
Media 11.1143
Desv, Est, 4,19505
Minimo 5.52
Méaximo 17.49
Mediana 13.0200
Rango intercuartil 7.73
Asimetria -0.142
Curtosis -1.660

Nota. Obtenido del SPSS 24.

En la Tabla 8, el valor minimo es de 5.52 y un valor maximo de 17.49. Entre los
afios 2006 y 2019 el promedio fue de 11.1143 y la mediana de 13.0200. La asimetria
de los datos equivale a -0.142 lo cual indica que, los datos mencionados estan
situados al lado izquierdo de la media, lo que refleja una leve asimetria negativa.
En el caso de la curtosis, estd valorada con un -1.660 lo que indicaria que la

distribucion de los datos es platicurtica.
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4.2.8. Andlisis de la Utilidad neta sobre Activo Fijo

Figura 18
Gréfico de Caja de la Utilidad neta sobre Activo Fijo periodos 2006-2019
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Figura 19
Histograma de la Utilidad neta sobre Activo Fijo periodos 2006-2019
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Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.
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De acuerdo a la figura 18 y 19, se observa que la media es diferente a la mediana;
existe mas dispersion en los datos superiores a la mediana; la asimetria en la
distribucion muestra un sesgo positivo porque el bigote superior es mayor al bigote
inferior, ademas, se observan valores atipicos. Visualmente, no se observa una
distribucion normal de los datos.

Figura 20
Gréfico de Linea de la Utilidad neta sobre Activo Fijo periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 20, muestra que la Utilidad neta sobre Activo Fijo, se ha reducido
considerando desde el afio 2006 al 2019, iniciando con valores cercanos a 36 % y
finalizando cerca de 19 %. La rentabilidad baja hasta el 2010 y luego sube hasta el
2011; sin embargo, luego disminuye hasta el 2015 para crecer ligeramente hasta el

2019. En general, se observan cambios rapidos y una tendencia global a la baja.
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Tabla 9
Estadisticos Descriptivos de la Utilidad neta sobre Activo Fijo periodos 2006-2019

Utilidad Neta sobre

Estadistico Activo Fijo
N 14

Media 24.4143

Desv, Est, 10.30161
Minimo 13.75

Maximo 45.32

Mediana 21.2600

Rango intercuartil 12.31

Asimetria 1.234

Curtosis 0.466

Nota. Obtenido del SPSS 24.
En la Tabla 9, el valor minimo es de 13.75 y un valor méximo de 45.32. Entre los
afios 2006 y 2019 el promedio fue de 24.4143 y la mediana de 21.2600. La asimetria
de los datos equivale a 1.234 lo cual indica que, los datos mencionados estan
situados al lado derecho de la media, lo que refleja una asimetria positiva. En el
caso de la curtosis, esta valorada con un 0.466 lo que indicaria que la distribucion

de los datos es leptocurtica.
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4.2. 9. Andlisis de la Rentabilidad sobre Patrimonio

Figura 21
Gréfico de Caja de la Rentabilidad sobre Patrimonio periodos 2006-2019
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Figura 22
Histograma de la Rentabilidad sobre Patrimonio periodos 2006-2019
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De acuerdo a la figura 21 y 22, se observa que la media es similar a la mediana;
existe dispersion positiva y pequefia de los datos porque la longitud de los bigotes
es menor que el tamafio de la caja; la asimetria en la distribucién muestra un sesgo
positivo porque el bigote superior es levemente mayor al bigote inferior, sin
embargo, no se observan valores atipicos. Visualmente, no se muestra una

distribucién normal de los datos.

Figura 23
Gréfico de Linea de la Rentabilidad sobre Patrimonio periodos 2006-2019
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

La figura 23, muestra que la Rentabilidad sobre el Patrimonio, se ha reducido
considerando desde el afio 2006 al 2019, iniciando con valores cercanos a 18 % y
finalizando cerca de 12 %. La rentabilidad, inicialmente sube hasta el 2008 y luego
baja hasta el 2009; vuelve a subir hasta el 2011 y finalmente baja hasta el 2019. En
general, se observan cambios graduales con unos cambios rapidos y una tendencia

global a la baja.
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Tabla 10
Estadisticos Descriptivos de la Rentabilidad sobre Patrimonio periodos 2006-2019

Estadistico Rentabilidad sobre Patrimonio
N 14

Media 19.2500

Desv, Est, 5.63453

Minimo 11.56

Méaximo 28.02

Mediana 19.7300

Rango intercuartil 10.74

Asimetria 0.174

Curtosis -1.260

Nota. Obtenido del SPSS 24.

En la Tabla 10, el valor minimo es de 11.56 y un valor maximo de 28.02. Entre los
afios 2006 y 2019 el promedio fue de 19.2500 y la mediana de 19.7300. La asimetria
de los datos equivale a 0.174 lo cual indica que, los datos mencionados estan
situados al lado derecho de la media, lo que refleja una leve asimetria positiva. En
el caso de la curtosis, esta equivale a -1.260 lo que indicaria que la distribucion de

los datos es platicurtica.
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4.3. VERIFICACION DE LAS HIPOTESIS
4.3.1. Pruebas de normalidad de las variables
A continuacién, se analiza la matriz de datos para la investigacion y conocer
si cuenta con una distribucién normal. Se ha tomado en cuenta 14 periodos,
comprendidos entre el afio 2006 y 2019, por lo tanto, se debe considerar la Prueba
de Normalidad de Shapiro-Wilk. En latabla 11, se aprecia la prueba de normalidad

aplicada a las variables del estudio.

Tabla 11
Pruebas de Normalidad de las Variables Estadisticas
Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk

Pruebas de g P

normalidad Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Margen Bruto 146 14 .200" 957 14 675
Margen 144 14 .200° 963 14 766
Operativo

Margen de 181 14 .200" .932 14 .323
ganancia Neto

Rentabilidad 240 14 028 880 14 057
sobre Activos

Utilidad neta 229 14 045 835 14 014
sobre Activo Fijo

Rentabilidad 196 14 .149 923 14 245
sobre Patrimonio

Exportaciones 219 14 .066 856 14 027

(FOB US$)

Nota. *. Esto es un limite inferior de la significacion verdadera.
a. Correccion de significacion de Lilliefors.

Obtenido del SPSS 24.
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En caso el p-valor sea mayor o igual a 0.05 la variable contara con distribucion
normal.

Ho: La distribucion es normal. (p > 0.05)

H1: La distribucién no es normal. (p < 0.05)

Nivel de significancia a = 0.05

Los resultados mostrados en la Tabla 11, dan a conocer que las variables que
cuentan con distribucion normal entre sus datos son: Margen Bruto, Margen
Operativo, Margen de ganancia Neto, Rentabilidad sobre Activos, Rentabilidad
sobre Patrimonio.

Las variables que no cuentan con distribucion normal entre sus datos son:

Exportaciones, Utilidad Neta sobre Activo Fijo.

4.3.2. Verificacion de las hipdtesis especificas

De acuerdo a la falta de normalidad de los datos de la variable Valor de las
Exportaciones y dado que todas las variables se vincularan con el Valor de las
Exportaciones, se procedi6 a realizar la prueba Rho de Spearman para comprobar
las hipotesis especificas. Cabe considerar lo indicado por Herndndez y Mendoza
(2018) quien establece niveles para los resultados obtenidos en el coeficiente de

correlacion, como se muestra en la Tabla 12.
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Tabla 12
Coeficiente de Correlacién

Descripcion del Coeficiente de Correlacion

—1.00 = Correlacion negativa perfecta.
—0.90 = Correlacion negativa muy fuerte.
—0.75 = Correlacion negativa considerable.
—0.50 = Correlacion negativa media.

—0.25 = Correlacion negativa débil.

—0.10 = Correlacion negativa muy debil.
0.00 = No existe correlacion alguna entre las variables.
0.10 = Correlacién positiva muy débil.
0.25 = Correlacion positiva débil.

0.50 = Correlacidn positiva media.

0.75 = Correlacidn positiva considerable.
0.90 = Correlacion positiva muy fuerte.

1.00 = Correlacion positiva perfecta
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Verificacion de la Primera Hipotesis Especifica.
Ho: Las exportaciones no se relacionan con el Margen Bruto de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019. (p > 0.05)
Hi: Las exportaciones se relacionan con el Margen Bruto de la empresa Yura S.A.,

periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 13
Prueba de Correlacion - Primera Hipotesis Especifica

Correlacién Exportaciones
Coeﬂme_rlte de 543*
Rho de correlacion
Margen Bruto . .
Spearman J Sig. (bilateral) .045

N 14

Nota. *. La correlacion es significativa en el nivel 0.05 (bilateral).
Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

En la tabla 13, se presenta un p-valor equivalente a 0.045, valor menor a la
significancia (0=0.05) por tanto, con un 95 % de confianza se rechaza la hipotesis
nula y se puede decir que: Las exportaciones se relacionan con el Margen Bruto
de laempresa Yura S.A., periodos 2006-2019. Ademas, se hall6 un coeficiente de
correlacion de 0.543 y segun Herndndez y Mendoza (2018), significa que entre

las variables evaluadas existe una correlacién positiva media.
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Verificacion de la Segunda Hipotesis Especifica.
Ho: Las exportaciones no se relacionan con el Margen Operativo de laempresa Yura
S.A., periodos 2006-2019. (p > 0.05)
Hi: Las exportaciones se relacionan con el Margen Operativo de la empresa Yura

S.A., periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 14

Prueba de Correlacion - Segunda Hipétesis Especifica

Correlacion Exportaciones

Coeficiente de
Rho de _ correlacion
Margen Operativo 0 (hilateral) 446

N 14
Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

222

Spearman

En la tabla 14, se presenta un p-valor equivalente a 0.446, valor mayor a la
significancia (a=0.05) por tanto, con un 95 % de confianza no es posible rechazar
la hipotesis nula y se puede decir que: Las exportaciones no se relacionan con el
Margen Operativo de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. En ese sentido,

no es necesario evaluar el coeficiente de correlacion.
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Verificacion de la Tercera Hipdtesis Especifica.
Ho: Las exportaciones no se relacionan con el Margen de Ganancia Neto de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p > 0.05)
H1: Las exportaciones se relacionan con el Margen de Ganancia Neto de la empresa

Yura S.A., periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 15
Prueba de Correlacion - Tercera Hipotesis Especifica
Correlacion Exportaciones
Coeficiente de
Rho de Margen de Ganancia  correlacion - 124**
Spearman Neto Sig. (bilateral) .003
N 14

Nota. **. La correlacion es significativa en el nivel 0.01 (bilateral).
Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

En la tabla 15, se presenta un p-valor equivalente a 0.003 valor menor a la
significancia (a=0.05) por tanto, con un 95 % de confianza se rechaza la hipétesis
nula y se puede decir que: Las exportaciones se relacionan con el Margen de
Ganancia Neto de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. Ademas, se hallé un
coeficiente de correlacion de -0.724 y segin Hernandez y Mendoza (2018),

significa que entre las variables evaluadas existe una correlacion negativa media.
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Verificacion de la Cuarta Hipdtesis Especifica.
Ho: Las exportaciones no se relacionan con la Rentabilidad sobre Activos de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p > 0.05)
Hi: Las exportaciones se relacionan con la Rentabilidad sobre Activos de la

empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 16
Prueba de Correlacion - Cuarta Hipotesis Especifica

Correlacion Exportaciones
Coeficiente de
Rho de Rentabilidad sobre correlacion -.798
Spearman Activos Sig. (bilateral) 001
N 14

Nota. **. La correlacion es significativa en el nivel 0.01 (bilateral).
Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

En la tabla 16, se presenta un p-valor equivalente 0.001, valor menor a la
significancia (0=0.05) por tanto, con un 95 % de confianza se rechaza la hipotesis
nulay se puede decir que: Las exportaciones se relacionan con la Rentabilidad sobre
Activos de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. Ademas, se hallo un
coeficiente de correlacion de -0.798 y segun Hernandez y Mendoza (2018),
significa que entre las variables evaluadas existe una correlacion negativa

considerable.
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Verificacién de la Quinta Hipotesis Especifica.
Ho: Las exportaciones no se relacionan con la Utilidad Neta sobre Activo Fijo de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p > 0.05)

Hi: Las exportaciones se relacionan con la Utilidad Neta sobre Activo Fijo de la

empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 17
Prueba de Correlacion - Quinta Hipdtesis Especifica
Correlacién Exportaciones
Coeficiente de _934™
Rho de Utilidad Neta sobre correlacion
Spearman Activo fijo Sig. (bilateral) .000
N 14

Nota. **. La correlacion es significativa en el nivel 0.01 (bilateral).
Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

En la tabla 17, se presenta un p-valor equivalente a 0.000 valor menor a la
significancia (0=0.05) por tanto, con un 95 % de confianza se rechaza la hipotesis
nula y se puede decir que: Las exportaciones se relacionan con la Utilidad Neta
sobre Activo fijo de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. Ademas, se hallé
un coeficiente de correlacion de -0.934 y segin Hernandez y Mendoza (2018),
significa que entre las variables evaluadas existe una correlacion negativa muy

fuerte.
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Verificacion de la Sexta Hipotesis Especifica.
Ho: Las exportaciones no se relacionan con la Rentabilidad sobre Patrimonio de la
empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p > 0.05)

Hi: Las exportaciones se relacionan con la Rentabilidad sobre Patrimonio de la

empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 18
Prueba de Correlacion - Sexta Hipotesis Especifica
Correlacion Exportaciones
Coeficiente de 446
Rho de Rentabilidad sobre correlacion
Spearman Patrimonio Sig. (bilateral) 110
N 14

Nota. Obtenido del IBM SPSS Statistics Version 24.

En la tabla 18, se presenta un p-valor equivalente a 0.110, valor mayor a la
significancia (0=0.05) por tanto, con un 95 % de confianza no se rechaza la
hipétesis nula y se puede decir que: Las exportaciones no se relacionan con la
Rentabilidad sobre el Patrimonio de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. En

ese sentido, no es necesario evaluar el coeficiente de correlacion.
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4.3.3. Verificacion de la hipotesis general

Ho: Las Exportaciones no influyen en la Rentabilidad de la empresa Yura S.A.,
periodos 2006-2019. (p > 0.05)

Hi: Las Exportaciones influyen en la Rentabilidad de la empresa Yura S.A,,

periodos 2006-2019. (p < 0.05)

Tabla 19

Prueba de Correlacion — Hipdtesis General

Correlation Matrix Exportaciones (FOB US$)

Spearman's rho

Margen bruto 543"
p-value .045
] Spearman's rho
Margen operativo 222
p-value 446
Margen de ganancia neto Spearman’s rho - 7247
p-value .003
Spearman's rho -798"
Rentabilidad sobre activos
p-value
.001
- i Spearman’s rho -934™
Utilidad neta sobre activo '
fijo p-value
.000
Rentabilidad sobre .
; . Spearman's rho
patrimonio -446
-value
P 110

Nota. *. La correlacion es significativa en el nivel 0.05 (bilateral).
**_ La correlacion es significativa en el nivel 0.01 (bilateral).

Obtenido del IBM SPSS Statistics Versién 24.
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Los resultados de la tabla 19, indican que las variables Margen Operativo y
Rentabilidad sobre Patrimonio no se relacionan con las Exportaciones; en ese
sentido, al no contar con una relacion entre las variables, mucho menos podria tener
una relacion causal que permita establecer la influencia de las exportaciones en la
rentabilidad.

Sin embargo, si se hallé que existe relacion lineal del Margen Bruto, Margen de
ganancia Neto, Rentabilidad sobre Activos, Utilidad neta sobre Activo fijo con las
Exportaciones. Ante esto, se concluye que: Las Exportaciones influyen en la
Rentabilidad de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

Es preciso sefialar que, No es posible agrupar las variables, puesto que su

composicién es distinta.
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4.4. DISCUSION DE RESULTADOS

En esta investigacion, se plante6 determinar la influencia de las exportaciones en la
Rentabilidad de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019. A continuacion, se
realiza un andlisis de los aspectos mas relevantes hallados durante la investigacion.
Entre estos aspectos destaca la metodologia utilizada, su convenienciay las posibles
mejoras para futuras investigaciones; los resultados de la investigacion y el
contraste con investigaciones anteriores; la postura del investigador frente a los
resultados obtenidos.

- Metodologia.

Para realizar la investigacion se utilizo la técnica de andlisis de contenido y la hoja
de codificacion como instrumento (Naupas et al., 2019). Este instrumento, fue el
mas idéneo, puesto que las variables son de naturaleza cuantitativas y el analisis
considerado permitié evaluar de manera objetiva las variables. No estd demés
indicar que, a través de una encuesta o una entrevista se hubiera reducido la validez
del estudio, de datos concretos a percepciones subjetivas.

Con respecto a la muestra, esta compuesto por todas las exportaciones al valor FOB
US$, documentos histéricos (archivos) de los Estados de Situacién Financiera y de
los Estados de Resultados Integrales de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.
Cabe senalar que, si se contara con una mayor cantidad de datos (periodos), se

notarian mas el comportamiento de las diferentes variables en el tiempo y a la vez,
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se requeriria mayor informacidn sobre la empresa para explicar las variaciones de
las ratios.

Por otra parte, el incremento de datos, podria influir en la normalidad de los datos
y el uso de pruebas paramétricas. Asi mismo, se hizo un uso extensivo de la
estadistica descriptiva para comprender el comportamiento de las variables a través

de las propiedades esenciales: como el centro, la dispersion y la forma.

- Resultados y contraste.

Sobre el andlisis vertical, de los Estados de Resultados Integrales, el costo de
ventas; se muestra una reduccion que va del 51.2 % en el periodo 2012 al 45 % en
el periodo 2016, los gastos de ventas; se muestra un crecimiento importante en los
periodos 2013 al 2017, donde creci6 del 6 % hasta el 8.4 %); los ingresos financieros
se redujeron levemente, hasta el periodo 2019 a 0.8 %; los gastos financieros se
elevan de forma consecutiva del periodo 2006 de 2.1 % a 9.8 % en el periodo 2019;
la participacion de los trabajadores desde el 2010 se distribuyeron entre los costos,
gastos de ventas y de administracion.

Sobre el anélisis vertical, del Estado de Situacion Financiera, las Cuentas por
Cobrar a Entidades Relacionadas (Corriente); se redujeron del 19 % al 2 % entre
los periodos evaluados; los inventarios se reducen del 11.3 % en el periodo 2006 al
4.9 % en el periodo 2019; las Inversiones en subsidiarias, negocios conjuntos y

asociadas crecieron del 23.3 % del periodo 2006 al 46.9 % en el periodo 2019.
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Propiedades, Planta y Equipo (neto), inicio con un 37 % en el periodo 2006, con
incrementos considerables en los periodos 2009 de 50 % al 65.8 % en el periodo
2013, finalizando con un 35.8 % en el periodo 2019; Otros pasivos financieros (no
corriente), inicia con un 2.9 % y culmina en 36.2 % al finalizar los periodos de
evaluacion; con respecto al Capital emitido, se inicia con un 39.1% y finaliza en un

9.3 %; Otras reservas de capital se reducen de 7.8 % a 1.9 %.

Sobre el analisis horizontal, en el Estado de Resultados Integrales se observa que el
Ingreso de actividades ordinarias; se elevan desde los periodos comparativos 2006-
2007 al 2012-2013, luego se reducen durante los siguientes periodos evaluados; el
Costo de Ventas se comportdé de forma similar a los ingresos de actividades
ordinarias; los Gastos de Ventas y Distribucion, aumentaron en la mayoria de
periodos de estudio, con algunas reducciones, en el periodo comparativo 2009-2010
crecio un 856.2 %; los Ingresos financieros se incrementaron en 152.1 % en el
periodo comparativo 2006-2007; 185.3 % en el periodo comparativo 2007-2008,
561.7 % en el periodo comparativo 2010-2011; los gastos financieros mostraron
crecimientos importantes sucesivos, con reducciones en los Gltimos periodos.

Sobre el anélisis horizontal, del Estado de Situacion Financiera, las Inversiones en
subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas; se elevaron en 51.4 % en el periodo
comparativo 2010-2011, 424.3 % en el periodo comparativo 2013-2014 y 46.5 %

en el periodo comparativo 2014-2015; Otros Pasivos Financieros (corriente)
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muestra crecimientos importantes de 363.3 % en el periodo comparativo 2007-
2008; 242.7 % en el periodo comparativo 2013-2014; las Cuentas por Cobrar a
Entidades Relacionadas (no corriente) ha mostrado elevaciones importantes siendo
su mayor crecimiento de 698 % en el periodo comparativo 2010-2011; Otros
Pasivos Financieros (no corriente) muestra crecimientos importantes desde los
periodos comparativos 2006-2007 al 2014-2015, de 93.1 % (2006-2007); 95.1 %
(2007-2008), 128.1 % (2009-2010), 177.3 % (2010-2011),161.4 % (2013-2014), 64
% (2014-2015), en los periodos siguientes muestra pequefios incrementos e incluso
reducciones; Pasivos por Impuestos a las Ganancias; muestra grandes crecimientos
y reducciones, siendo el mas importante el periodo comparativo 2011-2012 de

987.50 %.

Sobre el analisis descriptivo, de manera general, la variable “Exportaciones (FOB
USS$)” esta valorada de forma positiva tal como los expresan los estadisticos
descriptivos; las exportaciones incrementaron de manera continua desde el 2006
hasta el periodo 2016 y luego se han reducido hasta el periodo 2019; la media de
las “Exportaciones (FOB USS$)” fue de US$15,222,992.23.

Los principales importadores de los productos de Yura, en los periodos evaluados
fueron: Bolivia, Chile y Brasil. Con respecto a la distribucion a los datos, a través
de la prueba de normalidad aplicada, se obtuvo un p-valor de 0.027 menor a 0.05

con lo cual se confirmd que no se cuenta con una distribucién normal. Pues, el
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crecimiento, estd relacionado a expansién comercial, crecimiento sector
construccion a nivel nacional e internacional, aumento de la produccion y mejoras
en las plantas instaladas; las cuales han influenciado en la rentabilidad de la empresa

Yura S.A.

La variable “Rentabilidad” esta valorada también de forma positiva con respecto a
los estadisticos descriptivos de la mayoria de las razones de rentabilidad evaluadas;
el Margen Operativo mostré cambios graduales y obtuvo una media de 38.8371; el
Margen Bruto se comportd de manera similar, cabe resaltar que también mostré
cambios graduales, su més grande caida también fue en el 2011 y obtuvo una media
de 49.4921; el Margen de ganancia Neto por su parte, mostré cambios rapidos entre
sus picos y crestas, siendo su pico mas alto en el periodo 2011 a diferencia de los
ratios antes mencionados, de manera general tuvo una tendencia a la baja,
mostrando una media de 24.6143.

Con respecto a la Rentabilidad sobre Activos, mostré cambios rapidos y una
tendencia clara a la baja desde el periodo 2014, siendo el valor mas bajo en el 2015,
obtuvo una media de 11.1143; Utilidad neta sobre Activo Fijo, tuvo un
comportamiento similar a la Rentabilidad sobre Activos, al mostrar su valor mas
bajo en el 2015 de 13.75 y obteniendo una media de 24.4143; cabe sefialar que es
de esperarse que el comportamiento sea similar dado que los Activos Fijos, es una

partida importante de los Activos.
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La Rentabilidad Sobre Patrimonio, mostré cambios rapidos en su comportamiento
y una tendencia global a la baja, mostrando su valor méas bajo en el 2019 de 11.56
y obteniendo una media de 19.2500. Es preciso sefialar que, entre las diferentes
ratios evaluados, en promedio la ratio més elevada fue el Margen Bruto y el mas
bajo fue la Rentabilidad sobre Activos.

Sobre la comprobacion de las hipotesis, al realizar la prueba de normalidad en la
distribucion de los datos, se hallé que las Exportaciones (FOB US$) y la Utilidad
neta sobre Activo Fijo no contaron con distribucion normal entre sus datos y que se
debe usar un estadistico no paramétrico para la comprobacion de las hipétesis, que
en este caso se uso la prueba Rho de Spearman. Se hallé una correlacion positiva
media (0.543) entre las Exportaciones y el Margen Bruto; se hallé una correlacion
negativa media (-0.724) entre las Exportaciones y el Margen de Ganancia Neto; se
obtuvo una correlacion negativa considerable (-0.798) entre las exportaciones y la
Rentabilidad sobre Activos; también se hallé una correlacién negativa muy fuerte
(-0.934) entre las exportaciones y la Utilidad Neta sobre Activo Fijo; no se hallé
relacién entre las exportaciones y el Margen Operativo, tampoco se hall6 relacion
entre las exportaciones y la Rentabilidad sobre Patrimonio.

Respecto a la comprobacién de la hip6tesis general, se observa que, de acuerdo a
los datos recopilados entre los periodos 2006 y 2019, existe relacién entre las
exportaciones y la mayoria de las ratios de rentabilidad; a excepcién del Margen

Operativo y la Rentabilidad sobre Patrimonio. Sin embargo, el aumento de las

82



exportaciones en la empresa YURA S.A. solo se relaciona de manera positiva con
la ratio de rentabilidad Margen Bruto.

El contraste con investigaciones anteriores, demuestra que existen diferentes
variables que afectan la rentabilidad; como lo indica Placida (2015) quien concluye
en su investigacion que establecer un plan de marketing permitiria incrementar la
rentabilidad de la empresa. Por su parte, Garcia y Martinez (2017) explican que a
través de la optimizacion de la cadena de suministros aumentaria la rentabilidad de
la empresa. Esto demuestra por qué no todas las ratios se relacionan con las
exportaciones; dado que existen otros factores que también afectan en la
rentabilidad de la empresa.

La hipdtesis general, que indica que existe relacion entre las exportaciones y la
rentabilidad, concuerdan con la investigacion de Cabanillas y Erick (2016) quienes
hallaron que la cadena productiva de exportacion tiene un impacto en la rentabilidad
de la Asociacion Andina de Cultivos y crianzas San Pablo, como productor de
aguaymanto en el periodo 2016-2018; demostrado por el incremento de la TIR y el
VAN. Canahuire (2017) por su parte, concluyé que el Costo de Produccién tiene
Efecto en la Rentabilidad de la Empresa Exportadora Agroindustrial Aromatico
Inversiones SAC del Distrito Alto de la Alianza-Tacna del Periodo 2015-2016”.
De manera similar Capac y Garay (2018) hallaron que la exportacion de macerados
de pisco incrementara la rentabilidad de la empresa ADJ GROUP SAC. A la vez,

Tiza (2017) quien elabord una propuesta de exportacion prendas de vestir para
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damas a la ciudad de Santa Cruz de la Sierra para incrementar la rentabilidad de
una empresa textil ubicada en el emporio comercial de Gamarra. A la vez, Quispe
(2017) dio a conocer que el nivel de ventas influye en la rentabilidad de la empresa

Agroindustrias del Sur S.A.

- Postura del investigador.

Con respecto a las exportaciones, estas permiten incrementar el nivel de ventas; se
deben considerar las inversiones que la empresa debe realizar para incrementar la
produccion y cumplir con las caracteristicas de calidad solicitada por los
importadores, a la vez, se incurre en un mayor costo de venta y los gastos en
logistica para lograr las exportaciones; las actividades de exportacién generalmente
requiere inversion en viajes, negociacion, investigacion, consultoria, mejora de la
tecnologia de productos, inversion en el pais de destino. Es por estas razones que
las ratios de rentabilidad fueron afectadas por diferentes gastos realizados por la

empresa.

De igual modo, alcanzar los indicadores de rentabilidad mencionados lleva tiempo
y la empresa, previamente a las exportaciones, analizo si tenia suficiente potencial
financiero para cubrir esta inversion.

Definitivamente las exportaciones mejoraron el Margen Bruto; donde existe una

relacion positiva media, principalmente por una reduccion del costo de ventas en
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los periodos 2012 al 2016, en comparacion a los Ingresos de Actividades
Ordinarias; que coincide con el incremento de las exportaciones.

Por el lado del Margen operativo; al estar vinculado directamente con los gastos
operativos (Gastos de ventas y distribucion, Gastos de Administracion, Otros gastos
operativos) e ingresos operativos y no con el volumen de ventas y exportacion; no
se obtuvo correlacion positiva o negativa con las exportaciones.

El Margen de Ganancia Neto; se ha visto afectada por un menor crecimiento o
reduccion de la Utilidad Neta, debido al incremento de los Gastos Financieros
(intereses); que pasaron de S/ 43,802,000 en el periodo 2014 a S/ 119,603,000 en
el periodo 2015, esto por la obtencion de préstamos bancarios, y la emision de bonos
corporativos. Los préstamos adquiridos se ven reflejados en la partida Otros Pasivos
Financieros (corriente) que pasaron de S/ 101,291,000 a S/ 347,077,000 y Otros
Pasivos Financieros (no corriente) que pasaron de S/ 380,617,000 a S/ 994,811,000
en los periodos 2013 al 2014. Asimismo, en el periodo 2015 los Otros Pasivos
Financieros (no corriente) crecieron a S/ 1,631,509,000 por la emisiéon de bonos
corporativos que, junto a los préstamos bancarios, fueron utilizados como forma de
financiamiento para la inversion en el rubro de subsidiarias, negocios conjuntos y
asociadas; que afectaron el rendimiento del Margen de Ganancia Neto; en contraste
al crecimiento importante de las Exportaciones en los periodos 2012 al 2015, dio

como resultado una correlacion negativa media.
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La Rentabilidad sobre Activos; obtuvo una correlacion negativa considerable con
las exportaciones, debido al incremento importante de la partida Inversion en
subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas; que pasé de S/ 138,170,000 en el
periodo 2006 a S/ 1,526,776,000 en el periodo 2019 en una proporcion del 23.3 %
al 46.9 % del Total de Activos; en contraste de la Utilidad Neta que pasé de S/
77,654,000 a S/ 210,598,000 (una caida del 26.4 % al 21.1 % en comparacion con
los Ingresos de Actividades Ordinarias), afectado principalmente por el incremento
de los gastos financieros; en contraste principalmente con el crecimiento de las
exportaciones en los periodos 2012 al 2015.

La Utilidad neta sobre Activo fijo; obtuvo una correlacion negativa muy fuerte con
las exportaciones, debido a un menor crecimiento o reduccion de la Utilidad Neta;
por el incremento importante de los gastos financieros, que pasaron de S/ 6,113,000
a S/ 97,826,000 en los periodos 2006 al 2019; en comparacion a un crecimiento
continuo de la partida Propiedades, Planta y Equipo — Neto (Activo Fijo), que paso
de S/ 219,561,000 a S/ 1,166,810,000 en los mismos periodos, dio como resultado
un menor desempefio de la Utilidad Neta sobre Activo Fijo; en contraste
principalmente con el crecimiento de las exportaciones en los periodos 2012 al
2015.

Rentabilidad sobre el Patrimonio; de acuerdo a los resultados estadisticos, no tiene
correlacion con las exportaciones, es preciso mencionar que esta ratio ha

disminuido en los ultimos periodos, por el crecimiento del Patrimonio Total,
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principalmente por el incremento considerable y continuo de la partida Resultados
Acumulados, al pasar de S/ 156,926,000 en el periodo 2006 a S/ 1,458,175,000 en
el periodo 2019. El caracter discrecional de los acuerdos de la Junta general de
accionistas sobre la distribucion de dividendos o la acumulacion de los Resultados
Acumulados; ha dado como resultado que no haya una correlacion de las
exportaciones con la Rentabilidad sobre Patrimonio.

Las variaciones de las ratios que en algunos casos alcanzo el 49 % en promedio
como del Margen Bruto, y el 11 % en promedio como en la Rentabilidad sobre
Activos, muestra un buen desempefio de los indicadores econdémicos y financieros
de la empresa. No esta demas sefialar que las ratios son divisiones, mientras que la
utilidad siempre se muestra en valores absolutos, como lo demostraron los

componentes utilizados para cada componente de las ratios.
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CONCLUSIONES
1. Respecto a la primera hipotesis especifica se concluye que: Las exportaciones
se relacionan con el Margen Bruto de la empresa Yura S.A., periodos 2006-
2019. Principalmente por el crecimiento importante de las Exportaciones en los
periodos 2012 al 2016; que tuvo relacion con un mejor desempefio del Margen
Bruto, debido a una reduccion del costo de ventas en comparacion a los ingresos

de actividades Ordinarias.

2. Respecto a la segunda hipétesis especifica se concluye que: Las Exportaciones
no se relacionan con el Margen Operativo de la empresa Yura S.A., periodos
2006-2019. Si bien el incremento de algunos componentes de los Gastos de
Ventas y Distribucion; podrian tener vinculacion con un mayor volumen de
ventas y exportacion, y viceversa, otros gastos que conforman los Gastos
Operativos (Gastos de Administracion, Otros Gastos/ingresos operativos) no;
dando como resultado que no exista relacion entre las Exportaciones y el

Margen Operativo.

3. Respecto a la tercera hipotesis especifica se concluye que: Las Exportaciones
se relacionan con el Margen de Ganancia Neto de la empresa Yura S.A,,
periodos 2006-2019. Principalmente por el crecimiento importante de las

exportaciones en los periodos 2012 al 2015 y a un menor desempefio del
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Margen de Ganancia Neto; que se ha visto afectado por un aumento de los
Gastos Financieros, que redujeron 0 generaron un menor crecimiento de la

Utilidad Neta.

Respecto a la cuarta hipotesis especifica se concluye que: Las Exportaciones se
relacionan con la Rentabilidad sobre Activos de laempresa Yura S.A., periodos
2006-2019. El incremento importante de los Activos por la Inversion en
subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas, y las Propiedades, Planta y
Equipo. Ademas, de un menor crecimiento o reduccion de la Utilidad Neta,
afectado por el aumento de los Gastos Financieros; generaron un menor
desempefio de la Rentabilidad sobre Activos; en contraste principalmente con

el crecimiento de las exportaciones en los periodos 2012 al 2015.

Respecto a la quinta hipdtesis especifica se concluye: Las Exportaciones se
relacionan con la Utilidad neta sobre Activo fijo, de la empresa Yura S.A.,
periodos 2006-2019. El crecimiento continuo e importante de las Propiedades,
Planta y Equipo (neto); en comparacion con un menor crecimiento o reduccion
de la Utilidad Neta, afectado por el incremento de los Gastos Financieros, dio
como resultado un menor desemperio de la Utilidad neta sobre Activo Fijo; en
contraste principalmente con el crecimiento de las exportaciones en los periodos

2012 al 2015.
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6. Respecto a la sexta hipotesis especifica se concluye que: Las Exportaciones no
se relacionan con la Rentabilidad sobre Patrimonio de la empresa Yura S.A.,
periodos 2006-2019. El caracter discrecional de los acuerdos de la Junta
General de Accionistas; sobre la distribucion de dividendos (periodo y monto),
generd el incremento importante de los Resultados Acumulados, Yy
gue no exista relacién entre las Exportaciones y la Rentabilidad sobre

Patrimonio.

7. Con respecto a la hipdtesis general, al no ser posible agrupar las variables,
debido a que la composicion de cada ratio es distinta, se concluye que las
variables Margen Operativo y Rentabilidad sobre Patrimonio, no se relacionan
con las Exportaciones. Sin embargo, si se halld6 que existe una correlacion
positiva con el Margen bruto, y una correlacién negativa con el Margen de
Ganancia Neto, Rentabilidad sobre Activos, Utilidad Neta sobre Activo Fijo
con las Exportaciones; ante esto, se concluye que: Las Exportaciones influyen

en la Rentabilidad de la Empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.
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RECOMENDACIONES

1. Ante la correlacion positiva entre las Exportaciones y el Margen Bruto se
recomienda; buscar nuevos mercados para exportar los productos de la empresa
en un mayor volumen y asi incrementar su Margen Bruto. Asimismo, Realizar
un andlisis de los factores que influyeron en la disminucion del Costo de Ventas
en los periodos 2012 al 2016, en comparacion con los Ingresos de Actividades

Ordinarias.

2. A pesar que las Exportaciones no se relacionan con el Margen Operativo; los
Gastos de ventas y distribucién, incrementaron su proporcion frente a los
Ingresos de Actividades Ordinarias, en los periodos 2013 al 2017. Por lo cual
se sugiere un uso mas eficiente de estos gastos como: la reduccién de los
servicios prestados por terceros y un trato mas conveniente de las Regalias por

uso de marca.

3. Se sugiere evaluar otras formas de financiamiento y asi reducir los Gastos
Financieros que han afectado la Utilidad Neta, mediante: la capitalizacion
parcial de los Resultados Acumulados, y la emision de acciones, asi como la
obtencion de préstamos por parte de entidades financieras internacionales a una

menor tasa de interés.
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4. Evaluar el rendimiento obtenido (dividendos recibidos) de las inversiones en
subsidiarias, y asociadas; en consideracion con los préstamos bancarios
recibidos y la emision de bonos corporativos, utilizados como forma de
financiamiento para estas inversiones. Ademas, se recomienda prever los
cambios en el entorno politico y econdémico en los paises donde estan situadas

las subsidiarias y asociadas.

5. El uso eficiente de los bienes que conforman las Propiedades Planta y Equipo
(neto); especialmente de Maquinaria y Equipo, Edificios e instalaciones, que
por su valor son los mas importantes, mediante la modernizacion, actualizacion
tecnoldgica. Ademas, la reduccion de los Gastos Financieros, que han afectado
la Utilidad Neta; mediante la capitalizacion parcial de los Resultados

Acumulados, y la emision de acciones.

6. Sibien las exportaciones no se relacionan con la Rentabilidad sobre Patrimonio;
se sugiere evaluar la capitalizacién parcial de los Resultados Acumulados, que
en el periodo 2019 suma S/ 1,458,175,000 y la emisidn de acciones, como otra

forma de financiacion.

7. Dada la relacién entre las Exportaciones y el Margen Bruto; se recomienda

buscar nuevos mercados para exportar los productos de la empresa en un mayor
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volumen y asi incrementar su Margen Bruto. También, se recomienda evaluar
otras formas de financiamiento como: la capitalizacion parcial de los
Resultados y la emision de acciones, el financiamiento por entidades
financieras internacionales, a una menor tasa de interés y asi reducir los Gastos
Financieros, en mejora del Margen de Ganancia Neto, la Rentabilidad sobre
Activos y Utilidad Neta sobre Activo Fijo. Asi como también evaluar el
rendimiento obtenido (dividendos) de las inversiones subsidiarias, y asociadas,

en mejora de la Rentabilidad sobre Activos.
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Apéndice 1. Matriz de consistencia

APENDICE

Titulo: Influencia de las Exportaciones en la Rentabilidad de la empresa Yura S.A., periodos 2006-2019.

Problemas especificos:

A. (Cudl es la relacién entre las
exportaciones y el Margen Bruto de
la empresa Yura S.A., periodos 2006
-2019?

B. ;Cémo se relacionan las
exportaciones y el Margen Operativo
de la empresa Yura S.A., periodos
2006-2019?

C. ¢De qué manera se da la relacion
entre las exportaciones y el Margen
de Ganancia Neto de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019?

D. ;Cuadl es la relacion entre las
exportaciones y la Rentabilidad
sobre Activos de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019?

E. ;Como es la relacion entre las
exportaciones y la Utilidad neta
sobre Activo Fijo de laempresa Yura
S.A., periodos 2006-2019?

F. ¢(Existe relacion entre las
exportaciones y la Rentabilidad
sobre Patrimonio de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019?

C. Obtener la

F. Analizar la

Objetivos especificos:

A. Determinar la relacién entre las

exportaciones y el Margen Bruto
de la empresa Yura S.A., periodos
2006-2019.

B. Establecer la relacion entre las

exportaciones 'y el Margen
Operativo de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019.

relacion entre las
exportaciones y el Margen de
ganancia Neto de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019.

D. Determinar la relacion entre las

exportaciones y la Rentabilidad
sobre Activos de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019.

E. Identificar la relacion entre las

exportaciones y la Utilidad neta
sobre Activo Fijo de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019.

relacion entre las
exportaciones y la Rentabilidad
sobre Patrimonio de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019.

Hipotesis especificas:

IA. Las exportaciones se relacionan
con el Margen Bruto de la empresa
Yura S.A., periodos 2006-2019.

B. Las exportaciones se relacionan
con el Margen Operativo de la
empresa Yura S.A., periodos 2006
-2019.

C. Las exportaciones se relacionan
con el Margen de ganancia Neto
de la empresa Yura S.A., periodos
2006-2019.

D. Las exportaciones se relacionan
con la Rentabilidad sobre Activos
de la empresa Yura S.A., periodos
2006-2019.

E. Las exportaciones se relacionan
con la Utilidad neta sobre Activo
Fijo de la empresa Yura S.A,
periodos 2006-2019.

F. Las exportaciones se relacionan
con la Rentabilidad sobre
Patrimonio de la empresa Yura
S.A., periodos 2006-2019.

producidos dentro del
territorio nacional, pero
consumidos fuera de
éste” (Mankiw, 2012);

Variable
(Y):
“Rentabilidad”.

dependiente

Definicion:

La rentabilidad es la
relacion  entre  los
ingresos y los costos
generados por el uso de
los activos de la
compafiia (tanto
corrientes como fijos)
en actividades
productivas. (Gitman y
Zutter, 2012).

I1. Ratios de
rentabilidad

2.1. Margen Bruto

2.2. Margen
Operativo

2.3. Margen de
ganancia Neto

2.4. Rentabilidad
sobre Activos

2.5. Utilidad Neta
sobre Activo Fijo

2.6. Rentabilidad
sobre Patrimonio

PROBLEMA OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLE DIMENSION | INDICADORES METODOLOGIA

Problema general: Objetivo general: Hipotesis general: Variable Independiente TIPO, DISENO Y NIVEL:
(x): I.Valor de Exportaciones (FOB | La investigacion es de tipo

¢Cual es la influencia de las|Determinar la influencia de las|Las Exportaciones influyen en la | “Exportaciones” Exportacion uUss) bésica.

exportaciones en la Rentabilidad de la | exportaciones en la Rentabilidad de | Rentabilidad de la empresa Yura El disefio es descriptivo, no

empresa Yura S.A., periodos 2006- | la empresa Yura S.A., periodos 2006 | S.A., periodos 2006-2019. Definicion: experimental, de corte

20197 -2019. “Bienes y servicios longitudinal.

El nivel es correlacional.

POBLACION:

Compuesta por las
Exportaciones y documentos
histéricos (archivos) del Estado
de Situacion Financiera y Estado
de Resultados Integrales de la
empresa Yura S. A.

MUESTRA:

Compuesta por las
Exportaciones y documentos
histéricos (archivos) del Estado
de Situacion Financiera y Estado
de Resultados Integrales de la
empresa Yura S. A.

TECNICAE
INSTRUMENTOS:

La técnica adecuada es el anélisis
de contenido y el instrumento la
hoja de codificacion.

Fuente: Elaboracion propia
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Apéndice 2. Data Utilizada

Periodo

Utilidad

Total

RATIOS DE RENTABILIDAD (%)

- - - Propiedades, ili
ftem de Exportaciones  Ventas netas  Utilidad Overativa Utilidad Total de P'I)anta ’ Patrimonio Margen - Utilidad -
. Valor FOB US$ s/ Bruta S/ P Neta S/ Activos S/ jamtay Marzen  Margen de Rentabilidad ~ neta  Rentabilidad
estudio s/ Equipo (neto) s/ & g€ . sobre sobre sobre
bruto  operativo ganancia . . s
neto activos activo patrimonio
fijo
1 2006 199,017.36 293,976,000 157,181,000 127,562,000 77,654,000 592,803,000 219,561,000 435,357,000 53.47 43.39 26.42 13.10 35.37 17.84
2 2007 67 373,200,000 175,579,000 143,189,000 95,089,000 596,923,000 209,813,000 470,446,000 47.05 38.37 25.48 15.93 45.32 20.21
3 2008 71,687.00 448,399,000 211,213,000 165,305,000 136,660,000 781,491,000 307,733,000 487,769,000 47.10 36.87 30.48 17.49 44.41 28.02
4 2009 10,097.00 462,215,000 224,681,000 184,996,000 116,270,000 836,847,000 418,595,000 604,039,000 48.61 40.02 25.15 13.89 27.78 19.25
5 2010 1,227,506.73 583,829,000 287,175,000 208,331,000 149,163,000 1,153,151,000 672,511,000 684,661,000 49.19 35.68 25.55 12.94 22.18 21.79
6 2011 3,629,173.54 711,387,000 296,677,000 229,971,000 233,614,000 1,597,999,000 960,725,000 837,810,000 41.70 32.33 32.84 14.62 24.32 27.88
7 2012 19,070,462.54 830,478,000 404,987,000 317,609,000 219,423,000 1,573,502,000 996,770,000 890,858,000 48.77 38.24 26.42 13.94 22.01 24.63
8 2013 19,137,482.07 981,652,000 506,789,000 391,494,000 243,143,000 1,801,202,000 1,185,656,000 1,004,001,000 51.63 39.88 24.77 13.50 20.51 24.22
9 2014 28,726,737.19  1,005,184,000 523,703,000 386,113,000 243,382,000 2,773,269,000  1,332,698,000 1,186,002,000 52.10 38.41 24.21 8.78 18.26 20.52
10 2015 35,671,566.18 942,240,000 503,305,000 384,633,000 184,349,000 3,342,351,000 1,340,392,000 1,370,351,000 53.42 40.82 19.56 5.52 13.75 13.45
11 2016 36,043,677.29 1,001,433,000 550,327,000 407,519,000 198,819,000 3,227,150,000  1,305,377,000 1,459,170,000 54.95 40.69 19.85 6.16 15.23 13.63
12 2017 32,432,493.42 995,434,000 522,730,000 366,827,000 190,782,000 3,198,962,000 1,244,760,000 1,486,836,000 52.51 36.85 19.17 5.96 15.33 12.83
13 2018 22,789,909.51 990,507,000 446,130,000 418,077,000 233,904,000 3,201,445,000 1,212,970,000 1,711,659,000 45.04 4221 23.61 7.31 19.28 13.67
14 2019 14,112,014.33 998,719,000 472,901,000 399,111,000 210,598,000 3,258,418,000 1,166,810,000 1,822,257,000 47.35 39.96 21.09 6.46 18.05 11.56

Fuente: Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria
Superintendencia de Mercado de Valores
Elaboracion propia.
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Apéndice 3. Estado de Situacion Financiera al 31 de diciembre del 2006-2019 (En miles de soles)

Activos

Activos Corrientes

Efectivo y Equivalentes al Efectivo 9,696 5,184 17,330 13,368 13,263 23,646 26,202
Cuentas por Cobrar Comerciales (neto) 9,654 7,370 7,969 5,054 20,490 55,658 24,870
Otras Cuentas por Cobrar (neto) 5,428 16,423 27,796 9,457 3,160 1,984 2,944
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 112,669 109,845 141,701 110,127 108,132 29,485 126,860
Inventarios 66,843 101,767 125,241 105,802 160,765 151,885 171,581
Otros Activos no financieros 2,455 3,220 5,664 15,434 15,688 4,844 3,948
Total Activos Corrientes 206,745 243,809 325,701 259,242 321,498 267,502 356,405
Activos No Corrientes

Inversiones en subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas 138,170 138,170 138,598 138,598 138,613 209,895 209,895

Otras Cuentas por Cobrar

Cuentas por Cobrar Comerciales

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 27,736 4,755 8,967 19,951 19,951 159,209 9,804
Propiedades de Inversion

Propiedades, Planta y Equipo (neto) 219,561 209,813 307,733 418,595 672,511 960,725 996,770
Activos intangibles distintos de la plusvalia 461 578 668 628
Otros Activos no financieros 591 376 492

Total Activos No Corrientes 386,058 353,114 455,790 577,605 831,653 1,330,497 1,217,097
TOTAL DE ACTIVOS 592,803 596,923 781,491 836,847 1,153,151 1,597,999 1,573,502

Pasivos y Patrimonio

Pasivos Corrientes

Otros Pasivos Financieros 44,578 22,654 104,966 44,788 74,417 136,587 99,331
Cuentas por Pagar Comerciales 36,428 25,089 38,057 58,802 67,796 66,853 65,500
Otras Cuentas por Pagar 24,508 13,227 40,407 12,251 49,492 89,120 125,675
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 2,595 5,432 17,008 15,668 65,883 9,515 10,307
Provisién por Beneficios a los Empleados

Pasivos por Impuestos a las Ganancias 21,223 19,546 22,989 18,139 23,327 1,916 20,836
Otros Pasivos no financieros

Total Pasivos Corrientes 129,332 85,948 223,427 149,648 280,915 303,991 321,649
Pasivos No Corrientes

Otros Pasivos Financieros 17,253 33,315 65,000 80,171 182,833 397,269 304,337
Otras Cuentas por Pagar

Otras provisiones 10,411 10,612
Pasivos por impuestos diferidos 10,861 7,214 5,295 2,989 4,742 48,518 46,046
Otros pasivos no financieros

Total Pasivos No Corrientes 28,114 40,529 70,295 83,160 187,575 456,198 360,995
Total Pasivos 157,446 126,477 293,722 232,808 468,490 760,189 682,644
Patrimonio

Capital Emitido 231,821 231,821 231,821 231,821 231,821 231,821 261,705
Primas de Emision

Acciones de Inversién 246 246 246 246 246 246 278
Otras Reservas de Capital 46,364 46,364 46,364 46,364 46,364 46,364 52,341
Resultados Acumulados 156,926 192,015 209,338 325,608 406,230 559,379 576,534
Total Patrimonio 435,357 470,446 487,769 604,039 684,661 837,810 890,858
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 592,803 596,923 781,491 836,847 1,153,151 1,597,999 1,573,502

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores
Elaboracion propia.
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Activos

Activos Corrientes

Efectivo y Equivalentes al Efectivo 47,141 6,062 7,766 9,266 49,975 56,887 93,580
Cuentas por Cobrar Comerciales (neto) 21,293 16,211 19,915 23,385 33,755 24,326 33,832
Otras Cuentas por Cobrar (neto) 5,719 5,190 7,440 7,395 10,385 6,611 9,463
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 79,631 35,374 77,231 90,813 45,237 55,039 66,790
Inventarios 226,592 254,378 239,213 247,202 267,999 165,535 158,502
Otros Activos no financieros 8,212 5,752 8,025 3,413 4,679 190 2,409
Total Activos Corrientes 388,588 322,967 359,590 381,474 412,030 308,588 364,576
Activos No Corrientes

g;‘éi:(‘fanses en subsidiarias, negocios conjuntos y 209,895 1,100,408 1,612,368 1,515,683 1,515,685 1,526,776 1,526,776
Otras Cuentas por Cobrar 5,713 4,013 2,213 1,032

Cuentas por Cobrar Comerciales 1,032

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 9,804 9,804 19,331 15,011 14,897 75,579 103,926
Propiedades de Inversion 65,318 85,435
Propiedades, Planta y Equipo (neto) 1,185,656 1,332,698 1,340,392 1,305,377 1,244,760 1,212,970 1,166,810
Activos intangibles distintos de la plusvalia 1,546 3,379 8,457 8,573 10,558 12,214 9,651
Otros Activos no financieros 1,244
Total Activos No Corrientes 1,412,614 2,450,302 2,982,761 2,845,676 2,786,932 2,892,857 2,893,842
TOTAL DE ACTIVOS 1,801,202 2,773,269 3,342,351 3,227,150 3,198,962 3,201,445 3,258,418
Pasivos y Patrimonio

Pasivos Corrientes

Otros Pasivos Financieros 101,291 347,077 144,453 156,246 209,487 156,357 21,667
Cuentas por Pagar Comerciales 85,739 70,693 58,624 50,828 47,080 44,026 37,982
Otras Cuentas por Pagar 149,191 86,237 29,440 28,485 48,413 101,291 80,981
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 23,345 40,083 14,431 18,009 11,737 10,442 11,565
Provision por Beneficios a los Empleados 55,551 38,039 37,850

Pasivos por Impuestos a las Ganancias 9,030 6,727 510 2,203 10,276

Otros Pasivos no financieros 351
Total Pasivos Corrientes 368,596 550,817 303,009 293,810 364,843 312,116 152,546
Pasivos No Corrientes

Otros Pasivos Financieros 380,617 994,811 1,631,509 1,434,067 1,303,797 1,148,300 1,180,906
Otras Cuentas por Pagar 27,514
Otras provisiones 9,476 11,714 12,602 13,084 12,892 12,610 50,818
Pasivos por impuestos diferidos 38,512 29,925 24,880 27,019 30,594 16,760 23,454
Otros pasivos no financieros 923
Total Pasivos No Corrientes 428,605 1,036,450 1,668,991 1,474,170 1,347,283 1,177,670 1,283,615
Total Pasivos 797,201 1,587,267 1,972,000 1,767,980 1,712,126 1,489,786 1,436,161
Patrimonio

Capital Emitido 261,705 261,705 261,705 261,705 261,705 303,166 303,166
Primas de Emisién 5 5
Acciones de Inversion 278 278 278 278 278 278 278
Otras Reservas de Capital 52,341 52,341 52,341 52,341 52,341 60,633 60,633
Resultados Acumulados 689,677 871,678 1,056,027 1,144,846 1,172,512 1,347,577 1,458,175
Total Patrimonio 1,004,001 1,186,002 1,370,351 1,459,170 1,486,836 1,711,659 1,822,257
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 1,801,202 2,773,269 3,342,351 3,227,150 3,198,962 3,201,445 3,258,418

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores
Elaboracion propia.
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Apéndice 4. Estado de Resultados Integrales al 31 de diciembre del 2006-2019 (En miles de soles)

Ingresos de Actividades

Ejercicio

Ordinarias 293,976 | 373,200 | 448,399 | 462,215 | 583,829 | 711,387 | 830,478 | 981,652 | 1,005,184 | 942,240 | 1,001,433 | 995,434 | 990,507 | 998,719
Costo de Ventas (136,795) | (197,621) | (237,186) | (237,534) | (296,654) | (414,710) | (425,491) | (474,863) | (481,481) | (438,935) | (451,106) | (472,704) | (544,377) | (525,818)
Ganancia (Pérdida) Bruta 157,181 | 175,579 | 211,213 | 224,681 | 287,175 | 296,677 | 404,987 | 506,789 523,703 | 503,305 550,327 | 522,730 | 446,130 | 472,901
Gastos de Ventas y Distribucion (1,280) (1,545) (2,720) (3,028) | (28,954) | (14,407) | (30,593) | (58,990) (73,852) | (61,702) (74,426) | (83,548) | (39,386) | (32,918)
Gastos de Administracion (12,642) | (26,823) | (30,904) | (34,770) | (45,327) | (54,507)| (62,449) | (74,645) (76,979) | (67,906) (87,815) | (85,273) | (76,513) | (77,415)
Ganancia (Pérdida) de la baja en

Activos Financieros medidos al 48 1,683 84

Costo Amortizado

Otros Ingresos Operativos 3,357 7,992 3,116 5,014 31,365 2,277 5,664 18,340 13,241 10,936 19,433 12,918 28,003 36,543
Otros Gastos Operativos (19,054) | (12,014) | (15,448) (8,584) | (36,012) (69)

Otras Ganancias (Pérdidas) 59,843

Ganancia (Pérdida) Operativa 127,562 | 143,189 | 165,305 | 184,996 | 208,331 | 229,971 | 317,609 | 391,494 | 386,113 | 384,633 407,519 | 366,827 | 418,077 | 399,111
Ingresos Financieros 6,697 16,884 48,173 8,877 12,410 82,115 15,600 6,594 3,453 1,807 5,978 5,518 3,716 7,699
Gastos Financieros (6,113) (7,354) (9,070) | (13,622) (7,469) | (23,005) | (27,395) | (32,645) (43,802) | (119,603) | (136,533) | (119,634) | (107,777) | (97,826)
Otros Ingresos (Gastos) de las

Subsidiarias, Asociadas y 26,196

Negocios Conjuntos

Diferencias de Cambio Neto 9,691 16,314 | (23,016) (912) | (10,191) 5,188 115 515 (109)
?ﬁgﬁ?&'ss (Pérdida) antes de | ;.5 146 | 152,719 | 204,408 | 180,251 | 213,272 | 298,772 | 322,128 | 342,427| 344,852 | 256,646| 282,152 | 279,022 | 314,531 | 308,875
Participacion de los trabajadores (14,978) | (16,562) | (18,829) | (17,915)

Ingreso (Gasto) por Impuesto (35,514) | (41,068) | (48,919) | (46,066) | (64,109) | (65,158) | (102,705) | (99,284) | (101,470) | (72,297) (83,333) | (88,240) | (80,627) | (98,277)
Utilidad ~ (Perdida) Neta del | .. oo, | g5 080 | 136,660 | 116,270 | 149,163 | 233,614 | 219,423 | 243,143 | 243,382 | 184,349| 198,819 | 190,782 | 233,004 | 210,598

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores

Elaboracion propia.
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Apéndice 5. Analisis Vertical de los Estados de Resultados Integrales, periodos 2006-2019 (En porcentajes %)

Ingresos de Actividades Ordinarias 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Costo de Ventas 46.5 53.0 52.9 51.4 50.8 58.3 51.2 48.4 47.9 46.6 45.0 47.5 55.0 52.6
Ganancia (Pérdida) Bruta 53.5 47.0 47.1 48.6 49.2 41.7 48.8 51.6 52.1 53.4 55.0 52.5 45.0 47.4
Gastos de Ventas y Distribucion 0.4 0.4 0.6 0.7 5.0 2.0 3.7 6.0 7.3 6.5 7.4 8.4 4.0 3.3
Gastos de Administracion 4.3 7.2 6.9 7.5 7.8 7.7 7.5 7.6 7.7 7.2 8.8 8.6 7.7 7.8
Eﬁgﬂlﬁogpﬁg%?s gfclgstgafm%” m?acéi)"os 0.0 0.0 0.0 0.4 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Otros Ingresos Operativos 11 21 0.7 11 54 0.3 0.7 1.9 1.3 12 19 13 2.8 3.7
Otros Gastos Operativos 6.5 3.2 3.4 1.9 6.2 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Otras Ganancias (Pérdidas) 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 6.0 0.0
Ganancia (Pérdida) Operativa 43.4 38.4 36.9 40.0 35.7 32.3 38.2 39.9 38.4 40.8 40.7 36.9 42.2 40.0
Ingresos Financieros 2.3 45 10.7 1.9 2.1 11.5 1.9 0.7 0.3 0.2 0.6 0.6 0.4 0.8
Gastos Financieros 2.1 2.0 2.0 2.9 1.3 3.2 3.3 3.3 4.4 12.7 13.6 12.0 10.9 9.8
2;:)0;E:ggisﬁeégfisgggoﬁu'ﬁf()?”bsmiarias’ 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 26 0.0 0.0
Diferencias de Cambio Neto 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 14 2.0 2.3 0.1 11 0.5 0.0 0.1 0.0
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 43.6 40.9 45.6 39.0 36.5 42.0 38.8 34.9 34.3 27.2 28.2 28.0 31.8 30.9
Participacion de los trabajadores 5.1 4.4 4.2 3.9 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Ingreso (Gasto) por Impuesto 121 11.0 10.9 10.0 11.0 9.2 12.4 10.1 10.1 7.7 8.3 8.9 8.1 9.8
Utilidad (Perdida) Neta del Ejercicio 26.4 25.5 30.5 25.2 255 32.8 26.4 24.8 24.2 19.6 19.9 19.2 23.6 211

Fuente: Estado de Resultados Integrales de Yura S.A.
Elaboracion propia.
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Apéndice 6. Analisis vertical de los Estados de Situacion Financiera, periodos 2006-2019 (En porcentajes %)

Activos

Activos Corrientes

Efectivo y Equivalentes al Efectivo 1.6 0.9 2.2 1.6 1.2 1.5 1.7 2.6 0.2 0.2 0.3 1.6 1.8 2.9
Cuentas por Cobrar Comerciales (neto) 1.6 1.2 1.0 0.6 18 35 1.6 1.2 0.6 0.6 0.7 11 0.8 1.0
Otras Cuentas por Cobrar (neto) 0.9 2.8 3.6 1.1 0.3 0.1 0.2 0.3 0.2 0.2 0.2 0.3 0.2 0.3
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 19.0 18.4 18.1 13.2 9.4 1.8 8.1 4.4 1.3 2.3 2.8 14 1.7 2.0
Inventarios 11.3 17.0 16.0 12.6 13.9 9.5 10.9 12.6 9.2 7.2 7.7 8.4 5.2 4.9
Otros Activos no financieros 0.4 0.5 0.7 1.8 14 0.3 0.3 0.5 0.2 0.2 0.1 0.1 0.0 0.1
Total Activos Corrientes 34.9 40.8 41.7 31.0 27.9 16.7 22.7 21.6 11.6 10.8 11.8 12.9 9.6 11.2
Activos No Corrientes

Inversiones en subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas 23.3 23.1 17.7 16.6 12.0 13.1 13.3 11.7 39.7 48.2 47.0 47.4 47.7 46.9
Otras Cuentas por Cobrar 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.3 0.1 0.1 0.0 0.0 0.0 0.0
Cuentas por Cobrar Comerciales 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.5 0.0 0.0
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 4.7 0.8 1.1 2.4 1.7 10.0 0.6 0.5 0.4 0.6 0.5 0.5 24 3.2
Propiedades de Inversién 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 2.0 2.6
Propiedades, Planta y Equipo (neto) 37.0 35.1 39.4 50.0 58.3 60.1 63.3 65.8 48.1 40.1 40.4 38.9 37.9 35.8
Activos intangibles distintos de la plusvalia 0.0 0.0 0.0 0.1 0.1 0.0 0.0 0.1 0.1 0.3 0.3 0.3 0.4 0.3
Otros Activos no financieros 0.1 0.1 0.1 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Total Activos No Corrientes 65.1 59.2 58.3 69.0 72.1 83.3 77.3 78.4 88.4 89.2 88.2 87.1 90.4 88.8
TOTAL DE ACTIVOS 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Pasivos y Patrimonio

Pasivos Corrientes

Otros Pasivos Financieros 7.5 3.8 13.4 5.4 6.5 8.5 6.3 5.6 12.5 4.3 4.8 6.5 4.9 0.7
Cuentas por Pagar Comerciales 6.1 4.2 4.9 7.0 5.9 4.2 4.2 4.8 25 1.8 1.6 15 14 1.2
Otras Cuentas por Pagar 4.1 2.2 5.2 1.5 4.3 5.6 8.0 8.3 3.1 0.9 0.9 1.5 3.2 2.5
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 0.4 0.9 2.2 1.9 5.7 0.6 0.7 1.3 14 0.4 0.6 0.4 0.3 0.4
Provision por Beneficios a los Empleados 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 17 12 1.2 0.0 0.0
Pasivos por Impuestos a las Ganancias 3.6 3.3 2.9 2.2 2.0 0.1 1.3 0.5 0.2 0.0 0.1 0.3 0.0 0.0
Otros Pasivos no financieros 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Total Pasivos Corrientes 21.8 14.4 28.6 17.9 24.4 19.0 20.4 20.5 19.9 9.1 9.1 11.4 9.7 4.7
Pasivos No Corrientes

Otros Pasivos Financieros 29 5.6 8.3 9.6 15.9 24.9 19.3 211 35.9 48.8 44.4 40.8 35.9 36.2
Otras Cuentas por Pagar 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.8
Otras provisiones 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.7 0.7 0.5 0.4 0.4 0.4 0.4 0.4 1.6
Pasivos por impuestos diferidos 1.8 1.2 0.7 0.4 0.4 3.0 2.9 2.1 11 0.7 0.8 1.0 0.5 0.7
Otros pasivos no financieros 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Total Pasivos No Corrientes 4.7 6.8 9.0 9.9 16.3 28.5 22.9 23.8 37.4 49.9 45.7 42.1 36.8 39.4
Total Pasivos 26.6 21.2 37.6 27.8 40.6 47.6 43.4 44.3 57.2 59.0 54.8 53.5 46.5 44.1
Patrimonio

Capital Emitido 39.1 38.8 29.7 27.7 20.1 14.5 16.6 14.5 9.4 7.8 8.1 8.2 9.5 9.3
Primas de Emision 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Acciones de Inversion 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Otras Reservas de Capital 7.8 7.8 5.9 5.5 4.0 2.9 3.3 2.9 1.9 1.6 1.6 1.6 1.9 1.9
Resultados Acumulados 26.5 32.2 26.8 38.9 35.2 35.0 36.6 38.3 31.4 31.6 35.5 36.7 42.1 44.8
Total Patrimonio 73.4 78.8 62.4 72.2 59.4 52.4 56.6 55.7 42.8 41.0 45.2 46.5 53.5 55.9
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100

Fuente: Estado de Situacién Financiera de Yura S.A.

Elaboracion propia.
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Apéndice 7. Analisis Horizontal de los Estados de Resultados Integrales, periodos 2006-2019 (En porcentajes %)

Ingresos de Actividades Ordinarias 26.9 20.1 3.1 26.3 21.8 16.7 18.2 2.4 -6.3 6.3 -0.6 -0.5 0.8
Costo de Ventas 44.5 20.0 0.1 24.9 39.8 2.6 11.6 1.4 -8.8 2.8 4.8 15.2 -3.4
Ganancia (Pérdida) Bruta 11.7 20.3 6.4 27.8 3.3 36.5 251 3:8 -3.9 9.3 -5.0 -14.7 6.0
Gastos de Ventas y Distribucion 20.7 76.1 11.3 856.2 -50.2 112.3 92.8 25.2 -16.5 20.6 12.3 -52.9 -16.4
Gastos de Administracion 112.2 15.2 12.5 30.4 20.3 14.6 19.5 3.1 -11.8 29.3 -2.9 -10.3 1.2
gﬁgﬁzf:os(':néerg:ggl jecgztobsﬁor%’;aggm’os 0.0 -| 34063 -95.0 -100.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Otros Ingresos Operativos 138.1 - 60.9 525.5 -92.7 148.7 223.8 -27.8 -17.4 7.7 -33.5 116.8 30.5
Otros Gastos Operativos -36.9 28.6 -44.4 319.5 -99.8 -100.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Otras Ganancias (Pérdidas) 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 - -100.0
Ganancia (Pérdida) Operativa 12.3 15.4 11.9 12.6 10.4 38.1 23.3 -1.4 -0.4 6.0 -10.0 14.0 -4.5
Ingresos Financieros 152.1 185.3 -81.6 39.8 561.7 -81.0 -57.7 -47.6 -47.7 230.8 -7.7 -32.7 107.2
Gastos Financieros 20.3 23.3 50.2 -45.2 208.0 19.1 19.2 34.2 173.1 14.2 -12.4 -9.9 -9.2
ggg’;ag‘ssrisﬁliéi?j;°é)mﬂin'tzz Subsidiarias, 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 -| 1000 0.0
Diferencias de Cambio Neto 0.0 0.0 0.0 0.0 - 68.3 41.1 -96.0 1017.4 -49.1 -97.8 347.8 -78.8
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 19.2 33.8 -11.8 18.3 40.1 7.8 6.3 0.7 -25.6 9.9 -1.1 12.7 -1.8
Participacion de los trabajadores 10.6 13.7 -4.9 -100.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Ingreso (Gasto) por Impuesto 15.6 19.1 -5.8 39.2 1.6 57.6 -3.3 2.2 -28.8 15.3 59 -8.6 21.9
Utilidad (Perdida) Neta del Ejercicio 22.5 43.7 -14.9 28.3 56.6 -6.1 10.8 0.1 -24.3 7.8 -4.0 22.6 -10.0

Fuente: Estado de Resultados Integrales de Yura S.A.

Elaboracion propia.
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Apéndice 8. Analisis horizontal de los Estados de Situacion Financiera, periodos 2006-2019 (En porcentajes %)

Activos

Activos Corrientes

Efectivo y Equivalentes al Efectivo -46.5 234.3 -22.9 -0.8 78.3 10.8 79.9 -87.1 28.1 19.3 439.3 13.8 64.5
Cuentas por Cobrar Comerciales (neto) -23.7 8.1 -36.6 305.4 171.6 -55.3 -14.4 -23.9 22.8 17.4 44.3 -27.9 39.1
Otras Cuentas por Cobrar (neto) 202.6 69.3 -66.0 -66.6 -37.2 48.4 94.3 -9.2 43.4 -0.6 40.4 -36.3 43.1
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas -2.5 29.0 -22.3 -1.8 -72.7 330.3 -37.2 -55.6 118.3 17.6 -50.2 21.7 21.4
Inventarios 52.2 23.1 -15.5 51.9 -5.5 13.0 32.1 12.3 -6.0 3.3 8.4 -38.2 -4.2
Otros Activos no financieros 31.2 75.9 172.5 1.6 -69.1 -18.5 108.0 -30.0 39.5 -57.5 37.1 -95.9 1167.9
Total Activos Corrientes 17.9 33.6 -20.4 24.0 -16.8 33.2 9.0 -16.9 11.3 6.1 8.0 -25.1 18.1
Activos No Corrientes

Inversiones en subsidiarias, negocios conjuntos y asociadas 0.0 0.3 0.0 0.0 51.4 0.0 0.0 424.3 46.5 -6.0 0.0 0.7 0.0
Otras Cuentas por Cobrar 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 - -29.8 -44.9 -53.4 | -100.0 0.0 0.0
Cuentas por Cobrar Comerciales 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0| -100.0 0.0
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas -82.9 88.6 122.5 0.0 698.0 -903.8 0.0 0.0 97.2 -22.3 -0.8 407.3 37.5
Propiedades de Inversion 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 - 30.8
Propiedades, Planta y Equipo (neto) -4.4 46.7 36.0 60.7 42.9 3.8 18.9 12.4 0.6 -2.6 -4.6 -2.6 -3.8
Activos intangibles distintos de la plusvalia 0.0 0.0 - 25.4 15.6 -6.0 146.2 118.6 150.3 1.4 23.2 15.7 -21.0
Otros Activos no financieros -36.4 30.9| -100.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 -
Total Activos No Corrientes -8.5 29.1 26.7 44.0 60.0 -8.5 16.1 73.5 21.7 -4.6 -2.1 3.8 0.0
TOTAL DE ACTIVOS 0.7 30.9 7.1 37.8 38.6 -1.5 14.5 54.0 20.5 -3.4 -0.9 0.1 1.8

Pasivos y Patrimonio

Pasivos Corrientes

Otros Pasivos Financieros -49.2 363.3 -57.3 66.2 83.5 -27.3 2.0 242.7 -58.4 8.2 34.1 -25.4 -86.1
Cuentas por Pagar Comerciales -31.1 51.7 54.5 15.3 -1.4 -2.0 30.9 -17.5 -17.1 -13.3 -7.4 -6.5 -13.7
Otras Cuentas por Pagar -46.0 205.5 -69.7 304.0 80.1 41.0 18.7 -42.2 -65.9 -3.2 70.0 109.2 -20.1
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 109.3 213.1 -7.9 320.5 -85.6 8.3 126.5 71.7 -64.0 24.8 -34.8 -11.0 10.8
Provision por Beneficios a los Empleados 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 - -31.5 -0.5| -100.0 0.0
Pasivos por Impuestos a las Ganancias -7.9 17.6 -21.1 28.6 -91.8 987.5 -56.7 -25.5 -92.4 332.0 366.5| -100.0 0.0
Otros Pasivos no financieros 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 -
Total Pasivos Corrientes -33.5 160.0 -33.0 87.7 8.2 5.8 14.6 49.4 -45.0 -3.0 24.2 -14.5 -51.1
Pasivos No Corrientes

Otros Pasivos Financieros 93.1 95.1 23.3 128.1 117.3 -23.4 25.1 161.4 64.0 -12.1 -9.1 -11.9 2.8
Otras Cuentas por Pagar 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 -
Otras provisiones 0.0 0.0 0.0 0.0 - 1.9 -10.7 23.6 7.6 3.8 -1.5 -2.2 303.0
Pasivos por impuestos diferidos -33.6 -26.6 -43.6 58.6 923.2 -5.1 -16.4 -22.3 -16.9 8.6 13.2 -45.2 39.9
Otros pasivos no financieros 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 -
Total Pasivos No Corrientes 44.2 73.4 18.3 125.6 143.2 -20.9 18.7 141.8 61.0 -11.7 -8.6 -12.6 9.0
Total Pasivos -19.7 132.2 -20.7 101.2 62.3 -10.2 16.8 99.1 24.2 -10.3 -3.2 -13.0 -3.6
Patrimonio

Capital Emitido 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 12.9 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 15.8 0.0
Primas de Emision 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 - 0.0
Acciones de Inversién 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 13.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Otras Reservas de Capital 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 12.9 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 15.8 0.0
Resultados Acumulados 22.4 9.0 55.5 24.8 37.7 3.1 19.6 26.4 21.1 8.4 2.4 14.9 8.2
Total Patrimonio 8.1 3.7 23.8 13.3 22.4 6.3 12.7 18.1 15.5 6.5 1.9 15.1 6.5
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 0.7 30.9 7.1 37.8 38.6 -1.5 14.5 54.0 20.5 -3.4 -0.9 0.1 1.8

uente: Estado de Situacion Financiera de Yura S.A.
Elaboracién propia.
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Apéndice 9. Analisis por componentes de los ratios

Figura 24

Ventas Netas
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En lafigura 24, se muestra el Comportamiento anual de las VVentas netas. Se observa
un crecimiento continuo de las ventas netas, desde el periodo 2006 de S/
293,976,000 a S/ 1,005,184,000 (el mayor de los periodos de estudio) en el periodo
2014; en los periodos siguientes se mantiene casi invariable, finalizando con un

importe de S/ 998,719,000 en el periodo 2019.
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Figura 25
Utilidad Bruta
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En la figura 25, se muestra el Comportamiento anual de la Utilidad bruta. Se
observa un crecimiento sostenido de la utilidad bruta, desde el periodo 2006 de S/
157,181,000 a S/ 523,703,000 en el periodo 2014. En el periodo 2015 sufre una
pequefia caida de la utilidad bruta a S/ 503,305,000, para luego crecer en el periodo
2016 a S/ 550,327,000. En los periodos 2017 y 2018 cae la utilidad bruta alcanzando
los S/ 446,130,000. Finalmente, en el periodo 2019 crece la utilidad bruta hasta

alcanzar los S/ 472,901,000.
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Figura 26
Utilidad Operativa
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En la figura 26, se muestra el comportamiento anual de la Utilidad Operativa. Se
observa un crecimiento sostenido de la utilidad operativa, desde el periodo 2006 de
S/ 127,562,000 a S/ 391,494,000 en el periodo 2013. En los periodos siguientes
2014 y 2015 la utilidad operativa sufre una ligera caida alcanzando los importes de
S/ 386,113,000 y S/ 384,633,000 respectivamente. En el periodo 2016 la utilidad
operativa crece hasta los S/ 407,519,000, para luego caer en el periodo 2017 a S/
366,827,000. En el periodo 2018 crece la utilidad operativa hasta los S/ 418,077,000
(el mayor de los periodos de estudio), y finalmente cae en el periodo 2019 a S/

399,111,000.
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Figura 27
Utilidad Neta
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En la figura 27, se muestra el comportamiento anual de la Utilidad Operativa. Se
observa un crecimiento de la utilidad neta, desde el periodo 2006 de S/ 77,654,000
a S/ 136,660,000 en el periodo 2008. En el periodo 2009 sufre una caida alcanzando
el importe de S/ 116,270,000, para en los periodos siguientes 2010 y 2011 crecer
hasta los S/ 233,614,000. En el periodo 2012 cae la utilidad operativa a S/
219,423,000, y crece en los periodos 2013 y 2014 hasta el importe de S/
243,382,000. En el periodo 2015 sufre una caida de la Utilidad neta, alcanzando los
S/ 184,349,000 y manteniéndose con una ligera variacion hasta el periodo 2017. En
el periodo 2018 asciende la utilidad operativa a S/ 233,904,000 para finalmente

terminar con un importe de S/ 210,598,000, en el periodo 2019.
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Figura 28

Total de Activos
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En la figura 28, se muestra el comportamiento anual de los Activos Totales. Se
observa un crecimiento continuo de los activos totales, desde el periodo 2006 de S/
592,803,000 a S/ 1,597,999,000 en el periodo 2011. En el periodo 2012 cae
ligeramente el importe de los activos totales a S/ 1,573,502,000, para luego en los
siguientes periodos crecer sostenidamente hasta alcanzar los S/ 3,342,351,000 (el
mayor de los periodos de estudio) en el periodo 2015, manteniéndose casi invariable

en los siguientes periodos.
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Figura 29

Total Patrimonio
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Nota. Elaborado con Excel 2010.

En la figura 29, se muestra el comportamiento anual del Total Patrimonio. Se
observa un crecimiento continuo del patrimonio neto, desde el periodo 2006 de S/
435,357,000 a S/ 1,822,257,000 (el mayor de los periodos de estudio) en el periodo

2019.

Desde el periodo 2006 hasta el periodo 2019, la empresa ha mas que cuadruplicado

su patrimonio neto.
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