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RESUMEN

La presente tesis titulada “ANALISIS ECONOMICO DE LA
PRODUCCION DE VID (Vitis vinifera) EN EL DISTRITO DE CALANA,
REGION TACNA” realizé el analisis econémico de la produccién de
vid (Vitis vinifera) en el distrito de Calana, regién Tacna, para ello efectio
un estudio descriptivo de corte transversal a través de la encuesta
aplicada a 53 productores de vid, para el analisis de los datos se empled
tablas de frecuencia, el estadistico chi cuadrado y el modelo de regresién
multiple y para establecer la dependencia entre las variables, los
resultados indican que los productores en promedio obtienen un
rendimiento 11,185 t/ha con un rango minimo de 4,5 t/ha y como
maximo 17 t/ha, en lo relacionado al indice de rentabilidad el 30,20 %
obtiene un indice entre 81,00 % a 100,00 %; un 18,90 % obtienen un
indice de rentabilidad mas de 141,00% y el 15,10 % entre 41,00 %
a 80,00 %. Se evidencio que las variables independientes, rendimiento,
costo de produccion, precio, uso de tecnologia ejercen una relacion

significativa con el nivel de ingresos de los productores.



ABSTRACT

This thesis entitled "ECONOMIC ANALYSIS OF PRODUCTION OF
WINE (Vitis vinifera) IN CALANA DISTRICT, TACNA REGION" conducted
an economic analysis of the production of grapes (Vitis vinifera) in the
district of Calana, Tacna region, for it made a descriptive cross-sectional
study through survey of 53 producers of grapes for analysis of the data
frequency tables were used, chi square statistic and multiple regression
model and to establish the dependence between variables, results indicate
that producers earn a return on average 11,185 t/ha with a minimum range
of 4,5 t/tha and a maximum of 17 t/ha, in relation to the rate of return
30,20 % obtained a rate between 81,00 % to 100,00 %; one earn a
18,90 % rate of return over 141,00 % and 15,10 % from 41,00 % to
80,00 %. It was evident that independent variables; performance, cost,
price, use of technology have a significant relationship with the level of

income for producers.



INTRODUCCION

El cultivo de la vid en la provincia de Tacna, por tratarse de un cultivo
en expansion, constituye una de las actividades fruticolas con mayor
proyeccién, por el valor econébmico que representa, y ser fuente de
materia prima basica para la industria del vino y pisco, este segundo
denominado hoy como el trago bandera del Peru. Por lo que se considera
coherente que se tomen acciones, que permitan el desarrollo de la
viticultura en la zona. A pesar de esto la region Tacna produce un
volumen promedio equivalente al 62,00 % de la oferta nacional. El cultivo
de esta especie en Tacna tiene una tradicion de mas de 60 afios, pero en
los ultimos 20 afios tuvo un crecimiento sostenible llegando a ser
cultivado por mas de 1 250 pequefios productores de la region, en una
extension aproximada de 1 300 ha siendo un cultivo rentable y alternativo

a cultivos tradicionales como la papa, el maiz y las habas. (MINAG, 2013).

En el Perd la uva se produce todo el afio, ventaja que le permite
abastecer la demanda de este cultivo a nivel mundial en el periodo de
baja produccion por parte de los principales paises importadores y

consumidores de uva, en particular durante el periodo diciembre — marzo,



época en la cual los principales mercados mundiales carecen de este
producto. Ademas de la estacionalidad, las ventajas comparativas del
Perl con respecto a otros paises son las superficies en expansion y los
costos de produccion relativamente bajos debido a la modalidad de

adquisiciones de insumos que se vienen efectuando en forma asociada.

El primero de los capitulos: amplia el problema observado y que
determiné mi interés por desarrollar el trabajo expuesto, la justificacion
por la cual se realiz6 la presente investigacion. En el segundo capitulo
definimos los objetivos e hipétesis y la operacionalizacion de las variables.
En el tercer capitulo se describe el marco conceptual y teérico asi como
el marco referencial. En el cuarto capitulo se especifica la metodologia de
la investigacion donde aparece el tipo de investigacion, asi como la
metodologia utilizada para obtener los datos e informacion, los datos
fueron obtenidos por la encuesta, cuya informacion fue procesada
utilizando indicadores estadisticos descriptivos y correlacidnales. El quinto
capitulo de resultados y discusiones, conclusiones y recomendaciones.
Finalmente contiene la lista de aportes bibliograficos utilizados en la

investigacién y los anexos.



CAPITULO |

PLANTEAMIENTO Y DEFINICION DEL PROBLEMA

1.1. Planteamiento del problema

Actualmente, los productores de vid del distrito de Calana no cuentan
con informacién que les permita conocer con precision los diferentes
mercados que ofrezcan mejores precios y diferentes compradores donde
ofertar su producto, permitiendo con ello disminuir el riesgo en la
comercializacion, y generar un cierto grado de seguridad con utilidades
razonables. Debido a esta gran deficiencia, es que la mayoria de
productores de los distritos y centros poblados de la zona comercializan

su produccion en un estado de incertidumbre.

La problemética de los productores de vid del distrito es un tema
integral al que se le debe dar énfasis para dar alternativas de solucion,
esta problematica pasa por el nivel de produccion, cosecha, postcosecha,
procesamiento, comercializacion y organizacion. Se debe mencionar
también que la mayoria de los cultivos se caracteriza por producir a

pequefia escala, debido a la existencia del minifundio como problema



estructural del agro. Existe una débil integracion entre los productores y
poca predisposicion a un cambio de actitud en favor de la comunidad y

como consecuencia de ellos mismos.

La problemética de los productores de vid tiene como efecto o se
refleja en bajos volumenes de oferta, esto puede ser explicado por falta
de extension agraria debido al bajo nivel tecnoldgico de la conduccién del
cultivo, este trae como consecuencia bajos rendimientos y pérdidas de
mercado rentable, baja calidad y disminucién de los ingresos econémicos
de los productores de vid, y al no ser rentable esto traeria como
consecuencia el abandono de la agricultura disminuyendo asi los niveles

socioeconoémicos del distrito de Calana.

1.2. Formulacion y sistematizacion del problema

1.2.1. Problema principal

e ¢ Cudles son los factores que afectan la produccion de vid (Vitis
vinifera) en los niveles econdmicos y de rentabilidad en el distrito

de Calana, regién Tacna?

1.2.2. Problemas secundarios

e ¢ Cudl es la cantidad del uso de los recursos para la produccién de

vid (Vitis vinifera) en el distrito de Calana?



e ¢ Cudl es la rentabilidad experimentada por los productores de vid

como justa retribucién al uso de los recursos?

1.3. Delimitacién de lainvestigacion

La presente investigacion se realiz6 en el distrito de Calana ubicado

en la provincia de Tacna, region Tacna.

El distrito Calana cuenta con una extension superficial de 124,45 km2.
Se encuentra ubicado entre las coordenadas de Greenwich 17° 38 15” de

altitud de sury de 71°22 39” y 71°22 longitud este.

Latitud Sur ; 17°56'22”
Longitud Oeste : 70°11°09”
Distancias:

A la capital de la regién 14,0 km.

A la capital de la republica: 1 303,3 km.

e Sujetos de observacion

Los sujetos de observacion son los productores de vid del

distrito de Calana, padron oficial de usuarios 2014.



e Tiempo

El periodo de analisis fue registrado a la fecha de recoleccién de

datos segun cronograma posteriormente planteado 2014.

1.4. Justificacion

La vitivinicultura es una actividad de larga tradicion en el valle viejo de
Tacna especialmente en el distrito de Calana. Los cambios operados a
nivel mundial generaron grandes transformaciones en todo el sector
vitivinicola, tanto a nivel primario como industrial. La produccién de la vid
en el caso de la regién Tacna, tiene lugar en los valles de los distritos de
Pachia, Calana, Pocollay, Crnel. Gregorio Albarracin Lanchipa (INPREX),
Tacna (Magollo) e Inclan (Puquio), asi como también en el distrito de
Locumba (valle de Locumba y Cinto), valles que reunen condiciones
ecoldgicas excepcionales para el cultivo de la vid, esta condicién no es
aprovechada, debido a una débil oferta de servicios agrarios que los
sectores publicos directamente involucrados brindan, los agricultores son
dejados a su libre criterio y los resultados son tangibles y se traducen en
bajos rendimientos y baja calidad de uva cosechada. Por lo que se
considera coherente que se tomen acciones que permitan el desarrollo de
la viticultura en la zona. Las condiciones de clima y suelos de la zona,

ampliamente benignos para el desarrollo de la vid, explican en gran



medida su desarrollo; a la par del historial vinicola profundamente
enraizado en el denominado valle viejo. El rendimiento alcanzado en la
produccion de vid es de 10 880 kg/ha; volumen inferior a los 11 483 kg/ha
registrados a nivel regional o los 11 653 kg/ha obtenidos en la provincia

de Tacna.

El conocimiento generado a través de la presente investigacion
contribuirdA de manera especial a la implementacion de politicas y
estrategias operativas que permitan la solucién del problema planteado
en la investigacion. Situacidn que beneficiard a la comunidad cientifica y

académica, asi como a los productores de vid de Calana.

1.5. Limitaciones

No existen antecedentes de investigacion en la zona de estudio.

El recurso financiero fue asumido por el investigador.



CAPITULO Il

OBJETIVOS E HIPOTESIS

2.1. Objetivos

2.1.1. Objetivo general:

Analizar la produccién de vid (Vitis vinifera) en el distrito de Calana,
con implicancias en los niveles econdmicos y de rentabilidad del

productor.

2.1.2. Objetivos especificos:

e Describir la cantidad del uso de los recursos productivos: tierra,
capital, trabajo y tecnologia, en la produccion de vid (Vitis vinifera),

en el distrito de Calana.

e Determinar los indices de rentabilidad, para cada caso de
combinacion de los recursos, practicada por los agricultores del

lugar mencionado.



2.2. Hipétesis

2.2.1. Hipotesis general

La baja produccion de vid (Vitis vinifera) afecta significativamente los
niveles econdémicos y de rentabilidad del productor, en el distrito de

Calana, region Tacna.

2.2.2. Hipotesis especificas

La cantidad del uso de los recursos productivos: tierra, capital, trabajo
y tecnologia influyen de forma significativa en la produccion de vid en el

distrito de Calana.

El indice de rentabilidad obtenida por la produccion de vid esta
determinado por el uso eficiente de los recursos productivos en el distrito

de Calana.

2.3. Variables

2.3.1. Variables e indicadores

Variable dependiente Y: Produccién de vid (t/ha)

Indicadores

kg/ha, de uva producidos en la campafna 2012-2013.



Variables independientes X:

X1 Variables de orden productiva

Indicadores

e Tamaiio del predio (ha)

e Tamafo de la parcela de vid (ha)

e Aptitud de suelo (suelo apropiado para la uva)

e Aptitud de agua (apropiada)

¢ Inversion en efectivo (nuevos soles/ha).

e Fuente capital (propio, préstamo).

e Capacitacién (asistencia a talleres)

e Conocimiento de injerto (uso de patrones certificados).

e Conocimiento sobre los fertilizantes (destrezas en la combinacion
de fertilizantes).

e Uso de equipos tecnoldgicos (tractor, motobombas).

e Técnicas de manejo del cultivo (tipo de poda, tipo de manejo).

e Participacion en capacitaciones (riego por gravedad, goteo).

10



2.4. Operacionalizacion de variables

Cuadro 1. Operacionalizacion de variables

VARIABLE

DEPENDIENTE DIMENSION

INDICADORES

Rendimiento

Produccién de vid por hectarea

Rentabilidad

Kilogramos/ha, de uva producidos
campaiia 2012-2013.

IR = utilidad/costo x100

VARIABLE
INDEPENDIENTE

Tierra

Tamario del predio (ha)
Tamario de la parcela de vid (ha)

Aptitud de suelo (suelo apropiado para

la uva)
Aptitud de agua (apropiada)

Capital

Inversion en efectivo (nuevos
soles/ha).
Fuente capital (propio, préstamo).

Variables de orden

productivas Trabajo

Grado de instruccion :  Primaria
Secundaria
Técnico
Universitario

Capacitacion (asistencia a talleres)
Conocimiento injerto (aplicacion del
uso de patrones certificados).
Conocimiento sobre los fertilizantes
(destrezas en la combinacion de
fertilizantes).

Tecnologia

Uso de equipos tecnoldgicos.
Técnicas de manejo del cultivo (tipo
de poda, tipo de manejo).
Participacién a capacitaciones (riego
por gravedad, goteo).

Participacién en cursos de
capacitacion.

Fuente: Elaboracién propia

11



CAPITULO III

MARCO TEORICO Y CONCEPTUAL

3.1. Conceptos generales y definiciones

3.1.1. Andlisis econ6tmico.

Desde un punto de vista exclusivamente economico, el fin primordial
de la empresa es obtener la maxima rentabilidad (Lerdon, 1997). Sin
embargo, el analisis de los estados financieros 0, mas simplemente
andlisis financiero, constituye un enfoque metodologico para reunir
informacion cuantitativa a nivel de la firma, por lo que resulta ser una
fuente de informaciéon de gran valor para complementar el andlisis

competitivo (Hax y Majluf, 1999).

El analisis financiero consta tanto de analisis internos (hechos dentro
de la empresa) como externos (de la historia del negocio y de las
condiciones financieras actuales y futuras). El objetivo de tal analisis es
detectar cualquier debilidad de la empresa que pueda ser fuente de

dificultades financieras. (Bowlin et al., 1982).



3.1.2. Rentabilidad

La rentabilidad es una relacion entre los recursos necesarios y el
beneficio econémico que deriva de ellos. En la economia, la rentabilidad
financiera es considerada como aquel vinculo que existe entre el lucro
econdmico que se obtiene de determinada accidn y los recursos que son
requeridos para la generacion de dicho beneficio. La rentabilidad suele

expresarse en un porcentaje de relacion.

Segun Echevarria (1994), la rentabilidad mide la relacion entre el
resultado financiero obtenido y los recursos econdmicos dispuestos y
valorados en términos monetarios. El calculo de rentabilidad puede
reflejarse en multiples versiones, segun cual sea la referencia con la que
quiera relacionarse la medicion de resultados. Asi, se puede hablar de
rentabilidad del capital utilizado, rentabilidad global del capital,

rentabilidad del capital propio y rentabilidad sobre las ventas.

La rentabilidad sobre las ventas se logra por la venta de los productos,
0 margen de negocio que queda en cada uno de los casos. Si ésta fuese
nula, la rentabilidad econd6mica y rentabilidad financiera también son
nulas. Esta rentabilidad puede aumentar, si se aumenta el precio del
producto, y se puede lograr aplicando estrategias como diferenciacion de

producto, segmentacion del mercado, posicionamiento, entre otros.

13
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3.1.2.1. Indicadores de rentabilidad

a. Valor actual neto (VAN)

El criterio del VAN es muy utilizado para tomar la decision de realizar o
no un proyecto determinado, ya que es un procedimiento facil de usar,
que basicamente consiste en traer al presente todos los flujos de caja
netos futuros estimados y descontados a una tasa de descuento
relevante. Cuando el valor presente de los flujos supera a la inversion
inicial del proyecto, se dice que éste es rentable y es conveniente
realizarlo, mientras que en el caso contrario, al sumar la inversion inicial al
valor actual de los flujos, da como resultado un nimero menor a cero, por

lo tanto, el proyecto debe abandonarse (Echevarria, 1994).

b. Tasa interna de retorno (TIR)

La tasa interna de retorno se define como la tasa de interés que hace
gue el VAN sea igual a cero, representando el interés mas alto que un
inversionista esta dispuesto a asumir sin perder dinero (Sapag y Sapag,

2000).

Segun Besley y Brigham (2001), un proyecto es aceptable cuando su
TIR es mayor a la tasa de descuento relevante, ya que la TIR de un

proyecto es su tasa esperada de rendimiento, y si ésta es superior al

14



costo de los fondos empleados para financiar el proyecto, resulta un
sobrante superavit después de recuperar los fondos. Por otra parte, si la
TIR es inferior a la tasa de descuento relevante, llevar a cabo el proyecto

impone un costo para el inversionista.

3.1.3. Contabilidad de costos

El costo es un concepto esencialmente monetario que expresa y mide
en dinero la gestion desarrollada por el empresario para producir una
unidad de cierto producto o servicio (Lerdon, 2003). Segun Polimeni et al.
(1994), el costo se define como el valor sacrificado para adquirir bienes o
servicios, que se mide en la moneda local mediante la reduccion de
activos o al incurrir en pasivos en el momento en que se obtienen los

beneficios.

a. Sistema de costos

Los costos de produccion pueden clasificarse en costos directos e
indirectos, segun se asignan o asocian con facilidad a un determinado
producto o servicio. Es importante recalcar que ambos tipos de costos se
originan en el proceso de produccion y sélo difieren en la conveniencia de

asignarlos a un producto o servicio (Vargas, 2008).

15



Costos directos: es aquella parte de los costos que se dedica
directamente a la produccién de un determinado bien, comprenden los
insumos que se incorporan a la unidad producida y a la mano de obra

utilizada directamente en la fabricacion del producto.

Costos indirectos: se originan en el proceso productivo pero
corresponden a aquellos items que participan en forma colectiva en la
actividad de la empresa, que por lo tanto no se asignan a un producto en

forma especifica (Lerdon, 2003).

El tratamiento de los costos se puede realizar de dos formas:

a) Costo variable: Es aquel que se modifica cuando cambia el volumen

de produccion de bienes o servicios.

b) Costo fijo: Es aquel que permanece constante durante un periodo de
tiempo determinado, sin importar el volumen de produccion de bienes o

servicios (Torres, 2002).

3.1.4. Produccién

Se define la produccién como la creacién de un bien o servicio
mediante la combinacion de factores necesarios para conseguir satisfacer

las necesidades creadas. (Anderson, 1988).

16



3.1.5. Productividad

Definido como una unidad econOomica determinada, es decir, el
rendimiento que se obtiene de cada factor de produccién y se mide
mediante el cociente entre la cantidad total de produccién de un bien o
servicio y la cantidad de un determinado factor utilizado en su produccion.
El grado de productividad se traduce en competitividad dentro del
mercado; asi si la productividad conseguida es muy alta, ocupara una

posicidon mejor que la de los competidores (Anderson, 1988).

3.1.6. Ingresos

Los ingresos constituyen el valor de las ventas o cifra de negocios. El
ingreso total de la empresa de un determinado periodo de tiempo se
obtiene multiplicando la cantidad de producto vendido por su precio en el
caso de una produccion simple, y sumando los ingresos producidos por
los diferentes productos, en el caso de la produccion conjunta o

compuesta. (Suarez, 1992).

3.1.7. Actividad agricola

Se define como actividad agricola “al conjunto de operaciones que tiene
por finalidad obtencion de los productos de predios agricolas, incluyendo

su elaboracion, conservacion, faenamiento y acondicionamiento, siempre
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que se trate de bienes de produccion propia y que predominen en el

producto final resultante”. (Anderson, 1988)

3.1.8. Factores de produccién.

Es el conjunto de actividades encaminadas a la transformacion de
materias naturales y materias primas que ya tienen trabajo incorporado,
en bienes que satisfagan necesidades finales. Ejemplos: produccion de

casas, alimentos, coches, radios, etc. (Vignau et al, 1996).

Asimismo, indican que los factores de produccion, son todos
aquellos elementos que contribuyen a que la produccion se lleve a cabo
en forma satisfactoria. Tradicionalmente se han agrupado en: tierra,

trabajo, capital y organizacion o habilidad empresarial.

Los economistas clasicos (Adam Smith, David Ricardo y Robert
Malthus) consideraban que para producir bienes y servicios era necesario
utilizar unos recursos o factores productivos: la tierra, el trabajo y el
capital. Esta clasificacion de factores sigue siendo muy utilizada en la

actualidad.

Resumiendo y simplificando la definicion, podemos decir que la
produccion es el proceso de creacion de los bienes y servicios que la

poblacién puede adquirir para consumirlos y satisfacer sus necesidades.
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a. Tierra;

De acuerdo a lo planteado por Vignau et al (1996) quien manifiesta
que en su sentido mas amplio el término se refiere a los recursos
naturales que pueden ser transformados en el proceso de produccion:
tierra, agua, minerales, vegetales, animales, etc. Se entiende no solo la
tierra agricola sino también la tierra urbanizada, los recursos mineros y los

recursos naturales en general.

El factor tierra, en sentido amplio, se refiere al conjunto de recursos
naturales empleados en el proceso de produccion. Comprende la tierra
propiamente dicha, el agua, el aire, las plantas, los animales, los
minerales y las fuentes de energia. Algunos de estos recursos son
renovables, mientras que otros no. En algunas éareas del planeta, la
explotacion excesiva de los recursos no renovables y de otros que
requieren largos periodos para recuperarse provoca graves problemas
medioambientales y econdmicos. Este factor de produccién no se refiere
Unicamente a la tierra en si (el area utilizada para desarrollar actividades
gue generen una produccion cria de ganado, siembra de cultivos,

construccion de edificios de oficinas, etc.). (CEPAL, 2001).

El factor tierra esta constituida por todos los dones de la misma

utilizables en el proceso de produccién y que dan lugar a ingresos, se

19



considera entonces como recurso en si misma, como fuente de recursos

para la produccién y como proveedora de recursos. (Méndez, 1996).

b. Trabajo:

Se entiende la actividad humana, tanto fisica como intelectual. En
realidad toda actividad productiva realizada por un ser humano requiere
siempre de algun esfuerzo fisico y de conocimientos previos. (Méndez,

1996).

Esta clasificacion de los factores productivos se correspondia
biunivocamente con un analisis "sociologico" del sistema econdmico en

tiempos de los economistas clasicos.

El trabajo es el término general para referirse a todas las actividades
humanas bien sean fisicas 0 mentales que se pueden aprovechar para
transformar y adaptar los elementos de la naturaleza para producir bienes
y servicios para satisfacer necesidades humanas. Se representa por el
esfuerzo intelectual y muscular aportado al proceso de produccion por la
poblacién econ6micamente activa de un pais., puede ser trabajo
calificado cuando se recibe entrenamiento y no calificado cuando se

carece de el. (CEPAL, 2001).
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El trabajo, es el esfuerzo fisico y mental para la producciéon de bienes
y servicios. Se refiere a todas las capacidades humanas, fisicas y
mentales que poseen los trabajadores y que son necesarias para la
produccion de bienes y servicios. Puede definirse como el conjunto de
tareas que realizan los seres humanos. Incluye algunas actividades
retribuidas econémicamente y otras que no. El factor trabajo consiste en
la actividad humana, tanto fisica como intelectual, que interviene en el
proceso productivo y esta destinada a producir bienes o servicios. En las
sociedades modernas, suelen distinguirse dos grandes tipos de
trabajadores: los empresarios, que son los propietarios 0 administradores
de las empresas, y los empleados, que prestan su trabajo a cambio de un

salario. (Gil, 1990).

c. Capital:

Son todos aquellos bienes que nos sirven para producir otros bienes.
Son aquellos recursos econdmicos susceptibles de Reproducirse y que
ayudan en el proceso productivo; esta constituido por las inversiones en:

maquinaria, equipo, mobiliario, instalaciones, edificios, etc. (L6pez, 1998)

Se entiende el conjunto de recursos producidos por la mano del
hombre que se necesitan para fabricar bienes y servicios: la maquinaria o

las instalaciones industriales, por ejemplo. Conviene que esto quede claro
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ya que la palabra ‘capital' se usa muchas veces de forma incorrecta para
designar cualquier cantidad grande de dinero. El dinero sélo sera capital
cuando vaya a ser utilizado para producir bienes y servicios, en cuyo caso
se llamara capital financiero. El dinero que se vaya a utilizar para adquirir

bienes de consumo no puede ser llamado capital. (Fernandez, 2010).

Los recursos que se emplean para producir bienes y servicios

constituyen el capital. Se pueden distinguir 3 clases:

Capital fisico: Es el formado por los elementos materiales tangibles:

edificios, materias primas, etc.

Capital humano: Es la educacién y formacion profesional de los

empresarios y trabajadores de una empresa.

Capital financiero: Es el dinero que se necesita para formar una

empresa y mantener su actividad.

Pago al factor capital

El pago al factor capital es el interés, el cual se refiere a la ganancia o
utilidad que se obtiene de la produccion. Puede definirse el interés como
el precio expresado en dinero, que el prestatario conviene en pagar al

prestamista por el uso de una determinada cantidad de capital-dinero
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propiedad de aquel ultimo, durante un afio o un periodo mas largo o mas

corto. (Trinchero, 1955).

Bienes del capital Los bienes del capital es una inversion en un bien,

para producir otro bien; ejemplo: la maquinaria.

El factor capital es aquel en donde se encuentran los elementos o
medios economicos, como la infraestructura, las maquinarias, el dinero, y
demas medios de produccion; que se aplican a los factores anteriores
(naturaleza y trabajo). Este factor posibilita el giro comercial de una

empresa.

El dinero es uno de los elementos més importantes en la produccion,
pues por medio del mismo se obtienen las materias primas, del factor
naturaleza; los empleados, del factor trabajo; y los medios de produccion,
del factor capital. Con grandes cantidades de dinero se adquiere
tecnologia avanzada, la cual influye usualmente en gran medida y cada
vez mas (pues vivimos en un mundo globalizado y que dia a dia supera
nuevas fronteras tecnoldgicas), en el éxito de una empresa. Ademas, la
importancia del dinero en la actualidad se debe a que la mayoria de las
regiones del planeta existen dentro de un sistema capitalista. (Gil, 1990).
El capital es el resultado de la acumulacion de la produccién humana y

que desde el punto de vista del capitalismo es factor fundamental del
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crecimiento econémico. A través del capital es posible obtener bienes y
servicios productivos que servirdn para generar la riqueza social de las
personas y elevar la calidad de vida. El capital ayuda a transformar los
recursos naturales e intelectuales en bienes de utilidad para las personas.

(Trinchero, 1955).

d. Factor tecnologia

Tecnologia: es un factor de especial relevancia en los ultimos tiempos,
puede definirse como el conjunto de procedimientos utilizados para
producir bienes y servicios. El saber hacer y el conocimiento aplicado es
un nuevo factor de produccidon, a través del progreso tecnologico el
hombre ha sido capaz de diversificar y ampliar sus horizontes, llegar cada
dia mas rapido, mejor y mas eficientemente en la busqueda de sus
objetivos. A través de mejoramiento tecnoldgico, la humanidad ha
mejorado su nivel de produccion cada dia mas, e independientemente de
la distribucién del conocimiento hoy se produce mas de mil veces mas de
lo que se producia hace tal solo un siglo. La tecnologia hace que la
produccion se escale a niveles nunca antes vistos en donde el poder del
capital acogido por el poder de la tecnologia puede crear economias de
escala en donde incluso existen empresas que tienen dominio mundial de

los mercados. (Wonacott, 1997).
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Segun la tecnologia, hay tres tipos de produccion:

Produccion manual: Aquella en que el ser humano proporciona fuerza y

el manejo de las herramientas.

Produccion mecanizada: Aquella en la que la maquinaria proporciona la

fuerza y el ser humano las herramientas.

Produccion tecnificada o robotizada: Aquella en la que la maquina
proporciona la fuerza y controla las herramientas, y los trabajadores se

limitan a programarlas y supervisarlas.

La tecnologia utilizada por cada empresa viene condicionada por

distintos factores:

Su actividad. Hay actividades humanas que son dificiles de mecanizar.

La capacidad financiera. Las empresas con mas ganancias pueden

invertir mas en tecnologia.

El nivel de desarrollo del pais donde se encuentra. En las economias
industrializadas, las empresas invierten normalmente una parte
importante de sus recursos en investigacién y desarrollo (I+D), para

mejorar su produccién y sus beneficios.
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La tecnologia ofrece enormes posibilidades, pero también plantea
algunos problemas, como la desaparicibn de puestos de trabajo o la
marginacion de las regiones y paises menos desarrollados, que no

pueden incorporarse al rdpido cambio tecnoldgico. (Gil, 1990).

Son recursos producidos por la inteligencia del hombre, que se
concreta en nuevos bienes de produccion y de consumo que sustituyen
los bienes naturales, en nuevos procesos de produccion, de
administracion y de control, asi como nuevos conocimientos para

incorporar al proceso productivo.

El concepto de factores de produccién y de activos tangibles de la
empresa ha evolucionado para dar la prioridad al conocimiento, con lo
cual se vuelven obsoletas la definicibn capitalista y socialista de la

propiedad. (Wonacott, 1997).

3.2. Enfoques tedricos técnicos

3.2.1. Oferta internacional de uva

La produccién de uva a nivel mundial se ha mantenido alrededor de
624 millones de quintales, cifra estable desde 1980. No obstante, los
rendimientos promedio por hectarea se han elevado de 6,1 a 7,9 t/ha,

entre 1980 y 2001. En ese periodo, las hectareas dedicadas a la vid se
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redujeron de 10,2 a 7,9 millones; encontrandose el 45,00 % de estas, en
los paises de la Union Europea; la mayor parte en Espafia, Francia e
Italia. Los mejores rendimientos por hectarea promedio en Europa son de
12 t/ha. Estos mismos rendimientos son alcanzados por la uva peruana.
Sin  embargo, en nuestro pais dicho indicador es explicado
fundamentalmente por los cultivos de uva de mesa de exportacion, que
alcanzan niveles superiores a 22 t/ha, y por la uva del norte del pais (Valle
de Cascas), que permite hasta dos cosechas al afio; no reflejando la
problematica de la mayoria de los productores, los cuales poseen menos

de 3 has, bajo nivel tecnoldgico y rendimientos entre 6 y 8 t/ha.

Respecto a la oferta mundial, Italia ha ocupado el primer puesto en
exportacion de uva en la ultima década; situacion que ha cambiado
progresivamente a favor de Chile, que se ha se convertido en el principal
lider exportador de uva (afio 2011), con un valor exportado de 630
millones de ddlares. Finalmente, cabe sefalar que el 72,00 % de la
produccion mundial de uva se destina a la vinificacién, 21,50 % a la uva

frescay el 6,50 % a la uva seca.

3.2.2. Oferta nacional

La uva se cultiva tradicionalmente en la costa sur del pais,

principalmente en Ica, Lima, Moquegua, Arequipa y Tacna; siendo la
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época de cosecha entre noviembre y febrero. En los ultimos afios, la
provincia de Trujillo, en la region de La Libertad (ubicada en la costa norte
del Perd) ha incrementado significativamente su produccién viticola. Este
es el caso del valle de Cascas, que cuenta con caracteristicas climaticas
que permiten mayor produccion anual a causa de una doble cosecha

anual, pero con uvas de distintas caracteristicas a las surefas.

3.2.3. Produccién nacional

El cultivo de uva en el pais constituye una de las actividades fruticolas
de mayor importancia por su extension, valor de la produccion y producir
la materia prima que requiere la industria vitivinicola nacional. En el Peru
la uva se produce todo el afio, ventaja que le permite abastecer la
demanda de este cultivo a nivel mundial en el periodo de baja produccién
por parte de los principales paises importadores y consumidores de uva,
en particular durante el periodo diciembre — marzo, época en la cual los
principales mercados mundiales carecen de este producto. Ademas de la
estacionalidad, las ventajas comparativas del Peru con respecto a otros
paises son las superficies en expansion y los costos de produccion
relativamente bajos debido a la modalidad de adquisiciones de insumos

gue se vienen efectuando en forma asociada.
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3.2.4. Tendencias productivas

A nivel nacional, se aprecia una tendencia creciente de la superficie,
produccion de uva en el mercado nacional registra un importante
crecimiento, después de obtenerse 81,45 mil toneladas en el afio 1995,
ésta se elevo a 196,60 mil toneladas en el 2007, cifra que demuestra un
crecimiento de 141,00 % en dicho periodo. En el afio 1998, la produccién
peruana de uva se vio afectada y disminuida por el fendmeno del Nifio,
luego de este afilo se puede observar una tendencia creciente de la
produccion llegando en los afios 2006 y 2007 a niveles cercanos a las 200
mil toneladas. Las principales empresas exportadoras de uvas manejan
por si mismas el cultivo, el procesamiento (empaque) y comercializacion
de las uvas en el Perl. Cabe resaltar que tan solo se exporta cerca del
5,00 % de la produccion de pisco, la mayor parte es destinada para
consumo interno. En el 2010 las exportaciones crecieron 48,20 % hasta
US$ 2 millones y en volumen avanzaron 37,70 % hasta 318,7 miles de
litros. Las mayores exportaciones estuvieron explicadas por las mayores
ventas hacia Espafa (172,40 % en el valor exportado el 2010), Colombia
(126,00 %), Ecuador (108,00 %), EE.UU. (68,80 %) y Chile (31,00 %). Los
principales mercados de exportaciéon fueron: EE.UU. (39,00 %), Chile

(16,60 %), Esparia (8,10 %) y Colombia (7,90 %).
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3.2.5. Produccién de vid en Tacna

Las areas totales de cultivo de la vid en la provincia de Tacna suman
544,09 ha. En la figura 1 , se detalla el area cultivada de vid por variedad
de todas las unidades agropecuarias (Magollo, Tacna, Gregorio
Albarracin, Pocollay, Calana, Pachia, Los Palos — La Yarada y Sama
Inclan) de la provincia de Tacna; se observa que las variedades de mayor
area cultivada son: italia con 322,95 ha (representa el 60,30 %), seguido
de negra criolla 112,95 ha (representa el 22,30 %); red globe 54,45 ha
(representa el 9,30 %) y burdeos con 18,77 (representa el 3,50 %). El
area total cultivada en la provincia de Tacna es de 544,09 hectareas. Sin

considerar el distrito de Jorge Basadre Grohmann.

Figura 1. Total areas cultivadas de vid por variedad en la provincia de
Tacna (ha)
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Fuente: MINAG (2012)
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En Calana, es la negra criolla con 50,22 ha (representa el 74,40 %),
seguido de la red globe que con 7,05 ha que tiene una representatividad
del 10,40 %, italia con 6 ha (8,90 %). En esta zona se observa
predominancia de la variedad negra criolla similar a lo observado en
Pocollay, igualmente se aprecia la introduccion de variedades como red

globe, burdeos, albilla, borgofa y cristal.

Figura 2. Variedades cultivadas en Calana (ha)
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La figura 3 se presenta resultados de la distribucion de produccion de
uva por variedades en Calana que hacen un total de 674 220,20 kg. La
variedad con mayor produccion es la negra criolla con 508 270,20 kg
(75,40 % de la zona), en segundo lugar se encuentra la red globe con una
produccion de 83 000 kg (12,30 %), en tercer lugar aparece la variedad
italia con 39 800 kg (5,90 %), luego burdeos con 26 620 kg (4,00 %); las

demas variedades son poco significativas.
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Figura 3. Produccion de uva por variedades en Calana (kg)
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3.3. Marco referencial

3.3.1. Antecedentes

a. La incidencia de la comercializacion y demanda en la oferta de

uva (Vitis vinifera) en Tacna.

Las condiciones climaticas favorables de la zona (principalmente clima
y suelos) y la variedades ms importantes cultivadas como la negra
corriente 49,00 % (valle viejo) y la variedad italia con un 40,00 %
(Magollo), han influido positivamente en la oferta productiva de vid de
Tacna en la ultima década, logrando un volumen de 6 895 t de uva, sin
embargo las pequefas areas viticolas por productor (2,04 ha), lo mismo
sucede en el distrito de Pocollay, concluyendo en su investigacion que la

conduccion tradicional del cultivo y las restricciones de agua fueron
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limitantes en la oferta productiva, Asimismo concluyo que de acuerdo al
comportamiento de los precios de uva en las regiones Arequipa, Puno y
Lima existen ventanas de oportunidad de mercados; de modo que es
conveniente ofertar uvas en el mes de marzo a los mercados de Arequipa
y Puno, mientras que para Lima en abril resulta muy atractivo por los
precios, sin embargo en el caso del distrito de Pocollay la variedad que
predomina es la uva negra criolla destinada principalmente para la

produccion de vinos y pisco (Mandamiento, 2003).

b. Andlisis econdémico de la brecha tecnoldgica en la produccion de

uva de mesa sanjuanina. (2003)

Segun los resultados obtenidos, en la provincia de San Juan, los
productores de uva de mesa de exportacion se encuentran dentro de dos
tipos de niveles tecnoldgicos. Por un lado, el nivel alto caracterizado por la
presencia de infraestructura y capacidad de inversion y, por el otro, el
medio, caracterizado por la falta de infraestructura, parque de
maquinarias antiguo, empleo de personal subcontratado, falta de acceso
a créditos y falta de implementacion de practicas de planificacion. No se
puede afirmar la existencia de un nivel tecnoldgico bajo, ya que la
mayoria de las practicas empleadas son comunes para ambos tipos, en

mayor 0 en menor proporcion, y la tecnologia moderna, que no implica
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necesariamente el uso de capital en ahorro de otros factores de
produccion, se aplica en ambos niveles, por lo tanto, seria correcto hablar
de un nivel alto y otro medio. Las restricciones mas severas que enfrenta
el nivel tecnolégico medio, no estdn estrechamente ligadas a la
intervencion de instituciones de ciencia y técnica, ya que la tecnologia se
encuentra en el medio, pero por diversos factores, que son motivo de otro
ensayo, existen productores que no pueden hacer uso de ellas. Este es
un rubro mas dentro de la produccion de vid para vinificar o para pasa. En
la mayoria de los casos, la superficie destinada a uva de mesa es
pequefa (de 2 ha a 10 ha). Su estructura varietal no siempre responde a
la demanda actual, registrandose en plantacién variedades que tenian
mayor aceptacion en décadas pasadas, como por ejemplo alfonso lavallé
y cardinal. El otro tipo de productor es el que posee una explotacién que
esta especializada en uva de mesa de exportacién. La mayoria de estas
empresas crecieron con la promocion agricola y tienen una estructura
varietal que responde a las demandas del mercado de exportacion actual

(Miranda, 2003).
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c. Medicién de la eficiencia técnica y econémica del factor trabajo en

produccion de uva de mesa en un predio en lalll region (2011).

En Chile, el rubro de la uva de mesa abarca desde la Ill hasta la VI
regién. Uno de los costos mas elevados corresponde a la mano de obra,
pudiendo alcanzar hasta 70,00 % de los costos totales de produccion, es
por esta razOn que es clave optimizar su manejo para producir fruta de
calidad al minimo costo posible. Debido a lo anterior, los objetivos de
esta memoria fueron presentar al sector fruticola una herramienta de
control sobre la calidad del trabajo de la mano de obra (para identificar la
eficiencia técnica) y una evaluacion de la eficiencia econdmica de la
misma, para proponer medidas que optimicen su uso. La calidad se
evalué como un cumplimiento y/o no cumplimiento de la pauta de trabajo
establecida por la administracién del predio y se comparo a tres grupos de
experiencia (grupo A con experiencia, grupo B sin experiencia y grupo C,
90,00 % con y 10,00 % sin experiencia). EI segundo método fue la
determinacion de un salario (W*), utilizando un numero promedio de cajas
exportadas (PMgL) y el costo de la mano de obra para la labor de arreglo
de racimos por caja producida (Py). El salario W* se compar6 con el
salario (W) real pagado a cada trabajador y se verificé si lo pagado por
racimo fue una condicion dada por la oferta y demanda de la mano de

obra o se traté de una condiciébn manejada directamente por el predio. Los
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cumplimientos de la segunda temporada de andlisis son notoriamente
mas altos, lo que se explica porque el personal del predio adquiere
conciencia sobre las supervisiones externas que evalian a todo el
personal. Luego de evaluar la eficiencia econémica del predio al comparar
los salarios (W) de los trabajadores con el salario tipo (W*), se puede
concluir que el precio pagado por cada racimo arreglado, es impuesto por
el predio y no es una condicién entregada por la oferta y demanda de

mano de obra. (Carrasco, 2011).

d. Impacto de lainnovacion tecnoldgica en la rentabilidad econdmica

de lavid en lairrigacion San Isidro de Magollo — 2012.

En cuanto a la tecnoldgica productiva ofrecida a los productores de vid,
los resultados encontrados nos ratifican que en promedio solo un 6,50 %
de los productores han recibido oferta de tecnolégica productiva
innovadora para el cultivo de la vid y obviamente los restantes 93,50 % no
lo ha recibido. Se encontr6 que un 85,00 % de los productores
entrevistados exhiben un bajo nivel de innovacién tecnoldgica; y que
contemplando un nivel de confianza estadistica del 95,00 % se puede
inferir que a nivel poblacional el nivel tecnolégico predominante en los
productores de vid de Magollo es bajo o vinculado a lo tradicional. La

encuesta realizada permitié determinar una utilidad promedio por hectarea
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de S/. 17 119,83. Asimismo que con una confiabilidad estadistica del
95,00 % a nivel poblacional, la mayor parte de productores exhibe un

menor o medio bajo nivel de rentabilidad econémica. (Aguilar, 2012).

e. Andlisis agroecondmico del cultivo de la vid (vitis vinifera) en la

irrigacion San Isidro de Magollo.

En una investigacion realizada en la irrigacion Magollo tuvo como
problema el conocer, como es la agro-economia del cultivo de la vid y sus
relaciones con las variables que intervienen en su proceso de produccion,
sus resultados sefialan que en el orden agronoémico, el 75,80 % de los
agricultores perciben que la calidad de los suelos es buena y muy buena;
mas del 90,00 % de agricultores perciben que variables importantes como
temperatura, radiacion solar y humedad relativa son las mas adecuadas
para el cultivo de la vid y combinan 11 variedades con mayor presencia
de la variedad italia por lo tanto, no se considera como restriccion en el
desarrollo de la vid las variables de orden agronémico. (Ayca, 2013). En
las variables de orden econdémico, el mayor porcentaje (36,40 %) de
agricultores dedican entre 1,61 y 2,70 ha al cultivo de la vid. En la
estructura de los costos los pesticidas presentan mayor egreso para la
mayor proporcion (29,20 %) de los agricultores. Finalmente, se

encontraron asociaciones entre los rendimientos de la vid con el tipo de
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riego, por un lado; y, por otro, los ingresos netos con los rendimientos
productivos de la vid, estos resultados coinciden con los obtenidos en la

presente investigacion, el tipo de riego influye en la produccion de vid.

f. Andlisis de la eficiencia técnica de la agroindustria vitivinicola en la

provincia de Tacna.

Los resultados encontrados indicaron que, el menor porcentaje
(23,50 %) de la agroindustria del vino, presentan los mas bajos grados de
eficiencia técnica que se encuentran entre 0,140 y 0,312; en cambio, el
mayor porcentaje (35,30 %) exhiben los mas altos grados de eficiencia
técnica que estan en el rango de 0,829 y 1,000. Al efectuarse las pruebas
estadisticas de chi cuadrado, se ha establecido que solo existe relacion
estadistica entre la productividad del capital con la eficiencia técnica, con
un nivel de confianza del 95,00 %, mostrando para ello una significancia
estadistica de 0,02, en cuanto al, uso de capital para su produccion el
88,20 % indic6 que utilizan capital propio, al igual que la presente
investigaciéon el 95,10 % de los encuestados utilizan capital propio

(Ochoa, 2013).
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CAPITULO IV

METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

4.1. Tipo de investigacion

Citando a Hernandez et al (2006), podemos sefalar que la presente
investigacion puede ser tipificada como un estudio; por sus caracteristicas
de la investigacion se determina del nivel descriptivo, explicativo y
correccional - causal, los disefios transeccionales correlacional/causales
tienen como objetivo describir relaciones entre dos 0 mas variables en un
momento determinado. Se trata también de descripciones, pero no de
variables individuales sino de sus relaciones, sean éstas
puramente correlacionales o relaciones causales. En estos disefios lo que

se mide es la relacion entre variables en un tiempo determinado.

El disefio es no experimental lo cual segun Hernandez et. al (2004), es
aquella que se realiza sin manipular deliberadamente variables. Es decir,
es investigacién donde se observa el fendbmeno como tal y como se da en
su contexto natural, sin hacer variar intencionalmente las variables

independientes.



4.2. Poblacion y muestra
4.2.1. Poblacion

La poblacion total o universo considerado esta constituida por 238

productores del distrito de Calana.
4.2.2. Tamaio de muestra

Para determinar el tamafio de la muestra (n), se realiz6 mediante un
muestreo aleatorio simple que se aplicé a los agricultores dedicados al
cultivo de la vid, la formula que se aplicé para fines de muestreo es la

siguiente:

n=NXxZ2p (1 -0p)
(N-1)E2+ Z2p (1 - p)

Donde:

N = Poblacién total o universo = 238

E = Error maximo permitido = +/- 0,10

Z Limite de distribucién normal = 1,65

p = Probabilidad de éxito = 0,5

n = 53 productores
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4.3. Técnicas aplicadas en larecoleccion de la informacion.

4.3.1. Manejo de informacion

La principal fuente de informacion para la investigacion se obtuvo

basicamente de la informacion primaria, la cual fue complementada con

otras fuentes de informacion, fundamentalmente para la discusion y

contrastacion de resultados posteriores.

Entre otras fuentes de informacion de uso recurrente que se empled

para la presente investigacion tenemos:

4.3.2.

4.3.3.

Fuentes de informacidn secundaria

Reportes técnicos generados en el gobierno local de la jurisdiccion

de Calana relativos a la actividad productiva.

Tesis y reportes de investigacion relacionados o relativos al tema.

Reportes estadisticos  generados por las entidades

correspondientes.

Fuentes terciarias

Se revisaron libros, revistas y publicaciones que permitieron mejorar la

investigacion.
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4.4. Instrumentos de medicién

Encuesta: Para la recoleccion de datos primarios, se aplico la
encuesta a productores agropecuarios de la zona en estudio, esta
encuesta fue elaborada por expertos en la materia. La aplicacion de la
encuesta consistio en una entrevista entre el encuestador y el productor,
en la cual el primero realizé las preguntas y se aseguré que el segundo
entendiera cual era la informacion que se le estaba solicitando antes de

escribir la respuesta.

4.5. Métodos estadisticos utilizados

En el cuestionario, la mayoria de las respuestas estan expresadas en
naturaleza cuantitativa de la variable explicada que nos lleva a medir la
correlacion utilizando la regresion lineal multiple (RLM) y el uso de las
pruebas estadisticas f y t para la medicién de la influencia de las variables

explicativas, asimismo la prueba de chi cuadrado X2.

42



CAPITULO V

TRATAMIENTO DE LOS RESULTADOS

5.1. Resultados y discusiones

5.1.1. Variables de orden productivas
5.1.1.1. Tierra (X1)

a. Area del predio

La encuesta aplicada nos refiere que la superficie agricola que poseen
los productores de vid asciende en promedio a 4,75 ha con una
desviacion estandar de +/- 5,46 ha. Cabe precisar que la menor posesion
de terreno es de 0,55 ha y la mayor asciende a 34,00 ha, esto refleja lo
indicado por el MINAG (2012), donde indica que la tenencia de la tierra en
la region Tacna esta distribuida en mayor proporcion (57,60 %) para los
pequefios propietarios con areas menores de 10 ha, lo que nos autoriza a
afirmar la presencia del minifundio, los medianos propietarios (29,40 %)
poseen superficies entre los 10 y 50 ha y los grandes propietarios (13,00 %)

con fundos de mas de 50 ha, como se puede apreciar en el cuadro 2.



Cuadro 2. Area del predio Estadisticos descriptivos

N Rango Minimo Méximo Media Desv. tip.

Tamario del predio 53 33,50 0,50 34,00 4,7585 5,46550

N valido (segun lista) 53

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

b. Area cultivada de vid

En cuanto a la superficie asignada al cultivo de vid, como se ve en el
cuadro 3, se estima que ésta asciende en promedio a 1,398 ha. Esto
implica que la superficie cultivada total de vid en el distrito de Calana
segun el presente estudio asciende a 74,10 ha. Esto nos evidencia que
efectivamente la superficie de cultivo de vid exhibe una conducta
incremental, pero a la par involucra también a un ndmero elevado de
productores cada uno de ellos con escasa capacidad de insertarse con
éxito en el mercado de manera individual. EI MINAG (2013) indica que la
variedad con mayor area cultivada en Calana, es la negra criolla con
50,22 ha (representa el 74,40 %), seguido de la red globe que con 7,05
ha que tiene una representatividad del 10,40 %, italia con 6 ha (8,90 %).
En esta zona se observa predominancia de la variedad negra criolla
similar a lo observado en Pocollay, igualmente se aprecia la introduccién

de variedades como red globe, burdeos, albilla, borgofia y cristal.
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Cuadro 3. Area cultivada de vid

N Rango Minimo Maximo Suma Media Desuv. tip.

Area de cultivo de

vid en produccion 8,90 0,10 9,00 74,10 1,3981 1,45820

N vélido (segun lista) 53

Fuente: Encuesta aplicada - Elaboracion propia (2014)

c. Calidad del agua

En relacion a la calidad del agua para el riego del cultivo de la vid el
52,80 % de los encuestados del distrito de Calana manifestdé que es de
buena calidad, sin embargo, el 43,40 % indicO que es regular y
solamente el 3,80 % menciond que es mala, como lo podremos apreciar
en el cuadro 4.

Tanto la calidad del agua de riego como el manejo adecuado del riego
son esenciales para la produccion exitosa de cultivos. La calidad del agua
de riego afecta tanto a los rendimientos de los cultivos como a las
condiciones fisicas del suelo, incluso si todas las demas condiciones y
practicas de produccion son favorables / optimas. Ademas, los distintos
cultivos requieren distintas calidades de agua de riego. En el ambito de
influencia de la cuenca, desde la cordillera del Barroso hasta la Yarada,
existen numerosas fuentes y cuerpos de agua, tanto superficiales como

subterraneas y de calidades muy distintas determinadas por factores
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naturales y antrépicos; entre ellos destacan los factores vulcanolégicos
(hidrotermales) y agropecuarios. Estos factores han determinado la
existencia de cuerpos de aguas limpias y cuerpos de aguas malas por la
alta contaminacion, que las imposibilita para la mayoria de usos. Por otro
lado, los usos de las aguas en el ambito de la cuenca, son muy diversos;
destinandose para los wusos domeésticos, agricolas, pecuarios,

agroindustriales, turisticos, piscicolas, biolégicos, etc.

Cuadro 4. Calidad de agua

Erecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Buena 28 52,8 52,8 52,8
Validos Mala 2 3,8 3,8 56,6
Regular 23 43,4 43,4 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

d. Aptitud del suelo

El cuadro 5 muestra que el 56,60 % de los encuestados manifestaron
que la calidad del suelo es buena, un 43,40 % menciond que es regular,
es muy importante la calidad del suelo ya que la productividad para hacer
referencia a un determinado tipo de suelo que es apto para todo tipo de

cultivos y plantaciones, es decir, para la actividad agricola o agricultura. El
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suelo agricola debe ser en primer lugar un suelo fértil que permita el
crecimiento y desarrollo de diferentes tipos de cultivo que sean luego
cosechados y utilizados por el hombre, por lo cual también debe ser apto
por sus componentes para el ser humano, segun el PET (2002) los suelos
del distrito son de origen aluvial moderadamente profundos con un buen
drenaje, caracterizandose por poseer los dos primeros horizontes (A y B)
hasta los 70 cm, con textura mediana y el Gltimo estrato es de naturaleza
esquelético en el cual predomina la grava. El pH varia de neutro a
ligeramente alcalino y solo en casos excepcionales se encontr6 PH
ligeramente acido. Sin embargo los diversos materiales de arrastre han
dado lugar a las deposiciones estratificadas de materiales, produciendo
una sedimentacion de espesor variable, ya sea de gravillas, arenas y
limos, entre mezclados en algunas zonas con piedras y cantos rodados.
También se pueden encontrar terrazas medias a bajas, bajo un relieve
topografico plano a casi nivel (0-2 %) en la parte baja del distrito, lo
contrario en la parte alta donde hay zonas de cultivo que llega a tener
pendiente mas de 70,00 %. Son suelos profundos, de textura media a
moderadamente gruesa. Son ligeramente acidos a ligeramente alcalinos,
de buen drenaje, de requerimientos hidricos medios, de salinidad baja y

de buena productividad, bajos en materia organica.
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Cuadro 5. Aptitud del suelo

Frecuencia Porcentaje = Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Buena 30 56,6 56,6 56,6
Vélidos
Regular 23 43,4 43,4 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.1.1.2. Capital (X2)

a. Inversion por campafa

El cuadro 6 muestra que en promedio los productores vid invierten
4617,05 nuevo soles por camparfia, con un minimo de 500 nuevo soles
gue son aquellos productores poseen parcelas muy pequefias areas
cultivadas de vid que varian de 0,10 a 0,20 ha y como maximo 15 000
nuevos soles que son aquellos productores que poseen areas mayores de
5 ha respectivamente. El financiamiento de la actividad agricola presenta
riesgos relacionados con el clima y la fluctuacién de los precios en los
mercados. Pocas instituciones financieras estan dispuestas a financiar
inversiones en este sector sin garantias externas, estos resultados
difieren con el estudio realizado por Lopez (2014) en el distrito de

Pocollay, donde el costo de inversion evidencia que minimamente el
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productor invierte S/. 250,00 con un promedio de S/. 2 362,50 y su

desviacion estandar de S/. 2 134,237.

Cuadro 6. Inversiéon por campafa

N Rango  Minimo  Maximo Media Desv. tip.

Inversion en efectivo

~ 53 14 500,00 500,00 15000,00 4617,0566 3 594,20805
durante la campana

N valido (segun lista) 53

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

b. Tipo de capital

El cuadro 7 indica que el 83,00 % de los productores de vid emplea
capital propio para su actividad y el 17,00 % trabaja con préstamos para
su respectiva campafa, el MINAG (2012) menciona que la banca
comercial es la principal fuente de financiamiento del sector y el 86,00 %
de sus colocaciones estan en Lima. La mitad de dichas colocaciones son
de corto plazo lo que dificulta la capitalizacion de sectores como la
agricultura. También participan en el financiamiento a agricultores los
comerciantes, los habilitadores y transportistas en menor escala. El tema
de financiamiento agrario deberd enfrentar numerosos retos en la
basqueda por una agricultura en expansion sostenida en el tiempo y
sustentable desde el punto de vista ambiental, estos resultados

concuerdan con el estudio realizado por Lopez (2014). Donde se
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aplic6 una encuesta a los productores de Pocollay, y segun dicha
encuesta se evidencié que el 95,10 % de los productores ha utilizado

dinero propio, el 4,90 % utiliza préstamo.

Cuadro 7. Fuente capital

Frecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Propio 44 83,0 83,0 83,0
Vélidos
Préstamo 9 17,0 17,0 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

5.1.1.3. Trabajo (X3)

a. Grado instruccién

En relacion al grado de instruccion el cuadro 8 sefala que el 37,70 %
de los encuestados posee educacion secundaria, el 56,60 % de los
encuestados tiene educacion primaria y solamente el 3,80 % de los
encuestados tiene educacion superior, estos resultados difieren con los
obtenidos por Lopez (2013) realizado en Pocollay, donde el 43,90 % de
los encuestados tienen primaria, el 41,50 % educacion secundaria, un
7,30 % educacion superior Yy técnico. Al respecto cita INEI (2009) un

33,10 % de los productores agrarios nacionales sélo alcanzé la primaria
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incompleta y un 13,10 % no recibio instruccion alguna, sin embargo en el
ultimo censo agropecuario (2012), del total de productores agropecuarios,
1 164 800 cuentan con educacién primaria; la educacion secundaria
alcanza a 581 300 de ellos y 161 500 alcanzan educacion superior.
Respecto a 1994, ha crecido mas el nimero de productores con
educacion secundaria y superior. Entre estos ultimos, destacan los 61 500
con superior no universitaria completa y los 51 400 con superior
universitaria completa. Segun region natural, en la costa casi la mitad de
productores tiene educacion primaria (48,40 %), el 29,70 % cuenta con
educacion secundaria y el 12,20 % con educaciéon superior. En la sierra,
mas del 50,00 % de productores cuenta con educacion primaria, el
18,30 % no alcanza ningun nivel/inicial y el 6,60 % cuenta con educacion
superior. En la selva, mas de la mitad alcanza primaria, el 29,30 % logra
educacién secundaria y el 5,10 % superior, este resultado se asemejan a

los encontrados en la presente investigacion.
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Cuadro 8. Grado de instruccién

Frecuencia Porcentaje  Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Primaria 30 56,6 56,6 56,6
Secundaria 20 37,7 37,7 94,3
Vaélidos

Técnico 1 19 19 96,2
Universitario 2 3,8 3,8 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

b. Asiste a capacitaciones

El cuadro 9 nos muestra claramente que el 9250 % de |los
encuestados si asisten a capacitaciones y un reducido 7,50 % mencioné
gue no lo hace, estos resultados concuerdan por Lépez (2014) donde
evidencio que el 80,50 % de los productores asisten a capacitaciones y
el 19,50 % indicaron que no asisten a talleres de capacitacion. Respecto
el INEI (2012) indica que la asesoria y capacitacion técnica para cultivos
predomina en las diferentes regiones del pais, registrandose méas de 50
mil productores beneficiados en cada una de ellas. La asesoria técnica
estd concentrada en la region sierra, beneficiando a 61 mil productores
que representan el 82,00 %, asimismo menciona que de un total de 166

mil productores recibieron asistencia técnica, capacitacion y asesoria
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empresarial para la produccion de cultivos agricolas, le sigue en orden de
importancia la brindada para la ganaderia. Se capacitaron y asesoraron
en negocios y comercializacion 8 mil productores Por otro lado, también
es importante conocer el lado de la capacitacién, en términos de
asistencia técnica, sobre los diferentes aspectos de la tecnologia de la
produccion que incide en una mejor eficiencia de la mano de obra con
implicancias en la mayor o menor produccion, para lo cual las encuestas
realizadas, usando variables dicotdbmicas, encontramos que el 89,00 % de
los agricultores si reciben asistencia técnica, ya sea de una institucion

publica o privada.

Cuadro 9. Asistes a capacitaciones

Frecuencia Porcentaje = Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Si 49 92,5 92,5 92,5
Vélidos
No 4 7,5 7,5 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

c. Buenas practicas agricolas

Con respecto a las buena préacticas agricolas el cuadro 10 sefiala que
96,20 % de los encuestados menciond que si las practican y un minimo

3,80 % menciond que no lo efectla, estos resultados coinciden con los
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obtenidos por Lépez (2014) donde el 92,70 % de los productores de vid
si realizan las buenas practicas agricolas, y solo un reducido 7,30 % no lo
efecta. Si bien en nuestro pais todavia no es obligatoria su
implementacién, hay razones inobjetables, que hacen que trabajar bajo
estas recomendaciones, sea la uUnica forma de garantizar que los
alimentos frescos son producidos y comercializados en condiciones de
inocuidad, reduciendo los riesgos de contaminacion de los cultivos,
mejorando la eficiencia de las producciones y su aptitud para el consumo
en etapas posteriores de la cadena alimentaria al mejorar su gestion,
lograr la diferenciacion de la produccion, permitir el acceso a nuevos

mercados y minimizar el impacto ambiental.

Cuadro 10. Conocimiento sobre buenas préacticas agricolas (BPA)

Frecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Si 51 96,2 96,2 96,2
Validos
No 2 3,8 3,8 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)
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d. Aplicacion de uso de patrones

El cuadro 11 muestra que el 52,80 % de los encuestados no hace uso
de los patrones sin embargo el 47,20 % si hace uso, estos resultados
difieren por los encontrados por Lépez (2014) donde el 61,00 % de los
productores de vid usan patrones certificados, sin embargo un 39,00 %
no lo efectta. EI empleo del patrones en los frutales se ha transformado
en una de las herramientas productivas mas utilizadas en los ultimos
afos, a través de la cual no sélo se han logrado mejoras sustantivas en
los rendimientos y la calidad de la fruta, sino que también ha permitido la
explotacion de cultivos en sitios con caracteristicas edafoclimaticas

adversas para su normal desarrollo (Avilan, 2004).

Cuadro 11. Aplicacion del uso de patrones certificados

Erecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Si 25 47,2 47,2 47,2
Vélidos
No 28 52,8 52,8 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)
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e. Destrezas en la combinacidon de fertilizantes

En relacion al buen uso de los fertilizantes el cuadro 12 indica
88,70 % de los encuestados manifestd que si y solamente un reducido
11,30 % menciono que no, cabe destacar que el uso adecuado de los
fertilizantes se enmarca dentro de las buenas practicas agricolas (BPA)
con el fin de asegurar la sustentabilidad y sostenibilidad de los sistemas
agricolas en el corto y largo plazo. EI mal uso de los fertilizantes se
traduce en pérdidas econdmicas para el agricultor, afecta la salud del
suelo y de todo el ecosistema (incluyendo la salud humana), al alcanzar
las fuentes de agua., el MINAG (2013) del uso o no de abono organico
para el manejo y cultivo de la vid en la provincia de Tacna de todos los
sectores de Magollo, Tacna, Pocollay, Calana, Pachia, Gregorio
Albarracin, Los Palos - Yarada y Sama Inclan. Se concluye que el
69,00 % de los viticultores encuestados no utilizan abono organico para el
cultivo de la vid y el 31,00 % de los viticultores utilizan abono orgénico
para el manejo de la vid, con respeto al uso de fertilizantes quimicos
para el cultivo de la vid en la provincia de Tacna, el 53,00 % no tiene
frecuencia de uso de fertilizante y el 47,00 % aplica fertilizacion a todos
sus vifiedos. Esto indica que la mayor parte de los viticultores no utilizan

fertilizantes quimicos (gobierno regional, 2013).
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Cuadro 12. Destrezas en la combinaciéon de fertilizantes

Frecuencia Porcentaje = Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Si 47 88,7 88,7 88,7
Validos
No 6 11,3 11,3 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

f. Institucion que dictalos cursos

El cuadro 13 muestra claramente que el 66,00 % de los encuestados
indicaron que la municipalidad de Calana es quien dicta la mayor cantidad
de cursos, seguido del gobierno regional con el 30,20 % respectivamente,
estos resultados coinciden con la investigacion realizada en el distrito de
Calana por Vargas (2013) donde menciona que el mayor porcentaje con
63,30 % de los productores de durazno ha recibido apoyo técnico por
parte de la municipalidad de Calana. La asistencia técnica es un
componente fundamental para el desarrollo sostenible de las actividades
agricolas, pecuarias, acuicolas y forestales, porque permite un
acompafamiento integral a los productores, facilitando el incremento en
sus indices de productividad y competitividad. Comparando con los
resultados obtenidos por Lopez (2014) tenemos que el mayor nimero de

capacitaciones con el 48,80 % ha recibido de la municipalidad de
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Pocollay, seguido de un 26,80 % del gobierno regional, y un 24,40 % ha

recibido del ministerio de agricultura.

Cuadro 13. Institucion dictar los talleres de capacitacién

Frecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Gobierno
regional 16 30,2 30,2 30,2
. Ministerio de

Validos agricultura 2 3,8 3,8 34,0
Municipalidad 35 66.0 66.0 100,0
de Calana
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.1.1.4. Tecnologia (Xa)

a. Uso de paquetes tecnologia

El cuadro 14 indica que el 71,70 % de los encuestados no hace usos
de paquetes tecnoldgicos y solamente el 28,30 % de los productores
menciond que si, a comparacion de la investigacion de Lopez (2013) su
resultado evidencié que el 85,40 % de los encuestados no hace uso de
equipos tecnologicos para su produccién, sin embargo un 14,60 % si los
emplea. La economia parcelaria incide en el uso de tecnologia en el
distrito de Calana puesto que destaca a la pequefia agricultura, pero no

toda la pequefia agricultura es economia parcelaria; su mejor dotacion de
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recursos y sus ventajas de localizacion a mercados mas dinamicos les
favorece en términos de la articulacion presentada en comparacion del
resto de la pequefia agricultura, que aunque bien dotada de recursos,
accede al mercado a mayores costos. La propuesta es ingresar al
mercado rentabilizando las ventajas comparativas: producir un bien de
alto valor por unidad de precio y de alta demanda, transformando antes

que transportando.

Cuadro 14. Usade equipos tecnoldgicos

Frecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Si 15 28,3 28,3 28,3
Vélidos
No 38 71,7 71,7 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

b. Tipo deriego

De acuerdo al cuadro 15 se evidencia que el 86,80 % de los
encuestados mantiene un el riego por gravedad y un 13,20 % de los
productores adoptaron el riego tecnificado, en el estudio realizado por el
gobierno regional (2013) donde sefala el sistema de riego aplicado en la
vid en Calana, concluye que la aplicacion de riego por gravedad

representa el 88,60 % (59,8 ha cultivadas mayoritariamente con la
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variedad negra criolla) y el sistema de riego por goteo es de 11,40%.
(representa 7,6 ha con red globe e italia blanca). Se puede considerar que
el porcentaje de agricultores que utiliza riego por goteo es muy bajo, si se
toma en cuenta las ventajas que tiene este sistema, el cual ofrece para
optimizar y ampliar las areas de cultivo. Este resultado, pone en evidencia
gue se debe definir las zonas en las cuales puede promoverse el uso del
sistema de riego por goteo, tomando como referencia las condiciones

fisicas del medio y las caracteristicas de los agricultores.

Cuadro 15. Tipo de riego

Frecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
Gravedad 46 86,8 86,8 86,8
Vélidos
Tecnificado 7 13,2 13,2 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

5.1.2. Produccion de vid (Y)

a. Rendimiento del cultivo

El cuadro 16 muestra claramente que en promedio los productores de
la vid del distrito de Calana obtienen 11,185 t/ha con un rango minimo

de 4,5 t/ha 'y como maximo 17 t/ha, en tanto segun el MINAG (2014)
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hace referencia que la produccion nacional de uvas ascendio a 196, 499
durante el afio 2013 (lo que significa un crecimiento del 2,00 % con
relacion al afio anterior), y esta encuentra concentrada en los
departamentos de Ica, Lima y La Libertad (cerca del 91,00 % de la
produccion nacional total). Esto hace ver que es un cultivo principalmente
desarrollado en la costa. Ica es el departamento que posee también los
mayores rendimientos a nivel nacional, siendo el promedio nacional de
14,02 t/ha, este promedio es similar al indicado en la presente
investigacion. EI MINAG (2013) refiere que la distribucidon de produccion
de uva por variedades en Calana que hacen un total de 674 220,20 kg.
La variedad con mayor produccion es la negra criolla con 508 270,20 kg
(75,40 % de la zona), en segundo lugar se encuentra la red globe con una
produccion de 83,000 kg (12,30 %), en tercer lugar aparece la variedad
italia con 39 800 kg (5,90 %), luego burdeos con 26 620 kg (4,00 %); las

demas variedades son poco significativas.

Cuadro 16. Rendimiento del cultivo

Estadisticos descriptivos

N Rango Minimo Méximo Media Desv. tip.

Rendimiento 53 12,50 4,50 17,00 11,1858 2,80673

N valido (segun

lista) 53

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)
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5.2. Larentabilidad del cultivo de uva

Existen diversos indicadores de rentabilidad, sin embargo la mayoria
de ellos se utilizan en la evaluacién de proyectos, es decir a nivel de idea.
Para el presente trabajo se usa el ratio beneficio/costo, considerandose
como un indice que se puede usar para las inversiones realizadas, por lo
tanto el andlisis costo-beneficio es una herramienta financiera que mide
la relacion entre los costos y beneficios asociados a un proyecto de

inversion con el fin de evaluar su rentabilidad.

5.2.1. indice de rentabilidad

En lo que se refiere a la distribucion de la rentabilidad, agrupando a
los productores, podemos notar en el cuadro 17 que el 30,20 % obtiene
un indice de rentabilidad entre 81,00 % a 100,00 %, seguido de un
18,90 % obtienen un indice de rentabilidad mas de 141,00 % y el

15,10 % entre 41,00 % a 80,00 % respectivamente.
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Cuadro 17. Rentabilidad del cultivo

Frecuencia Porcentaje  Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)
10a 40% 3 57 57 57
41 a 80% 8 15,1 15,1 20,8
Vélidos

! 81 a 100 % 16 30,2 30,2 50,9
101 a 140% 16 30,2 30,2 81,1
141% a mas 10 18,9 18,9 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.2.2. Costo/beneficio

Los resultados sobre el ratio beneficio/costo, demuestran en el cuadro
18 que el mayor ratio de beneficio-costo lo obtiene un 35,80 % de
agricultores con un valor entre 1,51 y 200; seguido por un 34,00 % de
agricultores que obtienen ratios entre 2,10 y 2,50; un tercer grupo que
corresponde al 15,10 % que muestra 1,05 y 1,50; luego un cuarto grupo
del 11,30 % obtiene entre 2,51 y 3,00 vy finalmente un ultimo grupo del
3,80 % obtiene ratios entre mas de 3,00. Como se puede notar, los ratios
sefialan que todos son rentables puesto que el criterio que se maneja nos
indica que basta que el ratio sea > 1; presenta rentabilidad, obviamente

unos grupos de agricultores mas que otros.
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Cuadro 18. Costo beneficio

Erecuencia Porcentaje Porcentaje Porcentaje
(%) valido (%) acumulado (%)

1,05a1,50 8 15,1 15,1 15,1

1,51a2,00 19 35,8 35,8 50,9
Vélidos 2,10 a 2,50 18 34,0 34,0 84,9

2,51 a 3,00 6 11,3 11,3 96,2

mas de 3,00 2 3,8 3,8 100,0

Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.2.3. Precio por kilogramo de uva

El cuadro 19 muestra que en promedio los productores de vid
vendieron el kilogramo de vid en 1,74 nuevos soles con un minimo de
1,40 y como maximo de 2 nuevos soles, es el precio promedio en chacra
pagado al productor y se ha producido una cierta estabilidad, esto
significa que el incremento en la produccion ha venido acompafado de
una proporciéon de demanda tal que ha permitido mantener el mercado en
relativo equilibrio, asimismo el MINAG (2014) menciona que los precios en
chacra de uva se han mantenido, en promedio, alrededor de 1 sol por kg.

desde 1994. Esta tendencia tiene excepcion en 1998, afio en que los
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cultivos de vid fueron afectados por el fendbmeno del Nifio, lo que generé

cierta escasez de la fruta y encareci6 su precio.

Cuadro 19. Precio por kilogramo

N Rango Minimo Maximo Media Desv. tip.

Precio promedio por

: 53 0,60 1,40 2,00 1,7440 0,16555
kilogramo

N valido (segun lista) 53

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.2.4. Volumen de venta

En lo que respecta el volumen de venta en promedio el cuadro 20
seflala que los productores realizan una venta de 3 210 kilos con un
minimo de 100 y maximo de 15 000 kilos respectivamente. La evolucion
del cultivo de la vid de los afios 1950 y 2001, proporciona alcances sobre
el comportamiento de la productividad por hectarea y el crecimiento de las
areas de vid. Un fendmeno importante de resaltar es el crecimiento de la
produccion de uva en el norte del pais, la cual no representaba un
proveedor importante hace cincuenta afios, y que, desde mediados de los
noventa, representa casi un tercio de la produccion nacional. Las
pequefias bodegas, en su mayoria, estan orientadas al mercado interno,

principalmente dentro de sus propias localidades provinciales de Ica,
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Lima, Arequipa, Moquegua, Tacna. Algunas de estas bodegas
incursionan en el mercado de Lima Metropolitana, que ha presentado
importantes incrementos en la demanda durante los Ultimos afios, el
mayor consumo en Lima se da a través de supermercados, restaurantes y
hoteles. En este mercado, el posicionamiento del pisco se viene
incrementando en niveles socioeconomicos medio y medio-alto; los
cuales exigen productos de mayor calidad y status. Un ejemplo son los
restaurantes y hoteles que lo ofrecen como pisco sour que es un producto
de bandera conocido a nivel mundial por la obtencién de varios premios

internacionales.

Cuadro 20 .Volumen de ventas

N Rango  Minimo  Mé&ximo Media Desv. tip.

Volumen de ventas 33 14900,00 100,00 15000,00 3210,6667 3 489,18489

N valido (segun lista) 33

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.2.5. Costo de produccion

El cuadro 21 muestra que en promedio los costos de produccién tiene
un promedio de 6 031,42 nuevos soles y con un rango minimo de 1 475

nuevos soles y como maximo de 10 000 nuevos soles.
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Cuadro 21. Costo de produccion

N Rango Minimo  Maximo Media Desv. tip.

Cuanto es su costo de

- 53 8525,00 147500 10000,00 60314151 2195,20521
produccidn por ha

N vélido (segun lista) 53

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

5.2.6. Ingresos mensuales

El cuadro 22 muestra que el 30,20 % de los productores de uva
perciben un ingreso mensual entre 600 a 1 000 nuevos soles, el 26,00 %
entre 1 100 a 1 500 nuevos soles y solamente el 3,80 % perciben un
sueldo mayor que el 2 500 nuevos soles; es importante mencionar los
datos registrados por el censo agropecuario (2012) donde indica que el
40,70 % de los productores agropecuarios del pais, es decir 913 602,
complementan sus ingresos realizando otras actividades, trabajan en
agricultura, ganaderia y pesca 454 500 de ellos; en comercio son 154
600; en construccién 130 100; en transporte 44 800; en fabricacién de
prendas de vestir/otros 20 700; en restaurantes y hoteles 12 200 y en otro
tipo de actividades (docencia, mineria, artesania, etc.) 96 700
productores, asimismo menciona que mas de la mitad de los productores
de la costa trabajan en agricultura, ganaderia y pesca, el 18,00 % se

dedica al comercio, un 7,00 % a construccién, entre otras actividades. En
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la sierra, la agricultura, ganaderia y pesca ocupa al 43,00 % de
productores, el comercio al 19,00 % y la construccién al 18,00 %. En la
selva, el 66,00 % de los productores trabajan en actividades extractivas,
en comercio el 11,00 % y en construccion el 8,00 %, entre las mas

importantes.

Cuadro 22. ingresos mensuales

Porcentaje Porcentaje valido  Porcentaje

Frecuencia = o) (%) acumulado (%)
600 a 1000 soles 16 302 302 302
1100a1500s0les 14 26,4 26,4 56,6
valdos 4 600a2000s0les 12 226 226 792
2100a2500s0les 9 17,0 17,0 96,2
mas de 2 500 soles 2 3,8 3,8 100,0
Total 53 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

5.3. Contrastacion de hipétesis

Para conocer si existe relacion de dependencia entre las variables
independientes y dependientes se analizé con el estadistico chi cuadrado,

para lo cual se planteé la siguiente hipétesis estadistica:
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Ho: No existe relacion entre las variables independientes con el ingreso

de los productores de vid en el distrito de Calana.

Hi: Si existe relacion entre las variables independientes con el ingreso

de los productores de vid en el distrito de Calana.

En base a las hipotesis estadisticas planteadas se encontraron los

siguientes resultados:

5.3.1. Relacién del rendimiento (t/ha) en funcion al area destinada

al cultivo de la Vid

En el cuadro 23 al realizarse la prueba el valor del estadistico Chi-
cuadrado es 33,598 vy la razon de verosimilitud 34,565. Estos valores
difieren significativamente de 0 para niveles de significacién superiores a
0,05, lo que significa que se rechaza la hipotesis de independencia para
los niveles de significacion por tanto existen relaciones de dependencia,
entre las variables antes mencionadas por corte, a un nivel de confianza

del 95,00 %.
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Cuadro 23. Pruebas de chi-cuadrado: rendimiento en relaciéon al

area destinada al cultivo

Sig. asintética

Valor gl (bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 33,5982 12 0,001
Raz6n de verosimilitudes 34,565 12 0,001
Asociacién lineal por lineal 9,273 1 0,002
N de casos vélidos 53

a. 18 casillas (90,00 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia minima
esperada es 0,53.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.3.2. Relacién del rendimiento en funcion al nivel de instrucciéon

de los productores de la vid

Al realizarse la prueba, el valor del estadistico chi-cuadrado es 20,811
y la razé6n de verosimilitud 17,777. Estos valores difieren
significativamente de O para niveles de significacion superiores a 0,05, lo
que significa que se rechaza la hipdtesis de independencia para los
niveles de significacion por tanto existen relaciones de dependencia, entre
las variables, a un nivel de confianza del 95,00 % tal como se observa en

el cuadro 24:
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Cuadro 24. Pruebas de chi-cuadrado rendimiento en relacién al nivel

de instruccion

Valor gl Sig. asintética (bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 20,8112 9 0,014
Razon de verosimilitudes 17,777 9 0,038
Asociacion lineal por lineal 5,159 1 0,023
N de casos validos 53

a. 12 casillas (75,00 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia
minima esperada es 0,13.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

5.3.3. Relacién del rendimiento en funciéon al tipo de capital

empleado por los productores de la vid

En el cuadro 25 de andlisis se puede desprender que como el valor — p
(0,945) es mayor que el nivel de significancia (0,05); se rechaza H1,y se
acepta HO, en consecuencia se concluye que, la variable ingreso de los
productores son independientes respecto al tipo de capital empleado por
lo tanto estas dos variables analizadas no mantienen un nivel de relacion

0 dependencia.
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Cuadro 25. Pruebas de chi-cuadrado rendimiento en funcién al

tipo de capital empleado

Valor gl Sig. asintotica

(bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 0,376% 3 0,945
Razdn de verosimilitudes 0,374 3 0,946
Asociacion lineal por lineal 0,305 1 0,581
N de casos validos 53

a. 4 casillas (50,00 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia minima
esperada es 1,19.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.3.4. Relacion del rendimiento en funcién al uso de paquetes

tecnoldgicos por los productores de la vid

Al realizarse la prueba el valor del estadistico chi-cuadrado es 8,240
y la razén de verosimilitud 9,518. Estos valores difieren significativamente
de 0 para niveles de significacion superiores a 0,05, lo que significa que
se rechaza la hipoétesis de independencia para los niveles de significacion
por tanto existen relaciones de dependencia, entre las variables en
estudio, a un nivel de confianza del 95,00 % tal como se observa en el

cuadro 26:
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Cuadro 26. Pruebas de chi-cuadrad: rendimiento en funcién al

uso de paquetes tecnologico

Valor gl Sig. asintotica

(bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 8,240 3 0,041
Razdn de verosimilitudes 9,518 3 0,023
Asociacion lineal por lineal 4,540 1 0,033
N de casos validos 53

a. 3 casillas (37,50 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia minima
esperada es 2,38.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.3.5. Relaciéon del rendimiento en funcion al tipo de riego

empelado por los productores de la vid

Al realizarse la prueba el valor del estadistico chi-cuadrado es 40,705
y larazén de verosimilitud 36,512. Estos valores difieren significativamente
de 0 para niveles de significacion superiores a 0,05, lo que significa que
se rechaza la hipétesis de independencia para los niveles de significacion
por tanto existen relaciones de dependencia, entre las variables en
estudio, a un nivel de confianza del 95,00 % tal como se observa en el

cuadro 27:
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Cuadro 27. Pruebas de chi-cuadrado: rendimiento en funcién al

tipo de riego empelado

Valor gl Sig. asintotica

(bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 40,7052 3 0,000
Razdn de verosimilitudes 36,512 3 0,000
Asociacion lineal por lineal 24,871 1 0,000
N de casos validos 53

a. 4 casillas (50,00 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia minima
esperada es 1,19.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.3.6. Relacion de rendimiento en funcién al costo de

produccion

Al realizarse la prueba el valor del estadistico chi-cuadrado es 22,934
y la razén de verosimilitud 23,170 Estos valores difieren significativamente
de 0 para niveles de significacion superiores a 0,05, lo que significa que
se rechaza la hipoétesis de independencia para los niveles de significacion
por tanto existen relaciones de dependencia, entre las variables en
estudio, a un nivel de confianza del 95,00 % tal como se observa en el

cuadro 28:

74



Cuadro 28. Pruebas de chi-cuadrado de rendimiento en funciéon al

costo de produccion

Valor gl Sig. asintotica

(bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 22,9342 9 0,006
Razdn de verosimilitudes 23,170 9 0,006
Asociacion lineal por lineal 4,102 1 0,043
N de casos validos 53

a. 14 casillas (87,50 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia minima
esperada es 1,19.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.3.7. Relacién del rendimiento en funcion al costo de precio por

kilogramo de vid

En el cuadro 29 al realizarse la prueba el valor del estadistico chi-
cuadrado es 26,051 y la razén de verosimilitud 26,208 Estos valores
difieren significativamente de O para niveles de significacion superiores a
0,05, lo que significa que se rechaza la hipétesis de independencia para
los niveles de significacion por tanto existen relaciones de dependencia,
entre las variables antes mencionadas por corte, a un nivel de confianza

del 95,00 %.
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Cuadro 29. Pruebas de chi-cuadrado rendimiento en funcién al

costo de precio por kilogramo de vid

Valor gl Sig. asintotica

(bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 26,0512 9 0,002
Razodn de verosimilitudes 26,208 9 0,002
Asociacion lineal por lineal 9,791 1 0,002
N de casos validos 53

a. 11 casillas (68,80 %) tienen una frecuencia esperada inferior a 5. La frecuencia
minima esperada es 0,26.

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.4. Analisis de regresion maltiple

Mediante el andlisis de regresion multiple se pretende encontrar qué
variables afectan positiva o0 negativamente a la rentabilidad de los

productores de vid del distrito de Calana.

5.4.1. Resumen del modelo

En el cuadro 30 segun el andlisis de correlacién mdltiple, se indica
que existe una fuerte relacion de dependencia entre las variables,
R = 6,78. Analizando el R?> se concluye que el 46,00 % de esta relacion
estan explicados por las variables independientes precio, rendimiento y

costo de produccion.
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Cuadro 30. Resumen del modelo

Modelo R R cuadrado R cuadr.ado Error'tlp. q’e la
corregida estimacion
Dimension 0 1 0,6782 0,460 0,427 0,85859

a. Variables predictoras: (constante), rendimiento, precio, costo de produccion

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.4.2. Andlisis de varianza multiple

En el cuadro 31 se expone un resumen del ANOVA, el cual nos

sefiala sobre si existe 0 no relacion significativa entre las variables. El

estadistico f permite contrastar la hip6tesis nula de que el valor

poblacional de R es cero. El nivel critico (sig. = 0,000) indica que el

modelo de regresién lineal simple es adecuado para expresar la relacion

significativa entre las variables. En consecuencia, permite decidir si existe

relacion lineal significativa entre la variable dependiente y el conjunto de

variables independientes juntas.
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Cuadro 31. Andlisis de varianza

ANOVAP
Suma de Media .
Modelo cuadrados gl cuadratica F Sig.
Regresion 30,746 3 10,249 13,903 0,000%
1 Residual 36,122 49 0,737
Total 66,3868 52

a. Variables predictoras: (constante), rendimiento, precio, costo de produccién
b. Variable dependiente: rentabilidad (%)

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracién propia (2014)

5.4.3. Coeficientes de regresion multiple

En el cuadro 32 se observa los coeficientes de regresién mdaltiple
entre las variables de estudio, obteniéndose el modelo econométrico

siguiente:

El modelo econométrico 6ptimo determinado es el siguiente:

Rentabilidad econdmica = -0,837+ 2,6333 X; Precio - 0,408 X, Costo

de producciéon + 0,319X3 Rendimiento

Se observa que el rendimiento del cultivo tiene mayor efecto sobre la
rentabilidad, es decir que por cada unidad en rendimiento la rentabilidad

del cultivo se incrementara en 0,319 %, en lo relacionado al precio por
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cada unidad en soles la rentabilidad se incrementara en 2,63 %

respectivamente.

En el cuadro 32 se observa que las variables: rendimiento, precio
percibido y el costo de produccién muestran valores de sig< al nivel de
significancia («=0,05); por lo tanto el aporte al modelo es significativo. Los
coeficientes Beta estan basados en las puntuaciones tipicas y por lo tanto
son directamente comparables entre si. Indican la cantidad de cambio en
puntuaciones tipicas, que producira la variable dependiente por cada
cambio de una unidad en la correspondiente variable independiente
(manteniendo constante el resto de variables independientes), éstos
coeficientes proporcionan una pista Util sobre la importancia relativa a
cada variable independiente (precio, costo de produccion y rendimiento)
en la ecuacion de regresion. En general tiene mas peso (importancia) en
la ecuacion de regresion mayor (en valor absoluto) en su coeficiente de

regresion estandarizado

Observandose los coeficientes de Beta la variable precio es la mas

importante.
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Cuadro 32. Coeficientes de regresion multiple

Coeficientes?

Coeficientes no

Coeficientes

Modelo estandarizados tipificados i Sig
B Error tip. Beta
(Constante)  -0,837 1,163 -0,720 0,475
Precio 2,633 0,618 0,489 4,263 0,000
costode 5 4ng 0,069 -0,875 5,877 0,000
produccion
rendimiento 0,319 0,059 0,790 5,385 0,000

a. Variable dependiente: rentabilidad (%)

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)

5.5 Discusiones

Estos resultados coinciden con los reportados por Aguilar (2012) en

su estudio sobre impacto de la innovacién tecnolégica en la rentabilidad

econdmica de la vid en la irrigacion San Isidro de Magollo en cuanto a la

tecnoldgica productiva ofrecida a los productores de vid, los resultados

encontrados indicaron que solo 6,50 % de los productores han recibido

oferta de tecnoldgica productiva innovadora para el cultivo de la vid y

obviamente los restantes 93,50 % no lo ha recibido, también determin6

una utilidad promedio por hectarea de S/. 17 119,83, estos resultados

difieren de los obtenidos en la investigacion donde la utilidad es S/. 9 482
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nuevos soles, por otra parte Ayca (2013) en su estudio agroeconémico del
cultivo de la vid (Vitis vinifera) en la irrigacion San Isidro de Magollo, sus
resultados sefialan que en el orden agronomico, el 75,80 % de los
agricultores perciben que la calidad de los suelos es buena y muy buena,
sin embargo en la presente investigacion el 56,60 % indicé que el suelo
es bueno, también en su investigacion existen relaciones entre los
rendimientos de la vid con el tipo de riego, por un lado; y, por otro, los
ingresos netos con los rendimientos productivos de la vid, estos
resultados coinciden con los obtenidos en la presente investigacion, el
tipo de riego influye en la produccién de vid. Por otra Ochoa (2013) en su
estudio sobre andlisis de la eficiencia técnica de la agroindustria
vitivinicola en la provincia de Tacna, con sus resultados demostro que al
aplicar pruebas estadisticas de chi cuadrado, solo existe relacion
estadistica entre la productividad del capital con la eficiencia técnica, con
un nivel de confianza del 95,00 %, en cuanto al uso de capital para su
produccion el 88,20 % indicé que utilizan capital propio, al igual que la
presente investigacion el 95,10 % de los encuestados utilizan capital
propio. Segun la direccion regional de agricultura (2011), dos factores
pueden influir en el decrecimiento de la cosecha anual de vid: la falta de
créditos a los pequefios productores de uva y el manejo ineficiente del

recurso hidrico. En el caso de la implementacion de riego tecnificado,
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requiere de una inversion que deberia estar acompafiada de control

fitosanitario y asesoria técnica para mejorar el rendimiento.

Con respecto al precio promedio en chacra pagado al productor se ha
producido una cierta estabilidad, esto significa que el incremento en la
produccion ha venido acompafiado de una proporcion de demanda tal que
ha permitido mantener el mercado en relativo equilibrio, el MINAG (2013)
menciona que el costo unitario promedio del cultivo de la uva por
campafa de produccion de los viticultores de la regién de Tacha es de S/.
1,50/kg difiriendo en 0,20 céntimos con los obtenidos en la presente
investigacion, que el promedio del precio es 1,70 nuevos soles (ver anexo
1). Es importante mencionar la produccion total de uva por variedades en
la provincia de Tacna de todos los sectores: Magollo, Calana, Pocollay,
Gregorio Albarracin Lanchipa, Pachia, Los Palos — Yarada y Sama
Inaclan, por lo cual se cuantifica que la produccion total de todas las
variedades es 5 333 466,38 kg. Las variedades de mayor produccion son
la italia blanca alcanzando un total de 3 154 900 kg (59,20 % de la
produccion provincial) que se comercializa en mayor proporcién como uva
de mesa, la negra criolla alcanza una produccion de 1 225 766 kg
(23,00 % de la produccion de la provincia de Tacna) y se destina el
100,00 % a la produccién de pisco y vino tinto, y la red globe con 537 080

kg (10,10 % del total provincial), burdeos con 194 860 kg. Sin embargo la
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distribucion de produccion de uva por variedades en el distrito de Calana
que hacen un total de 674 220,20 kg es como sigue: la variedad con
mayor produccién es la negra criolla con 508 270,20 kg (75,40 % de la
zona), en segundo lugar se encuentra la red globe con una produccion de
83 000 kg (12,30 %), en tercer lugar aparece la variedad italia con 39 800
kg (5,90 %), luego burdeos con 26 620 kg (4,00 %); las demas variedades

son poco significativas.

En cuanto al ingreso percibido por los productores en Calana el
30,20 % de los productores de uva perciben un ingreso mensual entre
600 a 1 000 nuevos soles, el 26,00 % entre 1 100 a 1 500 nuevos soles,
segun el INEI (2008) sefiala que a pesar de las dificultades metodolégicas
de captar los ingresos de los productores agropecuarios, sea porque la
actividad se desempefia en campafias que varian segun los productos, o
porque la produccién corresponde a una economia de subsistencia con
escasa participacion en el mercado y al pequefio productor le es dificil
estimar sus ingresos, o0 por un subregistro deliberado por parte del propio
productor agropecuario, la informacion es reveladora del nivel de ingresos
promedio y de las ganancias derivadas de esta actividad, concordando

con lo indicado anteriormente.
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CONCLUSIONES

1. EIl area promedio que cultivan de vid en el distrito de Calana es de
1,39 ha, donde en promedio los productores de vid invierten 4 617,05
nuevos soles por campana. El 83,00 % de los productores de vid
emplea capital propio para su actividad y el 17,00 % trabaja con
préstamos. El 71,70 % de los encuestados no hace usos de paquetes
tecnoldgicos y solamente el 28,30 % de los productores menciond
gue si. Asimismo el 86,80 % de los encuestados mantiene un riego
por gravedad y un 13,20 % de los productores adoptaron el riego

tecnificado.

2. Los productores de vid del distrito de Calana obtienen un promedio de
rendimiento de 11,185 t/ha con un rango minimo de 4,5 t/ha y como
méaximo 17 t/ha. En cuanto al indice de rentabilidad el 30,20 %
obtiene un indice entre 81,00 % a 100 %, seguido de un 18,90 %

obtiene un indice de mas de 141,00 %.

3. Las variables independientes, precio, rendimiento y costos de
produccion tienen una relacion significativa con la variable
dependiente rentabilidad econdmica obtenida por los productores de

vid.



RECOMENDACIONES

1. Se recomienda alcanzar un adecuado acceso a la informacién
comercial con la finalidad de obtener una adecuada promocién del

producto.

2. Lograr el fortalecimiento organizacional y articulacién de los agentes
econdmicos a través de promocion de la vid en Tacna, y visitas

guiadas a organizaciones de productores.

3. Implementacion de una unidad de informacion comercial y desarrollo
de mecanismos de promocion del producto como: desarrollo del
producto, articulacion comercial y creacién de compromisos de los

productores asociados.
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ANEXOS



Anexo 1. Niveles de rentabilidad

Precio Rendimiento | Ingresos Costo de Utilidad indice de Costo/

(kg) (t/ha) (S/)) produccion (S/.) rentabilidad | beneficio
19 12 22,8 12,5 10,3 82,4 1,83
1,95 8,5 16,57 8 8,57 107,25 2,07
1,7 7 11,9 7,5 4,4 58,66 1,58
1,8 12,5 22,5 10 12,5 125 2,25
15 11,5 17,25 8,5 8,75 102,94 2,03
1,95 12,6 24,57 9 15,57 173 2,73
1,7 14,8 25,16 12,3 12,86 104,552 2,04
15 15,4 23,1 9,5 13,6 141,66 1,38
1,8 12 21,6 11 10,6 96,36 1,96
2 11 22 10 12 120 2,1
1,4 9 12,6 7 5,6 80 1,8
1,55 12,5 19,38 8,9 10,48 12,49 2,18
1,8 14,7 26,46 14,5 11,96 82,48 1,82
1,7 11,15 18,95 10 8,95 89,5 1,89
15 14,3 21,45 10 11,45 111,45 2,15
2 12,5 25 8 17 212,5 3,13
15 15 22,5 7,5 15 200 3
1,8 17 30,6 15 15,6 104 2,03
1,9 12 22,8 10 12,8 128 2,28
1,75 8,5 14,87 12 2,87 23,92 1,24
1,8 4,5 8,1 7 11,5 164,28 1,16
2 7,8 15,6 6 9,6 160 2,6
1,95 9,5 18,53 12,5 6,03 48,24 1,48
1,82 10,3 18,75 9,75 108,33 2,08
1,54 8,5 13,09 6,5 6,59 101,38 2,01
1,5 8 12 8 4 50 15
1,6 8,5 13,6 7 6,6 94,28 1,94
1,7 12,3 20,91 10 10,91 109,1 2,091
1,2 11 13,2 6 7,2 120 2,2
1,6 12,6 20,16 10 10,16 101,6 2,02
2 8,9 17,8 7 10,8 154,85 2,54
1,2 9,4 11,28 6 5,28 88 1,88
1,55 10,3 15,96 8,5 7,46 87,76 1,87
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1,52 11,4 17,33 10 7,33 73,3 1,73
1,54 12,6 19,4 10 9,4 99,4 1,94
11 13,5 14,85 8,5 6,35 74,71 1,75
2 14,6 29,2 15 14,2 94,66 1,05
1,85 7,7 14,24 8 6,24 78 1,78
1,7 7,3 12,41 6,5 5,91 90,92 191
19 14,8 28,12 10 8,12 81,2 2,81
1,62 15,7 25,43 11 14,43 131,18 2,31
1,8 8,9 16,02 6 10,02 167 2,67
1,7 10,7 18,19 55 12,69 230,72 3,31
1,62 13,4 21,708 12 9,708 80,9 1,809
1,9 6,8 8,7 55 3,2 64 1,58
1,85 7,8 14,43 6,5 7,93 122 2,22
1,7 12,9 21,93 12 9,93 82,75 1,82
1,82 11,8 21,48 10 11,48 114,8 2,15
1,6 15 24 12 12 100 2
1,72 14,7 25,28 12 13,28 110,66 2,11
1,85 9,9 18,32 10 8,32 83,2 1,83
1,6 7,8 12,48 11 1,48 13,45 1,34
1,83 10 11,83 8 3,83 47,87 1,48

Fuente: Encuesta aplicada - elaboracion propia (2014)
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Anexo 2. Ficha de encuesta

UNIVERSIDAD NACIONAL JORGE BASADRE GROHMANN

ESCUELA DE ECONOMIA AGRARIA

FICHA: ENCUESTA

|.- ANTECEDENTES GENERALES:
1) Nombre del propietario: ..........ccooeiiiiiiiiiiiiienn,

Il.- FACTOR TIERRA

2) Tamafo del predio

3) Area de cultivo de vid en produccion en crecimiento

4) Calidad de agua
a) buena () b) mala () c) regular ()

5) Aptitud del suelo  buena malo

6) Rendimiento del cultivo/ha

lll: FACTOR CAPITAL

7) Inversion en efectivo durante la campafia

8) Fuente capital
a) propio () b) préstamo ()

En el caso de préstamo incorporar la entidad:

9) ¢Como financia su campafia agricola?

a) dinero propio () b) crédito () c) contrato ()
e) efectivo () d)otro ()

IV FACTOR TRABAJO

10) Grado de instruccién

a) primaria ( ) b) secundaria ( ) c)técnico ()
d) universitario ( )
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regular

d) palabra ( )



11) ¢ Asistes a capacitaciones?

a) si( ) b)no ( )

Como califica estas:

12) ¢ Que institucion dicta los talleres de capacitacion?

a) gobierno regional ( ) b) ministerio de agricultura ( )

d) municipalidad de Calana () e) otros ( )

13) Conocimiento sobre buenas practicas agricolas (BPA)
a) si( ) b)yno ( )

14) Aplicacion del uso de patrones certificados

a) si( ) b)no ()

15) Destrezas en la combinacion de fertilizantes

a) si( ) b)no ()
V. FACTOR TECNOLOGIA

16) Usa equipos tecnoldgicos
a) si( ) b)yno ( )

17) ¢ Qué tipo de poda realiza?...........ccccoeeevvinenn.e

18) Tipo de riego
a) gravedad () b) tecnificado ( )

19) Si el riego es presurizado de que tipo es:
a) goteo () b) aspersion () ¢) micro aspersion ()

VI. PRODUCCION

20) Precio promedio por kilogramo

21) Volumen de ventas

22) Cuénto es su costo de produccién por ha

) ONG ()

23) Nivel de ingreso mensual
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